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PROGRAMA PARA EL PRIMER TALLER INTERNACIONAL SOBRE APICULTURA CON
PARTICIPANTES DE LOS PROYECTO ZAMORANO/USAID Y ZAMORANO/CORDAID

Dia Hora ACTIVIDADES
Viemes |[6:30 am —8:00 am Desayuno
1/12/00 ' : .
8:00 am —9:30 am Reunién de introduccién
Bienvenida, presentacién de los expositores y participantes, Objetivos del encuentro,
revisién de la agenda y horario, expectativas y dudas sobre el encuentro.
9:30 am —9:45 am Merienda .
9:45 am —10:45am Charla sobre avances de los proyectos apicolas en Honduras
Expositor Ing. Bertha Ruiz Orozco/Prof. Roberto Salas, Zamorano.
Videos Conferencia: Manejo de la colmena y cosecha de miel
Comentarios, preguntas y respuestas
10:45 am — 12:00 m Creacién de micro-empresas para el desarrollo
Expositor Ing. Santiago Villafuerte, CERTEC
Comentarios, preguntas y respuestas
12:00 am — 1:30 pm Almuerzo '
1:30 pm —3:00 pm Financjamiento para micro-empresas
Expositor: FINSA/FUNBANHCAFE
Comentarios, preguntas y respuestas
3:00 pm —3:15 pm Merienda
3:15 pm —4:45 pm Aspectos bésicos en la Exportacién de miel
Expositor Ing. Jaime Diaz, Empresa exportadora de El Salvador
Comentarios, preguntas y respuestas ’
4:45 pm — 5:30 pm Una empresa de €xito y la adecuada comercializacién de los productos en el mercado.
Expositor Ing. Luciano Peralta, Zamorano
Comentarios, preguntas y respuestas
5:30 pm — 6:30 pm Cena
6:30 pm — 8:30 pm Estudio de casos: problemas en el establecimiento de micro empresas apicolas en sus
zonas de origen ’
Coordinadores Ing. Javier Quan/Bertha Ruiz
Discusion del estudio de caso y alternativas de solucién
Sdabado |6:30 am — 8:00 am Desayuno
2/12/00 ‘ ‘
8:00 am — 9:30 am . La Apicultura en Brasil

Expositor Ing. David Mejia, Tegucigalpa

Comentarios, preguntas y respuestas

9:30 am — 9:45 am

Merienda

9:45 am — 11:00 am

La Apicultura en Yucatin, México
Expositor Ing. Ana Parra- Canto, D.I.A. México

Comentarios, preguntas y respuestas

11:00 am — 12:00 m

Practica andlisis de mieles, control de calidad

12:00 am — 1:30 pm

Almuerzo

1:30 pm —2:30 pm

Programa integrado del control de varroa, loque americana y loque europea.
Expositor Ing. Javier Quan, Zamorano

Comentarios, preguntas y respuestas

2:30 pm —3:00 pm

Estudio de casos: La participacion de la mujer en la apicultura
Coordinadores Ing. Javier Quan/Bertha Ruiz

3:00 pm —3:15 pm

Merienda .

3:15 pm —4:30 pm

Continuacion del estudio de casos

Discusion del estudio de caso y alternativas de solucién

4:30 pm —5:30 pm

Discusion de_temas para el proximo taller

5:30 pm —6:30 pm

Cena

7:30 pm — 8:30 pm

Clausura del evento
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NOMBRE LUGAR INSTITUCION FUNCION
Ana Parra Mérida, Yucatan DESA Gerente
David Mejia Tegucigalpa Independiente Productor
Jaime Diaz El Salvador Empresa Don Alvaro S.A. {Gerente
Santiago Villafuerte Tegucigalpa CERTEC Capacitador
Edgardo Chacdn Tegucigalpa FONAPROVI Director financiero
Rolando Lépez Tegucigalpa FUNBANCAFE Asesor crédito
Luciano Peralta Zamorano Zamorano/Proemprezah |Capacitador
Bertha Ruiz Zamorano Zamorano Jefe de planta/ccordinador
Roberto Salas Zamorano Zamorano Asesor proyectos apicolas
Martin Lanza Zamorano Zamorano Asistente de planta
Oscar Ramos Zamorano Zamorano Técnico Z/CORDAID
Byron Salazar Zamorano Zamorano Técnico Z/CORDAID
1Javier Quan Zamorano Zamorano Coordinador campo USAID
Francisco Lino Zamorano Zamorano Técnico Z/USAID-APICUL
Ignacio Garcia Zamorano Zamorano Técnico Z/USAID-APICUL
Rolando Zeballos Zamorano Zamorano Técnico Z/USAID-APICUL
tAlvaro Crespo Zamorano Zamorano Técnico Z/USAID-APICUL
Carlos Brito Zamorano Zamorano Técnico Z/USAID-APICUL
Lesly Salgado Zamorano Zamorano/comunicacion |Periodista
Santos Pineda Juticalpa APAOC Presidente
|Rodolfo Padilla Sta. Maria de Olancho APAO Apiario piloto
Ana Hernandez Olancho, Juticalpa APAO Productora
1Jorge Garcia Ocotepeque AESMO Técnico
Guillermo Cerrano Ocotepeque AESMO Apiario piloto
Esau de Jesus Ocotepeque AESMO Productor
Alberto Diaz Copan INEHSCO Coordinador proyecto
Bernarda Pena Corquin,"Copan INEHSCO Productora
Cosme Villanueva Corquin, Copan INEHSCO Productor
IFrancisca Garcia Colon Pastoral Social de Trujillo {Productor
Antonio Jerénimo Colén Pastoral Social de Trujillo |Coordinadora proyecto
jJosé Orellana Colon Pastoral Social de Trujillo {Promotor/productor
+Juan Mejia Colon Pastoral Social de Trujillo |Productor
Mario Vladimir Aguilar Danli, Paraiso ARAO Presidente
tReinaldo Gonzales Danli, Paraiso ARAO Productor
Mario Sandoval Paraiso ANAPIH Tesorero
Sabel Velasquez Comayagua AHPROCAFE Técnico
jJuana Ponce Corpus, Choluteca AHPROCAFE Productora
Alonso Contreras Comayagua AHPROCAFE Productor
JEdwin Palma Teupasenti PRODERCO Productor
Marco Rodriguez Teupasenti PRODERCO productor
Marina Cerrato Trojes PRODERCO Productora
Cesar Pena Fco. Morazan Independiente Productor
Esteban Sanchez El Paraiso Independiente Productor
Cesar Ruiz Choluteca Independiente Productor
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Isidro Ucles Danili, Paraiso ' ICADE - Técnico
Dagoberto Aguilera Dali, Paraiso ICADE Técnico .
Melvin Vallecillo Paraiso ICADE Productor
Allan Velasquez Comayagua COAPILH ' - |Gerente
Clemente Funes laPaz COAPILH - {Productor
Gaspar Oliva La Paz COAPILH Productor
Aidé Hermandez Choluteca COAPILH | Productora

MENSAJE DE MARTIN SCHWARTZ
Gerente. projrecto Zamorano/USAID

Quiero en nombre de la Agencia para el Desarrollo de los Estados
Unidos (USAID) agradecer y reconocer su labor en mejorar la
apicultura de su pais.
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~ Primer Taller internacicnal de
; Apicuftura

AVANCES DE LOS PROYECTOS APICOLAS:
“Desarrollo de la Apicultura en Honduras/Zamorano/USAID
(Agencia Internacional de Desarrollo de los Estadas Unidos)
“Desarrollo de la pequefa y mediana industria apfcola de Honduras™
Zamorano/CORDAID (Organizacién Catélica de Ayuday Desarrollo
de la Comunidad Econdmica Europea

OBJETIVOS DEL ENCUENTRO
Promover un Infercambio de experiencias enfre los apicultores de
diferentes reglones
Dar seguimiento a las actividades realizadas por los apicuttores de
los proyectos
Dar a conocer la problemdtica en el establecimiento de micro-
empresas apfcolas y plantear alternativas de solucién

Dar a conocer la Apicultura en paises de la regién.
- Por Berthe Rulz Orozco

.

EXPECTATIVAS DEL ENCUENTRO
Aprovechen la oportunidad para intercambiar experiencias
Brinden la informacién necesaria para hacer el seguimiento
del avance
Den a conacer los problemas y soluciones en las micro-
empresas apicolas
Establezcan alianzas o contactos con otras empresas para el
desarrollo murtuo.

DESCRIPCION DE LOS PROYECTOS
Situacién actual de Honduras

- Llegada de la africanizada en 1985

~ Apreciacidn de la poblacién de la abeja
- Desastres naturales

~ Poco apoyo del gobierno

- Galpe fuerte ala apicultura

OBJETIVOS DE LOS PROYECTOS
Contribuir al mejoramiento de la calidad de vida de la familia
rural de Honduras, diversificando e incrementando la base
de ingresos familiares de una forma sostenible
Creacidn en Zamarano de un Centro Regional de Capacitacién
y Contral de Calidad Apicola

; AREAS DE ACCION DE LOS PROYECTOS
"+ Zamorano-USAID:
El Parafso, Comayagua, La Paz, Choluteca y Valle
+ Zamorano-CORDAID:
Frencisco Morazdn, Olancho, Ocotepeque, Copdn, Colén,
Yoro, Lempira y Santa Barbara

METAS DE LOS PROYECTOS
Zamorano-USAID:
- Capacitar a 240 productores en dos temas apicolas
- 5000 nuevas colmenas
- 200,000 kilogramos de miel
~ 100 nuevos apicultores

Zamorano-CORDAID:

- Copacitar a 270 productores

- Capacitar a 36 capacitadores/técnicos

- Incrementar la produccién de miel de 20-30 a 40-50
botellas

- Instalacién de 100 nuevos apicultores

~ Incrementar el numere de colmenas par apicultor a mas
de 50

- Creacién del Centro de Capacitacion

COMPONENTES PRINCIPALES
Capacitacidn
~ Manejo Técnico Empresarial de la Colmena
- Procesamiento de Productos Apicolas con Valor Agregade
Asistencia Técnica individual en el campo
Investigacidn

INSTITUCIONES DE APOYO

'+ Zamorano-USALID:
~ Ahprocafe, Icade, Proderco, Infop, Anapih, Coapilh

« Zamorano-CORDAID
- APAO, AESMO, INEHSCO, Pastoral Social de Trujillo,
Pastoral de la mujer, Canagroh, Ahprocafe, Instthrto San
Martin de Porres,

RESULTADOS EN CAPACITACION
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RESULTADOS EN ASISTENCIA TECNICA
Atendidos al 85 % de los productores de Z-USATID con 2
visitas en sus apiarios
Atendidos el 95% de productores de Z-CORDAID con al
menos 1 visitas en sus apiarios
Establecidos 3 apiarios pilotos

INVESTIGACION
Determinados los temas de tesis
- Estudio de la calidad de mieles de venta en el mercado
local
Desarrello de nuevos productos en Honduras: Vino de
miel, miel con polen y Jalea real, mie! propolizada
Estudio de la flora apicola de Honduras
Estudio del comportamiento de hibridos de la raza
buckfast con africanizodas
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VIDEO-CONFERENCIA
Manejo de la colmena con abejas africanizadas
Expositor: Prof. Roberto Salas P., Zamorano ;
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'El Zamorano es una institucién donde se ha hecho investigaciones apicolas desde el
punto de vista cientifico y aplicado, y es asi como se han desarrollado nuevas técnicas
de manejo y a la vez se han producido lineas genéticas mejoradas que pueden ser
muy atractivos para que los apicultores puedan retornar a la Industria.

La apicultura es un rubro muy importante por su alta rentabilidad, por los productos que
ella se pueden obtener, como ser la miel, el polen, la jalea real, el propdleo y el veneno

de abejas. Puede ser también complementaria con otras actividades de proteccién al -

medio ambiente, por la polinizacién que realizan las abejas en una diversidad de
especies de plantas.

La apicultura en Honduras data de muchos afios, y siempre se desarrollé con las abejas
europeas (Apis mellifera ligastica), la cual era muy décil y por lo mismo no ocasion6
dificultades a nuestros apicultores. Ya en 1985 hicieron su ingreso a territorio nacional
las abejas africanizadas (Apis mellifera scutellata), la que result6 ser muy defensiva y
fue cuando comenzé el calvario para los apicultores. La mayoria de ellos desertaron,
algunos por temor y otros por que querian seguir con su tradicién ancestral.

De 1,200 apicultores con que contdbamos, actualmente, sélo quedan 70. De 120,000
colmenas que se tenfan hoy apenas existen 8,000 para la produccién.

A este panorama desalentador hay que agregar la desaparicién de las cooperativas
campesinas que hacian las exportaciones de miel, asi como los programas de apoyo
tecnoldgicoy financiero. Todo lo anterior ha contribuido a la carestia de productos y la
consiguiente alza de precios que redujo el mgreso famlllar y el consumo de miel como
fuente de vitaminas y minerales.

Honduras tuvo sus mejores albores en la década de los 80's, cuando figuraba como
exportador de miel a diferentes partes del mundo. Hoy no exporta nada y en su defecto
importa mlel de diferentes paises.

¢ Qué son las Abejas Africanizadas?

R/. Es el cruce entre abejas africanas y abejas europeas que se realizé en Brasil en el
afio de 1956. Los brasilefios tenian conocimientos de que en Africa habia una raza de
abejas muy superior a la de este continente y decidieron importar reinas para cruzartas
con las abejas europeas con el objetivo de conseguir una abeja mas productora y que
se adaptara mejor al trépico; recayendo esta responsabilidad en el cientifico Dr.
Esteban Kerr._ Se dice que ya en el proceso de la investigaciéon se escaparon
accidentalmente varios enjambres que se cruzaron libremente, es decir sin ningln
control con las abejas europeas, dando asi origen al hibrido, que hoy conocemos como
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abeja africanizada, que ha colonizado todo el continente latinoamericano y con su
instinto peculiar de viajar al Norte, hoy en dia se encuentra en territorio norteamericano,
habiendo cubierto los estados de New Mexico, Texas, Arizona, California y Puerto Rico.

A su paso por todos estos paises ha causado varios incidentes y dejado en la quiebra a
miles de apicultores. Lo cierto es que de hoy en adelante tendremos que aprender a
convivir con este nuevo tipo de abejas, porque ellas vinieron para quedarse y nunca
volveremos a disfrutar de las bondades que nos ofrecian las abejas europeas.

VENTAJAS DE LAS ABEJAS AFRICANIZADAS

- Es considerada como una super abeja.

- Son mas productivas.

- Se adaptan mejor al trépico.

- Se defienden mejor de enemigos naturales.

- Son menos selectivas para establecer sus nidos.

- Son altamente competitivas, con capacidad de poder eliminar a las abejas europeas.
- Tienen un elevado instinto para la reproduccién y produccién de jalea real.

CARACTERISTICAS

- Responden rapidamente a condiciones de alerta, pudiendo atacar en forma
masiva en defensa de su colmena cuandc son provocadas, no asi las
europeas que son mas tranquilas y de ataque mas esporadico.

- Tienen una alta taza de crecimiento, lo que se manifiesta por el rapido crecimiento
de la colmena. Las reinas son muy prolificas y las obreras nacen mas temprano que
las europeas.

- Comportamiento evasivo y migratorio lo que se manifiesta por el abandono total de
la colmena, especialmente en periodos de escasez, y van en busca de nuevas
fuentes de alimento para alimentar sus crias.

- La enjambrazén es un medio de division ‘natural de las colmenas para Ia
perpetuacién de !a especie, donde parte-de la poblacién abandona su nido con una
reiba para establecerse a vivir en otro lugar; solamente que las abejas africanizadas
enjambran en forma desmedida, lo cual es una caracteristica negativa que hay que
saber controlar para evitar el empobrecimiento de las colmenas y la baja produccién.

- Son muy propensas al pillaje, que consiste en el robo o saqueo de otras colmenas.
Es quiza esta caracteristicas la mas negativa porque se presenta asociada con alta
defensividad o agresividad. Dicha caracteristica ha sido una razén fundamental por
lo cual los apicultores abandonaron la industria, por no saber como evitarla en el
momento oportuno.

CcOMO MANEJAR UNA COLMENA CON ABEJAS AFRICANIZADAS:

Utilizar la indumentaria apropiada: velo, sombrero o casco, overoi, guantes y
botas de color blanco.

Utilizar una colmena moderna con medidas estandar que permita realizar la supervision
y control de la poblacién, asi como de las enfermedades, plagas, Ia reproduccién,
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produccién y la readecuaciéon de panales. La colmena debe tener todas sus partes en
buenas condiciones: tapa, entretapa, alza para miel con sus respectivos marcos,
excluidor, camara de cria con sus 10 marcos, el fondo o puente y la piquera.

Para la revisiéon de la colmena siempre se debe utilizar una espatula o palanca de
apoyo para mover las partes de la colmena y también utilizar un ahumador gra_,‘nde que
tire suficiente humo a las abejas. Para poder realizar las labores de inspeccién
adecuadas:

- Comience por ahumar todas las piqueras o entradas de la colmena del apiario, para
controlar las abejas guardianas.

- Ahume nuevamente la piquera de la colmena individual a revisar y coléquese por la
parte posterior de la misma para no afectar el vuelo de las abejas pecoreadoras.

- Levante despacio la tapa y coldéquela a la par de la colmena.

- Quite la entretapa despacio y a la vez eche suficiente humo (que llegue) hasta
aplicarlo a toda la superficie de la colmena.

- Tire 3 oleadas de humo fuerte al interior de la colmena para disipar el olor a la
feromona de ataque y asi evitar picaduras.

- En adelante mantenga humo suave y constante en toda la superficie de la colmena
y evite que muchas abejas se aglomeren en las paredes por fuera de la misma.

- Por cada marco que extraiga, eche humo en el espacio dejado y en la superficie y
también una vez que lo ha puesto nuevamente y evitando los movimientos bruscos.

- Comience por aflojar el primer marco por sus extremos y levantelo poco a poco para
revisarlo por ambos lados._ Para ver el lado opuesto, girelo hacia adelante por su
lado derecho, levantandolo en linea recta formando como un ocho y coléquelo en
posicién vertical para evitar derramiento del néctar y pélen fresco.

- Baje el marco en la misma posicién y coléquelo en un lugar aparte para seguir con
los demas.

- Levante el segundo marco en la misma forma tomando en cuenta que, por cada
marco debe tirar humo en la superficie para que no se aglomere mucha abeja que
podria causarle molestias, lo mismo haga en el espacio dejado.

- Cuando quiera des-abejar el panal para cosecharlo, sactdalo con fuerza tlrando las
abejas al vacio y con las pocas que todavia quedan coloque el panal como en
balanceo, dandole 2 toques por cada extremo y asi estara listo.

- Cuando se detecta que alguna colmena es altamente defensiva haga uso de otra
estrategia y es de que antes de sacudir el panal se debe tirar humo en diagonal por
los dos lados del mismo y sacudirlo en la superficie de los que aln quedan para que
al momento de caer las abejas, éstas sean cubiertas con una o dos oleadas de
humo para desorientar a las mas ofensivas.

- La escobilla de fibra que es un implemento que se utilizé6 de rutina para des-abejar
panales, ha quedado en desuso.

- Cuando se quiere revisar la camara de cria, se debe desmontar el alza, colocandola
a la par de ésta para estar controlandola simultaneamente con el ahumador.

- Quite después el excluidor y proceda hacer la revisién en la forma ya indicada,
solamente que ahora con mas cuidado porque en esta parte es donde se encuentra
la reina, la Gnica reproductora dentro de 50.000 6 60.000 abejas, y si esta muere
puede perecer toda la coimena.
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" Concluido su trabajo coloque los marcos y demas materlales en su.posicion original
_para no desorientar la organizacién del trabajo realizado por las abejas.
- Coloque el excluidor, el alza la entretapas y por ultxmo la tapa.

| OTRAS RECOMENDACIONES A TOMAR EN CUENTA SON:

- Sea cuidadoso en Ia reproduccnon no lo haga al‘:azar. Hay que usar colmenas
seleccionadas para evitar caracteristicas mdeseables ‘como alta defenswldad
enjambrazén y evasion. '

- Coloque los apiarios en lugares adecuados a 200 y 300 metros de locales y areas

~~ peatonales.

- Se debe hacer un buen plan de trabajo para la cosecha de la miel. Recuerde que no
puede gastar mucho tiempo porque puede provocar el prllaje a no ser que la
cosecha se haga por la noche y extractar su miel de dia en casetas cerradas.

. - Trabaje con colmenas de dos cuerpos para no manejar altas poblacxones ‘una como

“camara de cria y otra para miel..

- Después de las cosechas desmtegre las colmenas agreswas para hacer nucleos y

~ elimine la reina vieja.

- Cuando se hacen nucleos, se deben separar de Ias colmenas en produccron a3

' kllometros para que no sean. saqueados

Esperamos que toda la mformaCton contenlda en el presente materlal ayude y sea un
aliciente para que los apicultores se animen a retornar a la industria.- Creemos que el
.periodo mas critico, que fue cuando las abejas se estaban cruzando, especialmente
cuando iban por la tercera y cuarta generacién, ha sido _superado y las abejas se han
vuelto mas déciles. Hoy, lo que’'podemos observar, es una estabilizacidon de caracteres
y las abejas se han vuelto mas manejables.

Debemos luchar por todos los medios a nuestro alcance para recuperar "la industria
apicola y que Honduras pueda retornar a las exportac:lones como un medio para
generar divisas. : -
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CREACION DE MICRO- EMPRESAS PARA EL

DESARROLLO
Expositor: Ing. Santiago Villafuerte, CERTEC

3
i

El productor de miel de abeja, tendrda que producir a un menor costo por medio de la
eficiencia y considerar la apicultura como un negocio familiar y no como un pasatiempo que
genera un ingreso extra para la familia.

El apicultor tendra que organizarse para tener mayor poder de negociacién, realizar la
compra de insumos de manera conjunta e integrarse con empresas para ser mas
competitivo. Para ello es necesario tener buenas condiciones de produccién, evitando el
paternalismo que esta perjudicando a los productores y ser eficientes en el uso de los
recursos y de la colmena. Es muy importante ser ordenado en el trabajo y explotar la
colmena al maximo diversificando la produccion.

Todo empresario debe entender que todo servicio se paga, el conocimiento tiene un precio
y €s necesario reconocerlo.

Tendra que preocuparse por conservar un medio ambiente sano, por vender miel de abeja
organica y disminuir la brecha entre el rico y el pobre.

Qué es Microempresa?:
Es una empresa que produce algo, caracterizandose por tener un capital pequefio, es una
empresa flexible, tiene pocos empleados y muchas veces es mano de obra familiar.

Qué es un empresario?
Es un emprendedor, que hace cambios rapidos y es enérgico. Es creativo. Es
administrador, pues hace que los cambios perduren.

Crédito:

Por que no hay credlto para la apicultura?

Seran las falta de organizaciones, falta de presién, mucho riesgo, no hay los conoc;mlentos
suficientes, y hay ahorros?

Es importante hacer notar que hay un potencial de mercado de mieles en el pais pero
también un problema con la percepcién de la gente con las mieles adulteradas, sin
embargo esto lo podemos aprovechar.

Para que una empresa tenga éxito es necesario crear nuestro plan de negocios. Cada
empresa debe tener una Misién, que es lo que vamos a hacer? Producir miel de abeja de
alta calidad. También se debe tener una Visién, a donde quiero liegar? ser el mayor
productor de miel de abeja de Honduras. La empresa debe tener los objetivos bien claros:
vender calidad, ser una empresa rentable, tener imagen, etc.

Cada empresario debe aprovechar las oportunidades de mercado, utilizando la mezcla de
mercadeo o las famosas cuatro P: producto, precio, plaza y promocion.

Producto:
Tener un producto de calidad, al menor costo
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Precio:
Para ponerlo tendremos que saber cuanto nos cuesta una botella de miel, el punto de
equilibrio, que es el numero de botellas que tengo que producir y no gano ni pierdo, o
también puede ser el numero minimo de colmenas que debo tener; para eso debo de llevar
registros, para hacer un analisis de costos, necesito crédito? nuevamente la pregunta.

Plaza- : ' :
Donde voy a ir a vender, cuales son mis puntos de venta.

Promocion
Teniendo en cuenta el prestigio de la empresa, la publicidad y calidad del producto.

La piramide del empresario a medida que va creciendo

RANDE ) CONOGIMIENTO

MEDIANA\ /
/ PEQUENA \ / DINERO

//IICROEMPRESA \ /

Estas figuras nos demuestran que a medida que la empresa crece (mediana o grande) es
mas importante el conocimiento que el dinero. Sin embargo cuando una empresa pequena
o0 microempresa quiere empezar, es mas importante el dinero que el conocimiento. En
cualquier empresa de cualquier tamario el conocimiento y el dinero estan presentes, pero la
importancia entre estos varfa cuando la empresa ha crecido de pequefia a mediana o
grande. |

1. Que se necesita para crear una estrategia real para el desarrollo de una
microempresa?
Un plan de negocios que va a estar dado por el producto o servicio que se va a ofrecer.
Es necesario definir un plan estratégico compuesto por una visién, una mision, los
objetivos de la empresa y una estructura de operaciones de la empresa. Es muy
importante conocer el mercado donde uno quiere ingresar, precio, plaza, producto y
promocién, la clientela, la demanda. Después se investiga la parte financiera, es decir
cuanto dinero se necesita para montar la microempresa

2. Que debe hacer el apicultor para lograr salir adelante?
Debe manejar con un sistema empresarial, es decir saber manejar su produccién y su
gestién empresarial, manejo de registros y sobre todo saber separar el negocio de
la familia. E! productor se puede dar un sueldo y disponer de el, pero no debe mezclar
los gastos de la familia con los de la empresa. Es importante ser eficiente (tomar una
decision en bien de la produccién) y eficaz (tomar una decisi6n en una actividad
adecuada). '

14



FINANCIAMIENTO PARA MICROEMPRESAS

Expositor: Lic. Edgardo Chacon, FONAPROVI

El programa de crédito a la micro-empresa PROCATMER empez6 en 1993 y terminé en
1999, pero la comunidad europea decidié dejar el fondo a FONAPROVI para que lo
mantuviera.

Este fondo se otorga a una tasa de 16% para los bancos de segundo piso, los cuales
deberan darle a sus clientes tasas iguales o menores a la de mercado, nunca mayor.

Los montos son hasta US$ 400.00 dirigido a microempresarios individuales o grupales con
activos menores a US$ 10,000.00

FONAPROVI es un banco de segundo piso que intermedia crédito con organismos
internacionales para bancos y organizaciones de primer piso quienes son las que dan el
crédito a‘'los clientes finales, como por ejemplo a organizaciones para el desarrollo (OPD s),
cooperativas, bancos financieras y camaras .

Requisitos patra que FONAPROVI otorgue crédito a los bancos de primer piso para la
intermediacién: Tener 2 afios de experiencia de haber estado trabajando con créditos,
activos no menores de dos millones de lempiras. Otorgar a los clientes tasas de interés
igual o menor a la de mercado, nunca mayor.

Fonaprovi, présta a las Instituciones y les da un seguimiento, el préstamo es dado a tasas
de interés del-16%, para cooperativas y, OTB’s al 14 % y estas ultimas pueden prestarlo a
las tasas de mercado que no excedan el 32 %.

Preguntas:

Como puedo acceder a esos créditos, si siempre que voy me dicen de que la tasa de % es
siempre la misma?

En ese caso, acérquense a nosotros y les vamos a dirigir a un banco, y no habra
- escapatoria, lo que pasa es que ellos prefieren dar crédito con dinero propio y los fondos
muchas veces ellos juegan con ellos, y esas irregularidades son las que buscamos para
quitarle los fondos.

Cuales son los mecanismos de informacién para conocer sobre estos créditos?:
Participando en charlas como estas, radio, incluso se han hecho folletos que se reparten a
las organizaciones de desarrollo.
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NORMAS DE CREDITO

PROGRAMA‘DE CREDITO Y ASISTENCIA TECNICA PARA LA

Articulo

Articulo 2

Articulo 3

Articulo 4

'MICROEMPRESA RURAL
(PROCATMER)

CAPITULO I
PROPOSITO Y OBJETIVO DEL PROGRAMA

El presente Reglamento establece las normas y procedimientos para la
utilizacién y funcionamiento de] Programa de Crédito y Asistencia Técnica
para la Microempresa Rural (PROCATMER), a que se refiere el Acta
Especifica de Tranferencia en Administracién y Custodia temporal de
Bienes, Equipo, Fondos y Asuntos pendientes del Ex Proyecto ALA 91/24
PROCATMER hacia FONAPROVI firmado €1 30 de julio de 1999 entre la
Secretarfa Técnica y Cooperacién Internacional (SETCO) y el Fondo
Nacional para la Produccién y la Vivienda (FONAPROVT).

Los recursos de este Programa serén administrados por el Fondo Nacional
para la Produccién y la Vivienda (FONAPROVI), coordinado por una
Unidad de Ejecucién del Programa (UEP) y con el apoyo de un Consejo
Consultivo (CC). - '

El objetivo general del Programa es apoyar los esfuerzos de Honduras, por
compensar los ‘efectos sociales negativos del ‘ajuste  estructural
desarrollando el sector de las miCroémpresas informales, el sector
productivo més pobre y nececitado de ayuda del pafs.

CAPITULO 1]

DEFINICIONES Y TERMINOS USADOS

Para la aplicacién de lo dispuesto en este Reglamento, se establecen las
siguientes definiciones v términos.

a} PRESTATARIO- Persona natural o Juridica que ha efectuado una
operacién credificia .con ura [F] que intermedia fondos del
PROCATMER.

12
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b)

c)

d)

g)

h)

i)

k)

D

m) POBLACION - Todo el territorio Nacional.

CONTRATO INSTITUCIONAL DE CREDITO - Contrato
celebrado entre el FONAPROVI y la IFT participante.

PROCATMER - Programa de Crédito y Asistencia Técnica para la
Microempresa Rural. :

FONAPROVI - Fondo Nacional para La Produccién y Ia Vivienda.

GRUPO SOLIDARIO - Organizacién formal 6 informal de
productores capacitados en gestién financiera.

IFI - Institucién Financiera Intermediaria.

IFI's CONVENCIONALES - Bancos privados o estatales y
Financieras que sean calificadas por la Comisién de Bancos y Seguros.

IFI's NO CONVENCIONALES - Organizaciones Privadas de
Desarrollo (OPD's), Organizaciones No Gubemamentales (ONGs),
Cooperativas de Ahorro y Crédito, Cooperativas de Produccién,
Cooperativas Mixtas, Federaciones, Asociaciones de Productores,
bancos comunales o cualquier otro tipo de organizacion financiera,
legalmente constituida y con experiencia en crédito.

LINEA DE CREDITO A LA IFI - Fondos aprobados y verificados
en base a una solicitud que serdn operados por la IFI mediante la
utilizacién de subpréstamos con fechas distintas de pago.

MICROEMPRESA - Unidad bésica que realiza cualquier actividad
econdmica licita en cualquier parte del territorio nacional, generando

mayores beneficios mediante la utilizacién preferiblemente de mano de o

obra familiar, sin que el total de personas permanentemente empleadas
sea superior a diez,

MICROEMPRESARIO- Persona o grupo dedicado a una actividad
econdmica licita productiva que cuyos activos no excedan al
equivalente en lempiras de US$ 10,000.

PRESTAMO A LA IFI — Monto total de crédito aprobado vy
desembolsado por PROCATMER en base a una solicitud establecida y
verificada, el cual tendré vencimiento de acuerdo al plan de pago.
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n) REDESCUENTO A LA IFI - Fondos QUe PROCATMER traslada en
cardcter de crédito previamente formalizada y aprobada.

0) UEP - Unidad Ejecutora del Programa que es el érga{no de gestion
permanente.

. CAPITULO 11

DE LAS INSTITUCIONES FINANCIERAS INT ERMEDIARIAS

Articulo 5

Articulo 6

Articulo 7

Articulo 8

Articulo 9

Articulp 10

Las IFI's son las instituciones financieras privadas, convencionales ¢ no
convencionales, legalmente constituidas; y establecidas en el pais, que
suscriban un contrato institucional de crédito con el F ONAPROVI.

Las Instituciones Financieras Intermediarias podran ser las OPD’s, ONG s,
Camaras de Industria y Comercio, Asociaciones de productores,
Cooperativas de Ahorro y Crédito, Mixtag y de Produccion, Federaciones,
Sociedades Financieras, Bancos (hasta un 10% de la cartera de crédito) y
cualquier otra institucién que intermedien Fondos. Estas deberdn tener
experiencia en el manejo y otorgamiento de crédito, debiendo calificar bajo
los criterios establecidos por PROCATMER, y que se dedique en forma
legal y habitual a las actividades de intermediacién financiera siendo
regulada o no, por la Comisién Nacional de Bancos Y Seguros.

La aprobacion de los criterios de seleccion de las Instituciones Financieras
Intermediarias sera responsabilidad del FONAPROVI, los que no podran
modificarse sin la autorizacién expresa del mismo.

Las Instituciones Financieras Intermediarias deben contar con la
experiencia necesaria en la colocacion, administracién y supervisién del
crédito orientados a los usuarios meta del Programa (PROCATMER).

A efecto de complementar esfuerzos en materia de asistencia técnica en
beneficio de los clientes del PROCATMER, en lo posible las Instituciones
Financieras Intermediarias suscribirdn convenios de cooperacion con
organizaciones que presten este tipo de servicio.

Las IFT’s, que califiquen segin los criterios de scleccién aplicables a éstas,
aprobados por ¢l FONAPROVI, y que hayan presentado solicitudes de
crédito, deberdn cumplir con las siguientes condiciones:

a) Cumplir con los lineamientos establecidos en el presente reglamento para

la presentacion de las respectivas solicitudes de erédito.
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b)

c),
" debidamente calificadas por la UEP, se podra aceptar dos (2) afios de

d)

g)

h)

i)

k)

m)

Determinar al PROCATMER en Ia solicitud de crédito respectiva el tipo
de garantia que respaldard la operacién crediticia solicitada,

Contar con tres (3) affos de experiencia y en casos excepcionales
experiencia en la gestidn ¥y operacién en financiamiento,

Que no presente mora con créditos - de  diferentes programas o
instituciones financieras. FONAPROVI se reserva el derecho de solicitar
referencias crediticias de otras fuentes financieras cuando lo estime
conveniente.

Disponer de personal competente para cumplir las tareas de ejecucion y
evaluacién del crédito, prestando asesoramiento empresarial oportuno al
Microempresario.

Contar con un sistema gerencial, administrativo y contable que asegure
el uso eficiente de los fondos otorgados.

El destino del préstamo tendré que ser precisado en la solicitud de
crédito, mismo que no podrd ser cambiado sin la autorizaci 6n del
PROCATMER.

Proporcionar a PROCATMER estadisticas e informes, trimestrales
(estados financieros generales y especificos, indicadores de gestién) del
seguimiento dado a la cartera de] crédito otorgado.

Mantener un registro accesible de toda la documentacion que ampare los
créditos financiados por el Programa.

Calificar y aprobar las solicitudes de crédito a los clientes del Programa .

y someterlas a la UEP de. PROCATMER para su andlisis,

Mediante la evaluacién anual, la IFl puede ser reclacificada y
subsecuentemente PROCATMER definira nuevas condiciones de los
créditos.

Las IFI's Convencionales autorizardn por escrito aj FONAPROVI para
debitar de la cuenta de encaje que manejan en el Banco Central de
Honduras por el capital e intereses de las distintas operaciones de crédito

concedidos.

Las IFI's No Convencionales solicitara por escrito ante el Banco donde
se mancjaran Jos fondos del crédito de PROCATMER, autorizacién para
debitar y acreditar de su cuenta de encaje que estc mantiene en el Banco
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Central de Honduras por las diferentes transacciones que se tendr&n con

la IFI. De igual manera la IFI autorizarg por escrito a FONAPROVI

debitar y acreditar su cuenta de depésito o corriente que manejan en la

Institucién Bancaria por el capital e intereses de las operaciones de
~créedito concedido.

n) Las IFI's Convencionales no podrdn  deducir de los préstamos ningdn
porcentaje en calidad de depésito compensatorio u otra modalidad de

retencidn.

0) Realizar las labores de seguimiento y supervisién de los créditos
concedidos bajo este programa en el periodo de ejecucién, verificando la
correcta utilizacién de los fondos e informar a PROCATMER sobre la
situacién de la cartera cuando este Jo requiera.

p) Mantener un sistema contable e informativo por separado, asi como
cuentas  bancarias individuales para el fondo prestado  por
PROCATMER, que garantice un control estricto y actualizado del estado
financiero del crédito.

q) Proporcionar al PROCATMER las facilidades para la inspeccién y
verificacién de la informacién financiera, contable y crediticia requerida.

CAPITULO IV

DE L.OS INSTRUMENTOS FINANCIEROS

Articulo 11 El Programa funcionara con los siguientes instrumentos de crédito:
a) Linea de Crédito y/o Redescuento para IFI’s Convencionales.
b) Linea de Crédito y/o Préstamos a IFL’s No Convencionales. -~ -
¢) Otros que defina el FONAPROVIL

CAPITULO V

DISPOSICIONES GENERALES

Articulo 12 Deben ser clientes de la IFI's Jos Microempresarios, bancos comunales,
grupos - solidarios, cooperativistas, empresas campesinas, pequefios
productores y otros grupos similares que califiquen a PROCATMER.

- Articulo 13 El 40% de los préstamos financiados a los clientes de la 1FI's seran
destinados para actividades de Produccién y/o Servicios y un méaximo de

|
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Articulo 14

Articulo 15

Articulo 16

Articulo 17

Articulo 18 -

Articulo 19 :

Articulo 20

60% para comercio. Se excluye la intermediacién de la actividad
compra/venta de granos en general.

El primer desembolso a las IFI’s No Convencionales no podra ser superior
al 50% de su cartera sana y vigente al momento de presentar la solicitud.

El monto méximo de crédito que una IFI podré otorgar a un mismo cliente,
serd el equivalente en lempiras a US$.10,000.00. En el caso de créditos que
una IFI No Convencional podra otorgar por persona, en la modalidad de
Bancos Comunales o Grupos Solidarios seré el equivalente en lempiras a
US$.400.00 en el caso de bancos de reciente formacién, para Bancos
comunales o Grupos solidarios con experiencia en manejo de créditos
podran otorgar hasta US$.800.00 por persona.

Los plazos para los préstamos serdn de un méaximo de hasta cuatro (4) afios
independientemente de la finalidad de la actividad a financiar. La UEP de
PROCATMER analizard los plazos otorgados a los microempresarios
reservandose el derecho de descartar aquellas actividades que se excedan
en los plazos otorgados.

En el caso del otorgamiento de Linea de Crédito o Préstamo, la IFI tiene
dos (2) meses para colocar la totalidad del desembolso, y lo no colocado al
término serd exigible de inmediato, cobrandose los intereses desde la
fecha en que fue realizado el desembolso por el FONAPROVI.

El FONAPROVT redescontaré hasta el 100% del monto total del préstamo
o linea de crédito.

La tasa de interés que pagaran las IFI’s No Convencionales sera dos (2)
puntos menos de la establecida y autorizada por FONAPROVI para fondos
propios, misma que serd revisada y ajustada trimestralmente. La tasa de
interés que las IF1’s cobraran al cliente final es libre, la que puede ser
calculada sobre saldos insolutos o sobre montos. En el caso de utilizar la
modalidad del célculo sobre montos ésta debera ser equivalente a la tasa
calculada sobre saldos insolutos y debera ser justificada ante
PROCATMER. No podra excederse de la tasa de interés promedio de la
intermediacidn nacional. La tasa de interés para las IFI's Convencionales
serd la establecida y autorizada por el FONAPROVI para sus fondos
propios, misma que serd revisada y ajustada trimestralmente.

Los pagos al principal e intereses que efectien los clientes, podran ser
mensuales, trimestrales, semestrales, anual o al vencimiento, y seran
determinados por las IFI's, de.acuerdo a las caracteristicas propias de las
actividades financiadas, debiendo los intermediarios financieros proponer
un plan de pago al FONAPROVT .
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Articulo 21

Articulo 22

Articulo 23

Articulo 24

. Articulo 25

B Artfculo 26

Articulo 27

Las IFI's podran soliciﬁar los fondds pagados alv PROCATMER para la
colocacién de nuevos créditos en el caso que la garantfa utilizada sea de

tipo bancaria, siempre y cuando los fondos solicitados se coloquen en el
tiempo que respalda la garantfa '

PROCATMER efectuars monitoreo y supérvisione's periddicas en base a
los compromisos contractuales firmados. '

El uso de los fondqs péra_ fines distintos de los aprobados, darg lugar a la
cancelacién inmediata del préstamo, la linea de crédito y redescuento y se
aplicardn las- sanciones respectivas, de acuerdo a los mecanismos

establecidos en el presente reglamento, resoluciones de la Comisidn

Nacional de Bancos y Seguros y Resoluciones de la Junta Directiva del
FONAPROVI . T ¢

Cuando se proceda a Sﬁpervisfones por parte de la UEP de PROCATMER,

las TFI's tendran  la  obligacién de presentar  ordenadamente y

detalladamente el uso del préstamo otorgado con documentacién que
respalde los desembolsos a sus clientes; caso contrario, PROCATMER

exigird el reembolso inmediato del monto no Justificado y aplicard las

sanciones legales y administrativas correspondientes.

R L

—— iy

|9



Normas de Crédito

——————— e S A AVALIN LUK,

Articulo 28 PROCATMER llevars un registro de solicitudes por IFI para controlar e]
uso de fondos.y el estado de Ia cartera.

APITULO vII
PROHIBICIONES

Articulo 29 No serdn elegibles como sujetos de crédito Jog miembros de la junta
directiva, direccién y empleados que tengan vinculos de consanguinidad o
afinidad hasta de un segundo grado.

CAPITULO vVIII
MEDIDAS DE SANCION

Articulo 30 Cuando FONAPROVI tenga evidencia de que una IFI ha hecho uso
indebido de los fondos Y que no cumpla con las condiciones establecidas
en los diferentes instrumentos de crédito de este Programa, le serg
suspendido el Contrato Instituciona] de Crédito y el saldo de los préstamos

Articulo 31 El FONAPROVI, aplicard a las IFIs la tasa de interés vigente de préstamos |

por iliquidez, en aquellos casos en que la IFI haya recibido pagos

anticipados de parte de un prestatario que esté siendo financiado con

otro, la IFI deber4 solicitar 1a aprobacidn previa de] FONAPROVI.

Articulo 32 Cuando una IFI no efectie a] FONAPROVI los pagos de capital e intereses
en las fechas estipuladas o no cuente con los fondos suficientes en sy
cuenta de depésitos o corriente para hacer efectivo estos pagos, éste le

Cargos no podran ser trasladados a los prestatarios. Si vencido el plazo total
del préstamo vy la IFI no cancela su obligacién, FONAPROVI proceder4 a
su recuperacion ejecutando la garantia presentada.

20
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CAPITULO IX

OTRAS ESTIPULACIONES

Aurticulo 33 Los procedimientos especificos derivados de este reglamento seran
especificados en el Manual de Operaciones.

Articulo 34 Para efectos de control la IFI se obliga a manejar en cuentas separadas las
operaciones derivadas de este Programa.

Articulo 35 El presente reglamento podré ser revisado y modificado por el Consejo
Consultivo y en Gltima instancia por el FONAPROVI.

Articulo 36 . Todo lo no previsto en este Reglamento deberé ser conocido y resuelto por
el Consejo Consultivo, de no solventarse en esta instancia, se regulara y se
le dara solucién de acuerdo a lo estipulado en la Ley del FONAPROVI, la
Ley del Banco Central de Honduras, la Ley de Instituciones del Sistema
Financiero, el Codigo de Comercio, Resoluciones de la Junta Directiva del
FONAPROVI y demas Leyes aplicables.

Articulo 37 El presente Reglamento entrard en vigencia a partir del dia viernes 24 de
Septiembre de 1999.

| Ing. Regino Quesada
FONAPROVI

. % /W/Z éfx/
- Lic./Jorge Centen

Lﬁﬂa

Representante de IFL’s

cc. Steen Johansen (Delegado de la Comision Européa)

atandl S PP —
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FONAPROVI

NALPARA LA PRODUCCION Y LA VIVIENDA

S DEPARTAMENTO FIDUCIARIO
SOLICITUD DE FINANCIAMIENTO PROGRAMA PROCATMER

. DATOS GENERALES

INSTITUCION FINANCIERA INTERMEDIARIA: SOLICITUD No,

DIRECCION:

TELEFONO: - FAX: APTO POSTAL: Correo Electronico:

REPRESENTANTE LEGAL: . CARGO:

NACIONALIDAD: IDENTIDAD: TITULO:

OFICIAL DE ENLACE: CARGO;

SOLICITUD
FINANCIAMIENTO SOLICITADO: PLAZO: GRACIA ' CARTERA:
PLAN DE DESEMBOLSO:  UNO: " VARIOS:, | INTERES FINAL: GARANTIAIFE
v " - v NUMERODE .
copIgo: | MUNICIPIOF : | evencarios
_"APROBACION IFI ~ . FECHA:
(SELLO)
NOMBRE FUNCIONARIO AUTORIZADO FIRMA
APROBACION FONAPROVI . (PARA USO INTERNO)

CLAVE IFI MONTO APROBADO LPS. ° APROBACION:  No. . FECHA ] I
COD. DE LINEA DESEMBOLSO NO. TASA DE INTERES: IFI
MONTO A DESEMBOLSAR ENLPS. CODIGO DE PRESTAMO
FECHA PRIMER PAGO:  CAPITAL INTERESES FECHA DE VENCIMIENTO

REVISADO POR: NOMB;lE FIRMA

VISTO BUENO DIRECTOR

APROBADO: FIRMA AUTORIZADA
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PROCATMER - FONAPROVI

REQUISITOS DE PRESENTACION PARA EL ANALISIS DE LAS
 INSTITUCIONES FINANCIERAS NO CONVENCIONALES
’ (OPD’s, ONG's Y Cooperativas)

1. ‘Estados ﬁ'riancieros auditados de los dos Gltimos afios y el mas reciente.

2. Acta de constitucién y/o Personeria Juridica (Copia). -

3. Organigrama de la Institucién, incluyendo los nombres de los Funcionarios >
en cada cargo. ’

4. Adjuntar copia de los contratos de préstamos celebrados con otras
Instituciones ((ltimos 4 afios). -

5. Reglamentos de Crédito utilizados por [ Institucién.

6. Documento que acredite su afiliacion a otra Institucion Nacional €
Internacional. -

DOCUMENTOS PARA FORMALIZAR LA SOLICITUD

1. Firmar el Convenio Institucional de Crédito con FONAPROVI.
2. Llenar y firmar oficialmente la solicitud de Financiamiento.

3. Detalle de la garantia ofrecidé para respaldar el préstamo solicitado.

Para mayor informacion favor comunicarse con el personal de PROCATMER al
teléfono PBX. 221-3676.

PAS!



FINANCIAMIENTO PARA MICROEMPRESAS
Expositor: Ing. Rolando Lépez, FUNBANHCAFE

El Banco Hondurefio del café BANHCAFE, se fundé en 1981, saliendo de una crisis
cafetalera; mas de 40,000 caficultores deciden fundarlo para soportar los altos y bajos de
los precios internacionales para poder competir. El banco cuenta con una cartera actual
dirigida principalmente al café en un 75%, comercio 6.2% y otros 22% que incluye
exportacién, servicios e industria

Con los afios el banco decidioé fundar una organizacion para el desarrollo de Honduras y se
le llamo FUNBANHCAFE. A lo largo del tiempo se han dado cuenta que los grupos
solidarios tienen menor morosidad en el pago de los créditos usando para ello que las
garantias sean por ejemplo estufas, equipo, camas, etc, cosas que hasta las personas de
escasos recursos tienen.

El 50% de los préstamos son menores a L. 20,000.00 , pero la primera vez solo se les da
entre L. 500.00 y 3,000.00.

Que es un grupo solidario: Un grupo solidario son grupos conformados entre 4 y 8 personas
que se unen con el fin de tener un mejor nivel de vida, que accesa a crédito para producir
bienes y servicios, con la cualidad de que el crédito es para el grupo y no individual,
pues si uno no paga los demas si lo tienen que hacer, pero si uno de los miembros tiene
antecedentes malos, no se les da crédito. A estos grupos se capacitan y se les inculca el
habito del ahorro.

BANHCAFE tiene una amplia cobertura, llegando a un alto porcentaje de la poblacion
hondurefia, con tramites rapidos en cualquier momento del afio y con equidad de género.
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BANHCAFE
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Fundacion Bancafe

Resuliados

SFR

: Quiénes somos? ‘ %

© BANHCAFE fue creado el 7 de mayo de 1980
mediante Decreto No. 931 promulgado por la Junta
Militar de Gobiemo, estableciéndolo como una
Sociedad Anénima.

© Inici6 operaciones el 4 de mayo de 1981

© BANHCAFE se crea gracias a los esfuerzos
desarrollados por los diferentes sectores de la
actlividad cafetalera como ser la produccion, la
industrializacién y la comercializacién, con el apoyo
del Instituto Hondurefio del Café (IHCAFE).

© La base accionaria la constituyen 45,000
productores, exportadores y torrefactores de café,

BANHCAFE

¢ Quiénes somos? ‘ &

© Inicialmente se atendjeron las necesidades financieras
del sector cafetalero, ya que el sisterma financiero
tradicionalmente no lo atendfa debido a los altos riesgos
provenientes de su financiamiento y a los elevados
costos de supervisién en virtud del pequefio tamafio y
dispersion de las unidades de produccién.

Q En la actualidad, el enfoque institucional involucra el
concepto de una banca de desarrollo que se
complementa con las actividades vy servicios generales
de la banca comercial. Se brinda especial énfasis al
desarrollo de nuevos productos financieros para el sector
rural.

Cobertura BANHCAFE 4R

& SIMBOLOGIA -

® Sucursales d
= Apgencias |
4 Ventanillas

Principios Fundamentales de Nuestra &
Estrategia de Financiamiento

Q Inversién

© Adaptacién de la oferta a las
caracteristicas de la poblacién meta.

Q Viabilidad econémica, financiera,
institucional y social de los servicios
financieros’

© Transparencia, gradualidad y prudencia
en el desanollo de las inversiones vy del
manejo de la cartera

Microfinanzas

¥



Inversion %

BANHCAFE selecciona los clientes,
analiza, aprueba, otorga y recupera
los préstamos, a su propio riesgo y
con recursos disponibles, constituidos
principalmente por las captaciones
locales de ahorro y el capital aportado
por los accionistas.

Adaptacion a la Oferta ... G

© Bajo Costo de Acceso
— BANHCAFE trabaja cerca de la poblacién
— BANHCAFE va al encuentro de la clientela
— Las reglas de acceso son simples y transparentes
o Oportunidad de Acceso
— Tramite répido en cualquier mormento del afio
— Tiempo entre la solicitud y el otorgamiento es de una
sermana en el primer préstamo y de tres (3) dias
maximo en los préstamos siguientes
© Equidad de Género
— Reglas que no obstaculicen el acceso a mujeres

... Adaptacion  la Oferta R

0 Uso diversificado dei crédito

— Se analiza el sujeto de crédito en primer lugar
(moralidad, empefio en el trabajo) y la diversidad
de fuentes de ingresos en segundo lugar

— E] crédtto no se otorga a un rubro, sino a una
unidad familiar que lo va a usarde acuerdo a sus
necesidades y oportunidades.

© Garantias apropiadas
— Honestidad individual y responsabilidad colectiva
Q Vinculacion entre el ahorro y la inversion

Gracualidad de la Coberturfg

© e Las inversiones necesarias deben permitir
atender gradualmente una demanda cada
vez mayor de servicios de ahorro y crédito.

@ e Gracias a ello, BANHCAFE podréd
desamollar y validar los métodos de trabajo
necesarios y evitara ser visto por la
poblacién como mero distribuidor de
dinero. Ello constituye una de las
principales garantias para lograr una
imagen sélida y creible dentro del area.

Caracteristicas del %
Microfinanciamiento

Disefiado en base a las necesidades del cliente:

© Crédito a la medida de la capacidad de
pago

o Répido y oportuno

@ Para financiar capital de trabajo, activos y
mejoras de la microempresa

© Garantias de facil obtencién y adecuadas
a su contexto productivo

Q Tasas de interés de mercado

Sujetos de Cfédito &

© Podrén ser sujetos de crédito fodas aquellas personas
naturales mayores de edad yA juridicas que ‘
desarrollen actividades econémicas y que posean
capacidad de pago comprobada por un asesor de
crédito. :

& No podran ser sujetos de crédito (a) los que se
dediquen a produccién y distribucién de bebidas
alcohélicas y estupefacientes, centros de prostitucién,
cenfros espiritistas, actividades religiosas; (b)
personas que posean deudas en mora con otros
acreedores, (c) personas que mienten, ocultan o
manipulan la informacién de su negocio.

28



Modalidades de Crédito

e

© Crédito con garantia solidaria: otorgado a un grupo de
personas organizadas en grupo solidario que cumplen
con todos los criterios de elegibilidad, para ser
utilizados en forma individual por cada integrante con
la garantia solidaria de todos los miembros del grupe

© Crédito individual: otorgado a personas naturales o
juridicas que curmplen con los criterios de elegibilidad,
para ser afectados a actividades econdémicas licitas
previamente presupuestadas y evaluadas para su
rentabilidad y contribucién al desarrollo de la unidad
familiar

Financiamos en forma agil y oportuna a
empresarios de la micro y pequefia
empresa plenamente identificados en
las actividades de comercio, industria,
prestacién de servicios, agricultura y/0
ganaderia tanto del sector formal como
informal de la economia.

Modalidades de Crédito QR

#]

‘Crédito Primario
Crédito Siguiente
Crédito de Temporada
Crédito Automéatico

%}

o

&

Plazos R

Modalidad Destlno Actividad Plazo
Econémica Méximo

Individual Capital de Comercio 12 meses
Trabajo

Grupo Capital de Comercio 6 meses

Solidario Trabajo

Grupo Capital de Produccién y 6 meses

Solidario Trabajo Servicios

Individual y Activo Fljo Produccion, Sevicios 18 meses

Grupo Solid, y Comercio

Individual y Capital de Agricultura y 12 meses

Grupo Solid. Trabajo Ganaderia

Individual y Activo Fijo Agricultura y 18 meses

Grupo Solid. Gg_naden‘a

Otras Condiciones

© Amortizacion de crédito: (a) semanal,
(b) quincenal, (c) mensual, (d) bimestral,
(e) trimestral, (f) semestral, (g) anual o.
cualquier otra que se determineen -
relacién con la actividad del cliente.

o Garantfas: (a) fiduciarias, (b) prendarias,
(c) hipotecarias, (d) combinacién de las
anteriores.

Resultados al 31 de octubre del 2000%

Resultados
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Cobertura Microfinanzas

Créditos por Destino

Clientes Atendidos

T AMI 473 I TOPAI Y ~

Servicio Financiero Rural

S.F.R.

Generalidades

e ElPrograma de Servicios Financieros Rurales para
Pequefios y Medianos Campesinos de Olancho se
ejecuta en 17 municipios de Olancho.

s Se implementa a partir de las agencias de Juticalpa,
Campamento, La Unién y San Francisco de la Paz.

Objetivo

e Coordinar y complementar esfuerzos para apoyar a
los grupos locales de productores(as) para lograr el
acceso a las entidades de intermediacién
financiera, y para establecer las bases de una
autonomia financiera.

SFR — Actividades Principale

Oe Apoyarla expansién de cobertura de intermediarios
financieros,con mecanismos de crédito accesibles a los
grupos de productores(as) en forma flexible y oportuna.

Oe Capacitacién en temas técnicos relevantes
(financiamiento y gesti6n financiera, acceso al crédito),
de los facilitadores y otros integrantes de los grupos en
las comunidades involucradas.
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S.F.R. — Cobertura Alianza

e 17 municipios del Norte de Olancho

'SFR— Componentes %

@ Componente Formacién : Asistido a un taller de formaci6n
preliminar. Se asistird en la preparacién y constitucién de
los grupos solidarios

@Componente Ahorro : Todos los soficitantes de crédrto sin
excepcién deberdn abrir una cuenta de ahorro en
BANHCAFE.

| e#Componente Crédifo : Se financia cualquier tipo de actividad

licita que contribuya a la consolidacién y expansién de las
unidadés econ6micas familiares de pequefios y medianos
campesinos con atencién a las unidades encabezadas por
mujeres y a los residentes de las aldeas y caserios
marginados

SFR — Resultados

CREDITOS POR AGENCIA
ot o At MY

A Joticalpa @ La Unioh & San Francisco[ ] Campamento

_Gracias__ ¥
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SBEANHCAFE -

Servicios Financieros Rurales

%UNDACION BANHCAFE

Allanza Estrateglca

&l

#2 PROLANCHO

*Programa de apoyo a los pequefios y medianos
campesinos de la zona de Olancho

{8 Banhcafe
* Una Sociedad Anonima Especializada y regulada

:Como surgen los SFR?

}2 PROLANCHO intenta promover una Alianza
Estrategica entre el sector publico y privado. Con el
proposito de financiar un programa de expansion de la
coberturay imentacion de los SFR adaptados a un
piblico de H/M que no disponen de garantias
hipotecarias en la Region Noroccidental de Olancho.

PROLANCHO - BANCAI-IE‘E FU'NBANI—ICAEE

Allanza Estrateglca

FUNBANHCAFE

* OPD con experiencia tanto en la organizacién
local, desarrollo tecnolégico y finanzas rurales no
convencionales, apoyando la formacion de la
capacidad requerida a nivel de profesionales como

PROLANCHO - BANHCAFE - FUNBANHCAFE

creada por la Ley (decreto 931) identificada con el clientes.
sector rural y con una experiencia limitada con el
crédito solidario.

Principios fundamentales

COINVERSION

Adaptacién de la oferta a las caracteristicas de
la poblacién meta.

Viabilidad Economica, Financiera, Institucional y
social de los SFR.

Transparencia, gradualidad y prudencia en el
desarrollo de las inversiones y del manejo de la
cartera

Objetivos

48 OBJETIVO GENERAL

1 Contribuir a la ampliacién gradual del acceso
de las familias pobres de comunidades rurales
a servicios financieros de ahorro y credito
adaptados y permanentes en los 17 municipios
de intervencién.
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Objetivos

3 OBJETIVOS ESPECIFICOS

I Poner a alcance de pequefios y medianos
campesinos y campesinas de la zona, servicios
financieros en condiciones de mercado pero de facil
acceso, para contribuir a reforzar las unidades
productivas familiares y grupales a traves de ahorro
y crédito.

I Apovyar a los pequefios y medianos productores de
Olancho para lograr el acceso a entidades de
intermediacion financiera y establecer las bases de

BIBLIOTEGA WILSON POPENOA

WECUELA AGHICOLA PANAMERIGAMA
... APARTADO 93
TERUDIGALPA HONPURAR

Rurales

Los Servicios Financieros

El programa de los SFR se encuentra organizado en 2
Sub-programas:

Sub-programa de ahorro y crédito. Ejecutado por
el Departamento de Microfinanzas de Banhcafe.

Sub-programa de promocién y formacién.
Ejecutado por la Fundacion Banhcafe.

Sub-programa de ahorro y
crédito
Actividades:

Todas las actividades de desarrollo de los
Servidios Financeros propiamente dichos.

Establecimiento de Agencias Rurales

Implementacién de los servicios de ahorroy
cxédito de acorde con el Reglamento

Reglamento SFR _

Sujetos de crédito

a) Aguellas que no emplean m4s de dos personas, en caso
de caficultores que no producen mas de 200 qq y
ganaderos que no poseen mas de 10 cabezas de
ganado.

b) Grupos solidarios ( menor de 4 y mayor de 8)

c) Personas juridicas

Criterios basicos de
elegibilidad

a) Ser hondurefio mayor de 21 afios y menor de 65

b) Residir en un municipio desde por lo menos 2 afios
c) Presentar copia dela tarjeta de identidad

d) No tener antecedentes crediticios negativos

e) Tener reconocida solvencia moral

f) Haber asistido a las reuniones organizadas por
FunBanhcafe

Modalidades de Crédito
Crédito con garantia solidaria: otorgado a un grupo
de personas, para ser utilizados en forma individual
por cada integrante con la garantia solidaria de todos
los miembros del grupo

Créditos de inversién (Individual y colectivo): son
prestamos otorgados a personas naturales o
juridiacas
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Montos iniciales

Créditos con garantia solidaria: Minimo Lps 500
méaximo Lps 3000 si hay capacidad.

Créditos de inversién: Minimo Lps 3000
Méximo Lps 5000 que presente garantias
satisfactorias.

Plazos no mayores de 12 meses.

Escalonamiento y montos max.
Hasta un maximo del 50% del prestamo anterior, si
posee capacidad de pago.

Crédito solidario hasta un techo de Lips 5,000 por
persona.

Crédito de inversién hasta Lps 25,000

Crédito de inversién asociativo hasta Lps 50,000

Plazos - T S Lt e e

Los créditos superiores a Lps 5,000 por persona
son coonsiderados de inversién.

Lps 10,000 plazos no mayores de 18 meses

Lps 10,000-25,000 plazos no mayores de 24
meses

Periodos de gracia de 3 a 6 meses

Garantiav soilvi”davria

Para ser reconocidos los grupos no podran
incluir a més de dos personas del mismo grupo
familiar (por ej. Esposay esposc, padre e hijo), ni
incluir a més de dos personas del mismo grupo
familiar, aun viviendo en casas separadas ( como
sobrino y tio, nieto y abuelo, yerno y suegro etc).

Sub-prdgrama de promocion
y formacion

El principal proposisto es llegar a los sectores mas
pobres de la sociedad de Olancho y promover su
auto desarrollo basado en la capacitacion
inductiva, conceptual, y para la ejecucion delos
técnicos y orientacién del credito en el desarrollo
empresarial en el caso de los usuarios y sobre el
programa en el caso de las organizaciones de
contraparte social.

Proceso Metodologico con
Usuarios
"Promocion de Ios SFR ~
I Reunion General

Con el abjetivo de informar y dar a conocer los
SFR a las comunidades (Partiendo de las
comunidades que presentan iniciativas alas
ESC, Derivacion del PAM)

1 Reunion Grupal
Se realiza con las personas identificadas e
interesadas en tener un credito haciendole
enfasis en como formar y constituir un grupo
solidario ( se destaca la importancia del
compromiso que estan asumiendo)
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Proceso Metodologico con Usuarios

Capacitacion Pre - Credito
! Reunion Pre - Credito
Se le hace ver a los productores como es que
funciona el banco a traves de sus -
departamentos y la importancia de acercarse al
mismo, Se hace enfasis en que el banco no va
actuar en contra de ellos siresponden al
compromiso por adquirir.
1 Identificacion de clientes
Una vez que han sido capacitados se procede al

llenado de solicitudes y hasta este momento el
asesor visita la comunidad.

Proceso Metodolegico con
Usuarios
Capaditacion Post ~ Credito
I Estudio de Investigacion Aplicada
Se realizara un seguimiento a la cartera y a los
clientes para determinar las necesidades de
capacitacion post - credito.(comportamiento en la
cartera minimo 2 creditos)

1 Reunion Post- Credito
En base 2 las necesidades identificadas por tipo de
productor desarrollar las capacitaciones para que

les garantice el buen uso de los recursos dentro de
las unidades productivas.

Enlace entre BANHCAFE y ia
Fundacién BANHCAFE

" Formadin dé Técnleos
- Diagmbstico Comunitarioy
:" . Promodén L

. Dlsgatites e
(Indiyidnal y Solldario)

Grupos Solidsrios | Individwates |
Capadtacién de.

ortentacén al crédito
* Detérmisar necesldades . . Recepdinde
" decapadifacion i Soliditudes
- ' Relslén de tas Soliclfudes
.C‘P'd'x‘lﬁﬂy Ty - deCredlto .-
ento. .. Aprobacion de as
Soliciiudes de Crédita . * | __
" Seguimicato Financlero |

t——— Renovacibn del Crédito
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ASPECTOS BASICOS SOBRE LA EXPORTACION
DE MIEL DE ABEJAY LA APICULTURA EN
: EL SALVADOR

Expositor: Ing. Jaime Diaz, Empresa Don Alvaro S.A

Esta empresa cuenta con 6 empleados permanentes que manejan 2,500 colmenas, pero en
tiempo de cosecha se contratan empleados temporales. Se tienen entre 35 y 45 colmenas
por apiario, que son revisadas por los seis hombres en el menor tiempo posible, con
rendimientos promedios de 40 botellas por colmena. Las colmenas cuentan solamente con
2 cuerpos para controlar un poco el atraco de los ladrones.

En El Salvador se trabaja con la abeja africanizada y se procura hacer un cambio de reinas
anual entre un 80 a 85%.

Existen mas de 75 productos que se puede explotar de la abeja y s6lo se esta explotando la
miel liquida. Los consumos per capita de nuestros paises son bajos, en El Salvador
ascienden a 60 gramos por persona por afio que comparado a Alemania donde consumen
kilo y medio es casi nada.

El consumo de miel se ha ido incrementando durante los ultimos afios no sélo en nuestros
paises sino que también en los paises industrializados.

En El Salvador dos fenémenos afectaron la apicultura, primero la guerra de 1979 y
segundo la llegada de la abeja africanizada el afio 1985, que produjo el retiro de muchos
apicultores.

Sin embargo ahora uno de los mayores problemas que enfrenta la apicultura salvadorefia
es el bandalismo y el hurto que desmedra y desestimula la produccidén de miel de abeja.

En El Salvador existen mas o menos 120,000 colmenas con una tendencia desde los afios
80 a incrementar el numero de colmenas, muy a pesar de las tendencias del contexto
nacional y de los precios. Cabe resaltar que la apicultura salvadorefia esta en manos de
muchos pequefnos productores.

Los precios de la miel se mueven de la misma forma que los precios del café, sin relacion
alguna. Un claro ejemplo es lo sucedido con la adulteracién de la miel con alta fructosa que
produjo que el precio internacional se disparara hasta $1.82 por kilogramo. Aunque en la
realidad llego a estar en $2 por kilogramo.

Los mayores exportadores de miel en el mundo son México, Argentina, china, Australia,
Estados Unidos y El Salvador que es el décimo exportador.

Las mieles de El Salvador son vendidas en mayor parte a los alemanes(comprador niumero
uno, oligopolio de compras), los cuales la usan para hacer mezclas, puesto que las mieles
nuestras tienen mas cuerpo, el sabor tipico de la miel preferido por el consumidor.

El mercado aleman esta compuesto en su mayor parte por 15 compafias, que manejan el
98% del mercado mundial de miel. Estas compran mieles de todo el mundo, las
estandarizan y las vuelven a vender, re-exportando la miel a otros paises inclusive a El
Salvador que les exporta su mayor produccion.
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Las mieles tropicales se caracterizan por ser mieles con mucho cuerpo, es decir que tienen
el sabor a miel, he ahi la importancia de las mieles tropicales para los grandes compradores
de miel. :

El Salvador exporta entre 0.2 y 0.4 % de la produccién mundial de miel de abeja, que
representa cerca de 1,200,000 toneladas métricas, y por ser un porcentaje tan pequefio no
" puede ejercer una influencia en los precios internacionales. Muchos paises son grandes
productores como Brasil, pero no exportan ya que toda esa miel es para el consumo
interno. o

La experiencia de El Salvador les ha ensefiado que es mas importante que primero
desarrollen un mercado interno de calidad con los mismos estandares de un
producto de exportacion, antes de tratar de. exportar la miel, ya que los precios
internacionales no son buenos ni alentadores.

En el mercado Hondureiio es mas conveniente para los productores Hondureiios
desarrollar un mercado interno de calidad.

Valor que se va quedando en la comercializaciéon de miel de abeja sin considerar los costos
de envasado. :

Apicultor US$ 1.05

Acopiador US$0.16

Exportador US$0.28 .

Transporte de navieras US$ 0.09

Importador/envasador US$2.00

Distribuidor US$ 0.4

Precio Final US$4.00

Para que una miel pueda ser exportada es sometida a una serie de pruebas:
Color

Prueba de HMF de 15

Relacién glucosal/fructosa minimo de 2 a 1

Humedad de 19%

indice de diastasa minimo 2%

Sacarosa no mas de 5 %

Azlcares reductores maximo 85%

Calidad es lo mas importante para exportar

Contenido de compuestos residuales (antibidticos estrictamente prohibidos)
Glicerina

Miel granulada(cristales)

Andlisis polinico (cantidad y tipo de granos de polen)

Tramite para la exportacién de miel:

A casi toda Europa se puede exportar, excepto Israel que protege sus productores. La
venta se hace por medio de un contrato en el cual se ponen todas las especificaciones, Ia
miel se va actualmente en barriles nuevos revestidos de cera que van desde US$20 a
30.00. El sistema de pago puede darse por medio de una carta de crédito o carta de crédito
anticipado, todo va depender de la relaciéon que se vaya teniendo con el importador.

3%
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Wolff & Olsen (GmbH & Co) . P.0.Box 10 66 20 . D—20044 Hamburg

gegr. 1897

Industrias Apicola Don Alvaro, . SUPPLIER NO.  : 7230943-000
S.A. de C.V. OUR REFERENCE : Becker/Co
YOUR REFERENCE :

6a, Avenida Sur, entre 17 ¥ 19
Calle Ponito No. 70

ES Santa Ana

) EL SALVADOR

PURCHASE ORDER NO. 2333421 17.12.99

This order is hereby placed subject to our conditions overleaf:

PRODUCT UNITS QUANTITY  PRICE USD
kg 1000 kg

SALVADOR BEESHONEY CAMPANITA abt.
Colour of each drum max 50mm
(Pfund Colour Grader)
Fructose/Glucose ratio min. 1,2
Moisture content max 19¥%

HMF max 20mg/kg - Diastase min 12
Reducing Sugars min 65%

Sucrose max 5%

Acidity value max 40mval/kg

C13 value -23,5 or more negative
Proteine Difference -1,0 or more
positive - Coumaphos max 0,0lmg/kg
Starch content max 16% by pollen
count - Phenol max 0,lmg/kg
Streptomycine max 0,0lmg/kg’

40.800,000 1.120,00

‘Tetracycline max. 0,01 mg/kg

Sulfonamide max. 0,01 mg/kg
Glycerin max . 200 ppb
Chlordimeform max 0,0lmg/kg

The honey must be pure, unadultera-—
ted, free from coarse impurities
(dead bees, wax parts, ...), with a
typical, characteristical flavour, ,
without fermentation or other off-
flavours (smoke, phenol etc.),
without bee~repellents-residues.
Otherwise according to German
Honeyregulation and German Food Law
latest version.

33421 00

Wolff & Qlsen (GmbH & Co)

. Sudanhaus

«+ ~: Grofle Bickerstrafe 1
20095 Hambu

Telelon (040) 376 76—-0 HRA7282 1dNr.DE118907919 Geschaltstihrer:
Peter Woltf, Michae! Wolff

Wolit & Qisen
g . . HRB 54451

37 . | Deutsche Bank
Telelax (040} 376 76— 100  Komnl. Verwalmsgesejischah Hinrch Wolif, Manfred Wollf  (BLZ 200'7Q0 00} Konto 808253 -

38
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Alfred L. Wolff

WolHf & Olsen (GmbH & Co) . P.O.Box 10 66 20 , D—20044 Hamburg gegr. 1897
P URCHASE ORDER NO. 2333421 . l7.l2ﬂ99
‘ page: 2
PACKING - . . . . . : 2 coﬁtainer of abt. 20,4 mt net each, cohtaining

new or perfectly reconditioned drums of abt. 300.- i
kgs net each, inside and outside cleaned, suitable - ;
for transport of foodstuffs, not packed into zinc
or zinc-containing drums, inside painted with lacquer
suitable fox foodstuffs, permitted and approved by
German Foodlaw and in accordance with veterinarian

" regulations, previously not used for mineral oil
or chemicals. Drums to be stowed upright only,
securely fixed with band irons, but not with wood,
rubber or tires.

MARKS . . . . . . . : ALW 33.421/1 (for the lst FCL)
/2 (for the 2nd FCL)
SALVADOR HONEY CAMPANITA
Drum-no. 1 to ...
Gross-/Netweight of each drum
*khkkkkkkkk
In case that drums are not marked as per our
contract instructions they will be marked from
our warehouse and costs will be charged to you.

DELIVERY TERMS. . . : free carrier Planta
duty unpaid
DELIVERY DATE . . . : January / February 2000 shlpment from origin to

Hamburg - SUBJECT SAMPLE"S APPROVAL

DISPATCH. . . . . . = by sea

" DOCUMENTS . . . . . : Commercial Invoice 4-fold
Certificate of Origin GSP Form A
Sanitary Cerxrtificate 2-fold, issued in the
language of the country of destination
Bill of Lading, full set clean on board
Weight list, indicating the No. of each drum /
net / gross weight of each drum

PAYMENT TERMs . . . : Cash agalnst documents on first presentation

bH & Co Telefon (040) 376 76~ HHA7282 IdNr.DE118907919° Geschafts{ihrer; Deutsche Bank
=3 gﬂﬁ&f\{l?n (GmbH & Co) g&e!ax ( 2376 7&—100 efwalmsgesellschah Hinrich Wolff, Manfred Wolfl  (BLZ 200 700 00) Konto 808253
.2 Grolle Backersirale 13 Wol Peter Woltf, Michael Wolfl
Hambu

._.—D— rg

HRAB 54451 . 3 q
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Alfred L. Wolff

gegr. 1897

Wolff & Olsen (GmbH & cb) . P.O.Box 10 66 20 , D—20044 Hamburg
PURCHASE ORDER NO. 2333421 17.12.99
3

*

Veterinary authorities at any European or None-
European border, the goods have to be returned
IMMEDIATELY with reimbursement of all relevant
expenses and costs. In such a case we reserve our
right either to cancel the contract or to insist

on replacement deliveries.

Please return one copy signed by yourselves.

O ot
7]

————————————————— @ Sonsonate z}

1

SELLER

4 Wollf &hOISen {GmbH & Co) _IT_efe;on ((84:48} :?77?775_‘?00 ERA?ZGVZ ldf:é.lei 1690":]'[91?}éntt S‘eﬁé\f}vﬁ%?rﬁ: n{ <d Wolt ({)Be&sche Bank K -
+ Teletax - ompl. Verw: sgesellsc in ‘Woltt, Manir o 200 700 00, nto 808253
Grobe Backerstae 13 o Peter Woltf, Michael Wollf ) Konto

T+t Sudanhaus
- & Clsen mi
54451
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'UNA EMPRESA DE EXIfO Y LA ADECUADA
COMERCIALIZACION DE LOS PRODUCTOS EN
EL MERCADO

P S

Expositor: Ing. Luciano Peralta, Proemprezah

Los objetivos de una e'mpresa deben ser: crecer, sobrevivir y generar utilidad

Una empresa en su proceso de administracién debera de tener bien claro la visién, la
misién, los objetivos, las estrategias de innovaciéon para competir y las estrategias
tecnolégicas para la innovacioén.

Una empresa de éxito debera disefiar y desarrollar un producto con todos los atributos
posibles que un consumidor busca para satisfacer sus necesidades por medio de un
intercambio de valores. Si mas se acerca el producto a las necesidades, mayor sera el
impacto del producto, por o que un empresario debera acercase y centrar esfuerzos a
mejorar la calidad de los servicios y productos para abrir nuevos mercados cada dia.

Una empresa sera exitosa si esta ganando en uno o varios productos o servicios, si posee
un mercado creciente y esta obteniendo utilidades satisfactorias.

ESTRATEGIA DE SUPERVIVENCIA

Nuevas lineas de productos.

Atributos extras al producto.

Barreras tecnolégicas. _

Hacer algo que los demas no hacen y que llaman la atencién.
Actualicese constantemente.

Que demanda el consumidor? |
Precios atractivos '
- Garantia

Estatica

Aspectos practicos

Servicios

Seguridad, calidad, confianza, duracién
Condiciones de pago

QUE ES ElI MERCADO?

Cualquier bien o servicio que se ofrece y tiene como propdsito satisfacer necesidades y
deseos humanos por medio de un proceso de intercambio. Las necesidades siempre van a
existir, por lo que lo bonito es hallarlas.

30



TIPOS DE MERCADO
P‘ROVEEDOR:

Da los elementos para la produccion.
CONSUMIDOR:

Da las pautas para producir y vender.

ELEMENTOS DEL MERCADO

TR .

o Gt i

COMPETIDOR

Comparte nuestro mercado, nos ensefa
mucho, lo que necesita mi producto.
DISTRIBUIDOR:

Define los canales de entrega del
producto o servicio al consumidor.

El nivel de satisfaccién dependen del tipo de producto y hara que estas 4 p’s prevalezcan

PRODUCTO

Es cualquier articulo que satisface
necesidades.

Y es importante escuchar los atributos
negativos de nuestro producto, tenemos
- que escuchar las criticas.

PLAZA'
Lugar donde se distribuye fisicamente el
producto.

VEZ
Identificar a donde quiero llegar.

-Sacar registro de proveedor
Obtener matricula de su producto
Obtenga una orden de pedido

PROCESO DE COLOCACION DEL
PRODUCTO EN EL MERCADO
Factura de recibo

Factura de que se dio la mercancia
El vendedor pone en géndolas el producto

Concertar cita con encargado de compras.

PRECIO
Altamente decisivo para la compra.

PROMOCION

Que estimula la venta de nuestro
producto.

PROCE_DIMIENTO PARA INGRESAR A UN MERCADO POR PRIMERA

METODOS PARA FIJAR

PRECIOS

e FElmas usado es el de: Costo mas la
ganancia.

e Comparacion con otros precios en el
mercado

o Lo que aguanta el mercado o esta
dispuesto a pagar
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ESTUDIO DE CASO: Problemas e;n el establecimiento de

microempresas apicolas en sus zonas de origen
Por: Técnicos y Participantes de los proyectos

Los participantes fueron reunidos en grupos pequefios tomando en cuenta diversidad
geogréfica, género y experiencia en la apicultura. La discusién se bas6é en Ia
identificacién de problemas y blUsqueda de soluciones. Posteriormente se expusieron
las ideas de cada grupo, lo cual permitié una discusién global de los problemas.

Tipos

Problemas

Soluciones

Ambientales

Recursos biolégicos escasos

Apoyo logistico

Poca Flora y deforestacion

Reforestar, buscar zonas con
buena flora

Financieros

Desconocimiento de fuentes financieras

Buscar la informacién

No hay apoyo econémico

Organizarse -

Desorganizacion

Orientacién grupal con logros

Alto costo de constitucién

Asociarse en grupos con
aportacién individual

Falta de recursos econémicos propios

Préstamos de bajo costo

Poca disponibilidad de equipos

Ubicar centro de

Pocos créditos

Asociarse

Altos intereses

Buscar fuentes de bajo costo

Falta de materiales y equipo

Buscar proveedor barato o
elaborar el material y equipo

ubicacion La gente no quiere alquilar terrenos Compra y concientizacién
Temor de la poblacion Usar informacién
sociales Falta de interés Motivacién ~

Apatia de la poblacién

Jornadas de motivacié

Bajos precios

Usar informacion

Egoismo de grupo

Participacién del pequefio
productor -

Problemas ﬂtosanitarioé

Visitas técnicas y medicinas

Saqueo de colmenas

Vigilancia permanente y
cercas

Paternalismo

Concientizacién y

autogestion
Desconfianza informacion
Individualismo Integrar microempresas:
‘conocimientos | Falta de conocimientos empresariales Capacitar

Falta de visién

Usar informacion,
capacitacion

Plagas y enfermedades

Buen manejo y control del
apiario

Falta de conocimientos en apicultura

Capacitacién continua

Plagas y evasion

Adopcién de técnicas

Poco conocimientos de microempresas

Preparacion y capacitacion

5D
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Los problemas encontrados fueron agrupados segun afinidad para buscar la causa y las

soluciones

Problemas

Causas

Soluciones

Falta de politicas apicolas

No hay presién social
Desorganizacion

Hacer politicas
Organizacién regional

Desmotivacion

Falta de conocimientos

Remuneracién
Diversificacion y
actualizaciéon
Capacitacion

Equidad de género
Buena comercializacion
Dar valor agregado a los
productos

Poca responsabilidad

Actividad secundaria
Falta de comunicacion
Falta de vocacion
Falta de lideres

Cartas informativas

Apoyo de los productores a
los directivos

Promocién de la apicultura
Respetar el compromiso
Ver la apicultura como
empresa

Consolidar el papel de los
apicultores

Integrar a los apicultores

Falta de recursos
econdmicos

Falta de politicas
Administraciéon
Garantia
Desgano

I[dentificar las necesidades
Buen uso de registros y del
dinero

Capacitacién gerencial
Seleccién de gente para
crédito

Contabilidad de costos
Educacién en legislacién
Financiamiento sin garantia

Degradacién ecolégica

Poco uso de la tecnologia
apropiada

Monocultivo
Desconocimiento

Poca aplicacién de leyes

Adopcién de tecnologias
apropiadas

Capacitacion ambiental
Aplicacién de las leyes
Reforestar

Movilizacién

Alianzas entre los apicultores

Desorganizacién

Desmotivacion
Desconocimiento

Promocién

Capacitaciéon

Difundir informacion por
medio de boletin
Busqueda de informacién

-Desproteccic’)n del apicultor

Falta de organizacién

Integracion
Federeacion
Crear Leyes

D6
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LA APICULTURA EN BRASIL
Expositor: Ing. Dawd Mejia, Experto Apicola

Es necesario gerenc:ar el presente, olvidar selectivamente el pasado y crear el
futuro , P. Drucker (el guru de los guru)

ABEJAS AFRICANIZADAS

" En 1956
mellifera capensis. Y 26 matrices enjambraron.
siguiente manea a través de todo el continente:

Dr. Warwick E. Kerr trajo de Afnca 51 reinas de Apis mellifera adansoniy Apis
El progreso se ha dado de la

1965 Paraguay, Argentina : 1981 Colombia

1967 Bolivia 1982 Panama

1968 Uruguay , 1983 Costa Rica, Nicaragua
1971 Pert - 1985 Honduras, El Salvador,

1974 Guyanas, Chile Guatemala, Belice
‘1975 Todo Brasil

1979 Venezuela

1986 México
1988 Estados Unidos

ASPECTOS IMPORTANTES DE LA AF5I.CULTURA BRASILENA

1. Padronizacion de material apicola
Existen cuatro tipos importantes utilizados en la apicultura fija y migratoria

e Colmena tipo Schenk..............36%
e Colmena tipo Langstroth.........34%
e Colmena tipo Curtinas...........28%
e Colmena tipo Schirmer...........2%

2. Renovacién de reinas y desarrollo de colonias infestadas con Varroa jacobsoni

ToeTnoo oo T ARo/afio | o oDosfdos vl 1% No cambian-
-SurdeBrasil 26.4% 20.8% 13.1% - 38.7%
‘Promedio Nal.:*|  17.4% 11.9% 4.2% © 47.5%

INFESTACION DE VARROA.

Presencia de Varroa sin preocupacion para los aplcultores o perdidas en la producuon de

Miel.
Existe un manejo adecuado apegado a los factores biolégicos de la abeja:

e Buen uso del panal y de la cera estampada

¢ Reinas resistentes

e . Eliminacién de colmenas susceptibles

e Existen otros factores; comportamiento, nutricién y amibiente.
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3. Alimentacion artificial
Alimentacion estimulante:

e 5kg. de azlcar Azucar invertida

e 1.7 L. deagua
e 5 gr. de acido tartarico

Agua + azlcar (Sacarosa) »  Abeja”® Fructosa > Miel

S

Glucosa

Agua + azdcar(sacarosa) + acido Tartarico = Agua + fructosa —p-Abejas —pMiel

Comparacién De Dos Tipos De Alimentacién

Indices T1 (azacar | T2 (Alimentos
: invertida) pastosos)

Poblacién (Cuadros) 3.33 -3.00
Cria (Cuadros) 1.38 0.00
Consumo de alimento 72.50 26.08
Costo total de alimentos (Lps) 299.03 264.00
‘Costo del Kg. de alimento (Ips) 1.50 7.73
Costo del Kg. de alimento/Kg. de miel (Ips 37.50) . 0.04 0.20
Produccién de miel (kg.) 73.98 0.00
Valor de la miel producida (lps) 2774.25 0.00
Perdida de enjambres(%) 60.00 100.00

4. Manejo de colmenas para produccion
‘e Medias Alzas y Marcos

e Reinas nuevas

e Ceranueva

Situacion Aumento del peso inicial
1° ciclo de cria ' 25%
Después del 5°iclo 100%
En el 15°iclo 200%
300%

‘Después del 30° ciclo

R —

o i At

‘Se recomienda entonces cambiar los marcos a cada 18 meses de uso del panal en la cria

‘5. Diversificacién de produccion
En el Brasil se produce:

o Miel

e Polen

e Jaleareal
e Cera

e Propdleo

o8B
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¢ Veneno

Industria apicola
Existen méas de doscientas empresas exclusivas para producir equnpo apicola.
Se generan 500,000 remas anualmente

Registro Sanitario

S.LF. Sello de Inspeccién Federal 3000 $US
Primordial equipo de procesamlento y cuarto de mlel todo en acero inoxidable
y paredes revestidas en ceramica. .

Procesamiento e mdustnalnzacnon

Existen mieles basicas en varias presentaciones

Mezclas de miel y plantas medicinales

Mezclas de miely propo!eo propéleo y jalea real

propéleo en solucién ‘acuosa, alcohohca hidro-etandlica, extractos, concentrados e in-
natura

Polen in-natura

Jalea real fresca e in-natura -

Veneno, pomadas

En la industrializacién se estan fabricando diversos productos alimenticios, estéticos,
homeopaticos, como ser: jabones, cremas, dulces, remedios.

9.

Comercializacion
La miel es comercializada en latas de 25 Kg. a un precio aproximado de 29 délares por
lata y 1.16 $US/Kg. del productor a intermediarios, envasadores.

También es comercializada envasada directamente desde el productor pero para
eso requiere tener el S.1.F.

ESTADISTICAS DE PRODUCTOS APiCOLA_S 1999/2000

Produccién de miel/colmena/afo 25 Kg.
Produccién de polen/colmena/afio 9 Kg.
Produccién de cera/colmena/afio 1.5 Kg.
Produccién de propéleo/colmena/afno 150 gr.

Numero de apicultores (estimado) 93000

Numero de colmenas © 1,866,000 ‘
Produccién aproximada de miel en 2000..............46000 Ton
Exportacion de propéleo en 1999/2000...................250 Ton
Precio de la miel en el mercado nacional 1.60-4.50 $US/Kg.
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LA APICULTURA EN YUCATAN, MEXICO
Expositor: Ana Rosa Parra, M. Sc., DECA

- La apicultura en Yucatan México, es tradicional y viene desde la época de los
mayas en la que trabajaban con abejas nativas (meliponas). En Yucatéan alrededor de 1910
comienza el inicio del manejo de la apicultura con Apis mellifera y a México fueron
introducidas entre 1760 y 1770. En su inicio estuvo en manos de los hacendados y
actualmente esta en manos de los agricultores y se la considera como una actividad
secundaria. La produccién estd a manos de pequefios productores lo que hace que la
comercializacién sea un poco mas compleja, sin embargo se estan canalizando esfuerzos
para que se formen las organizaciones apicolas de productores. A veces es dificil que las
pequefias organizaciones salgan adelante por los bajos precios de la miel y la corrupcion.
La miel en la peninsula de Yucatan es muy barata ya que son responsables del 40 % de la
produccién nacional, este afio se produjo 15,000 toneladas de miel (diciembre 1999 a julio
2000) Los productores venden la miel en la ciudad a precios muy baratos que se aproximan
a $1 el litro. La gente no esta acostumbrada al consumo de la miel de Apis sino la miel de
las Meliponas.

Se trabaja con abejas africanizadas que son Hibridos resultantes del cruce con las
europeas debido a las caracteristicas de la zona que antes de la africanizacién existian 10
colmenas de abejas europeas por kilometro cuadrado (alta densidad) que ha formado un
bloque genético y esos genes no se han perdido.

En Yucatan hay alrededor de 8,000 apicultores principalmente de subsistencia, manejadas
en su mayoria por gente de edad distribuidos en Quintana Ro 3,200, Campeche alrededor
de 3,200. Es normal llegar a una comunidad y encontrar que todos los comunitarios son
apicultores. En Yucatan hay aproximadamente 300,000 colmenas, con un promedio tienen
unos 25 Kg. de miel por colmena por ciclo, a pesar de ello no existe un programa de
mejoramiento genético riguroso y los apicultores no acostumbran a hacer cambios de
reina

Hay un apoyo limitado del gobierno con un programa que se ilama “Alianza para el campo”
donde el productor pone el 50% y el Estado pone el resto del material. Hay algunos apoyos
para capacitacion pero son muy limitados. Existe una limitante muy grande en el acceso a
la informacién para el empresario campesino, y este es un error del Estado, porque se
informa que hay tratados de libre comercio con Europa pero no informan de como llegar a
beneficiarse de los tratados de libre comercio. La llegada de la varroa en el afio 1996 causé
grandes estragos por desinformacion, los productores aplicaban tantos productos que
empezaron a salir contaminantes y lo peor fue que las primeras mieles en detectarles fue
en las mieles organicas.

Yucatan es uno de los lugares mas densos en apicultura, en el mundo, pues hay cerca de
10 colmenas por kildmetro cuadrado, y segln investigadores aseguran que nuevas razas
estan apareciendo tras el proceso de africanizacion de las colmenas. El comportamiento de
las abejas no es tan agresivo como se menciona en Centroamérica.

En Yucatan hay una cultura de produccion apicola de siglos, y eso ha traido que se genere
una gran cantidad de conocimientos principalmente obtenidos por la observacion. Ha
creado una industria enorme que en algunos casos el gobierno ha intervenido, favoreciendo

O
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el monopolio. Existen laboratorios de analisis de las mieles donde le cobran por muestra
unos US $ 180.00, pero le dan una cantidad de mformac:lon necesaria para la exportacion
Otros problemas son: :

El idioma
No hay continuidad de la CapaCItaolon

- Problemas genéticos

Importacion de reinas -

Capacitacién a técnicos locales : :
Organizacion deficiente entre sociedades aplcolas y dentro de las orgamzacnones
Problemas de comercializacion S

Saturacion de los mercados

Intermediarismo

Poca experiencia en comercio exterior

Apicultores no hacen inversion

- Fermentacion de las mieles

USOS DE LA MIEL EN YUCATAN

Consumo

Industria: de cereales, yogurt, pastelerla lndustrla tabaquera mdustrla farmaoeutloa
jaleas, cosméticos : . :

Exportacion

A



cacao pledras precnosas y
pago de tnbutos

PIS MELLIFERA




guerramundial - .

AQBIOOLA PANAM,
APARTADO A”. = ;

TECUOIGALPA HONDRAy
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PROBLETIATICA

MEAPONIG A TURA

PROBLENATICA en
melipmicmnma

- Falta de aproplaclén y transferencia tecnolégica en campo

alternativas

« Organizar grupos de meliponicultores
existentes y difundir la actividad

- Capacitacion y transferencia tecnologica -

. #omentar actividades de reforestacion -

- Establecimiento de vinculos interinstitucionales

PROBLETIATICA en
melipnricumn'a

- Deficlentss politicas de mane]o de recursos naturales y pérdida
de material biolégico de abelas nativas

PROBLETIATICA en
melipusicmm

- Introduccién de especies al pafs versus especies natlvas

- Falta de estudio de la diversidad de especles natlvas de abejas

- La poblacién que se dedica a la actlvidad pertenece a la tercera
edad.
-Falta de apoyo oficial 0 de ONG’s hacla la actividad

-Carencia de normatividad sobre los productos de las colmenas
en meliponinos
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VIDEO-CONFERENCIA

Cosecha y Extraccion de la miel de abeja
Expositor: Prof. Roberto Salas P., Zamorano

Esta actividad se ha vuelto un tanto dificil con la presencia de las abejas
africanizadas por lo que hoy en dia se requieren de buen conocimiento para poder
realizarla y evitar asi el pillaje y otras consecuencias que eventualmente pueden
presentarse. La miel es una sustancia dulce producida por las abejas obreras a
partir del néctar de las flores que transforman y combinan con sustancias
glandulares o enzimas propias, elimindndole el exceso de agua y que la almacenan
en el panal para que madure y afieje.

La composicion, sabor, olor y color de la miel varian segin la flora de origen , la
zona y las condiciones climaticas. La miel esta compuesta esencialmente de
diferentes azucares como glucosa y fructosa representando un 70%, ademas
contiene -agua 18%, proteinas, aminodcidos, 4cidos orgénicos y sustancias
minerales que las hacen un producto rico en nutrientes.

Los pasos que implica el proceso de la miel para su comercializacidon son: cosecha,
extraccion, decantado, filtrado y envasado.

La cosecha de la miel con abejas africanizadas debe de estar bien planificada para
evitar asi el pillaje ya que en cualquier momento puede presentarse y constituir un
peligro, ya que cuando este se presenta viene asociado con alta agresividad o
defensividad. Para realizar esta actividad hay que tener en cuenta el buen estado
el equipo de proteccién que incluye los guantes, velo, overol y zapatos cerrados.

Se debe de disponer de un buen ahumador tipo jumbo para poder controlar la
defensividad lo mismo que de una espatula para aflojar los panales.

-Procediendo a la cosecha se debe comenzar a ahumar todas las piqueras de las
colmenas para controlar primero a las abejas guardianas, ubicdndose por la parte de
atras de la colmena.

-Comience por retirar la tapa, colocdndosele a la par de la colmena.

-Se debe de quitar la entretapa poco a poco poniendo humo hasta completar en toda
la superficie de los panales.

-Se debe de poner de dos a tres oleadas de humo hacia el interior de la colmena
para disipar el olor a la feromona de ataque.
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-Se debe aflojar los marcos que contiene los panales donde se encuentra la miel de -
abeja.

-Se sacan los panales operculados en dos terceras partes y cuando aun falta por
llenar las dos ultimas en uno de sus extremos.
-Para desabejar los panales se pueden sacudir al vacio con dos o tres movimientos
fuertes y con las pocas abejas que queden coloque el marco con panal como en
balanceo y d4ndole dos o tres golpes suaves por cada extremo y asi el panal quedar
listo. R _ '

-Se deben de poner los marcos con panal desabejados en cajas para ser
transportados a la sala de extraccién colocdndoles por encima una manta himeda
para poder desorientar a las abejas pilladoras.

-Cuando se detecta que colmena es altamente defensiva se puede usar otra

“estrategia para desabejar los panales, la cual consiste en extraer el marco y ponerle

un poco de humo en cada uno de sus lados para después sacudirlos y desabejarlos
encima de los panales que atn quedan en la colmena para que cuando las abejas
caen, de inmediato hay que lanzarles dos o tres oleadas de humo para desconcertar
a las abejas defensivas. La escobilla de fibra especial, la que siempre fue un
implemento apicola de rutina para desabejar los panales, hoy ha quedado
totalmente descartada, porque irrita demasiado a las abejas africanizadas y
constituye un inminente peligro.

-Después de haber sacado y desabejado todos los panales deben ser sustituidos por
panales vacios y se pueden colocar al siguiente dia muy temprano después que han
sido extraidos y que las abejas no se atrasen en el almacenamiento de la miel.



PRACTICA ANALISIS DE MIELES
CONTROL DE CALIDAD
Expositor: Bertha Ruiz O, M. Sc., Zamorano

Se realizo una degustacion de mieles, desde fermentadas hasta mieles de alta calidad con los
productos provistos por el Ing. Jaime Diaz. Posteriormente se realizaron pruebas de algunas
caracteristicas de la miel como porcentaje de agua y adulteramon

1. Analisis de % de Agua:

Este analisis se basa en el principio “Una solucién de azucar tiene un indice de refraccion que
depende sobre la concentracion de azucar y la temperatura”

Empleamos un refractometro, que mide el grado de refraccién de la luz por la cantidad de
azlcares existentes en la miel. En el refractdmetro observamos los siguientes valores:

o Indice refractorio

e % de azUcar depende del tipo de refractdmetro

e Temperatura ( en termémetro adicional)

Para obtener el % de agua, buscamos en la tabla de valores, que esta condicionada a analisis
a 20 grados centigrados de temperatura.

" Si la temperatura es diferente debe usarse el corrector

Temperatura mas de 20 oC. sumar/c/grado 0.00023

Temperatura menos de 20 oC restar/c/grado 0.00023 '
Para la prueba se necesita un refractémetro con capacidad para medir niveles de azucar arriba
del 50% porque la miel tiene niveles de azlicares mayores de 50.

Procedimiento a segquir:

Se coloca una pequena gota de miel en la parte sensible del refractometro y se observa por el
otro extremo. Para observar mejor se recomienda girar el refractémetro hacia la luz. Se debe
observar una linea que indica el % de azlcar segun la escala del refractdmetro.

Posteriormente el refractémetro no se debe mojar solamente limpiar con un pafioc himedo muy
fino.

| 2. Analisis de Aziicar adulterada (invertida) y/o precalentada

Cuando la sacarosa es invertida artificialmente usando acidos o cuando la miel ha sido
recalentada, hay presencia de niveles altos de HMF (Hidroxil Metil Furfurol). Este HMF es
arrastrado por el éter. Usamos para este andlisis la prueba de Fiehe:

Necesitamos un mortero, concha de porcelana, éter dietil, resorcina, acido -clorhidirco
concentrado. ,

Procedimiento a seguir:

Agregar 5 gramos de miel 0 3 cc a 10 cc de solucién al 1% de resorcina en éter y mezclarlos en
- un mortero hasta que [a mitad del éter se haya evaporado. El éter que esta sobre fa miel en el
mortero, arrastra el HMF y la resorcina Colocar este éter en la concha de porcelana y esperar
hasta que se haya evaporado. Queda en la concha, la resorcina. Si la miel es de azlcar
invertida con acidos o es miel recalentada, también queda HMF.

Luego agregar 1-2 gotas de HCL concentrado y observar la reaccion de color

Rojo o rojo fuerte HMF (adulteracién posible)
Rojo palido Miel calentada o vieja
Sin color Miel de calidad.

Precaucion: No fumar o utilizar fuego, cuando se trabaje con éter porque es muy inflamable.
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DESARROLLO

Satisfacer los derechos
. fundamentales, las necesidades

basicas y todas las aspiraciones de .

las personas en un ambiente de
dignidad y libertad de los individuos
de una sociedad. '

Por. Javier Quan

CONSIDERACIONES

=»Habilidad Local

2»Materia Local
2»Continuinidad del proyecto
=»QGanancias

zEfecto ambiental
2»Instituciones de soporte
2»Tecnologia apropiada
2»Creacién de empleo

APICULTURA PARA EL
DESARROLLO

z»Las abejas polinizan cultivos y plantas
silvestres.

2»Genera ingresos y productos

2»Eg posible con pocos recursos

2»No compite por recurso tierra

z¢Nectar y polen no son usados por otras
actividades. E

APICULTURA PARA EL
DESARROLLO

2»Da empleo a otras industrias locales
2»Promueve el cuidado del ambiente
20Puede ser trabajado por hombres y mujeres
2»(Genera ingresos

APICULTURA PARA EL
DESARROLLO

No hay lareas dificiles, lo que existe son tareas que
no motivan

Una buena produccion proviene de un buen marejo
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CONTROL INTEGRADO

2» Control quimico
z» Control natural

2 Control cultural
z» Control mecanico
2 Control génetico
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" VARROASIS

2> Plagamas temida (CEY

EU).

z» Brasil si mayores
problemas.

= Desconocimiento en el
tropico

=» Resistencia a los productos §

- 2» Contaminacion de los
productos apicolas

Distribucion en Honduras

Consideraciones

2»Resistencia a los mejores productos en el

mercado

zvReinfestacion de las colmenas
#»Pricticas de otros apicultores
2»La africanizadas es mas tolerante que la

ARMAS

=»Flumetrina

2 Fluvalinato

2» Acido Formico

2»Remosion de cria de zangano
2»Colmeas con tolerancia

europas
Control Integrado
Invierno Apistan ENFERMEDAES DE
ORIGEN BACTERIAL

Pre cosecha
Pos cosecha

Cosecha

Todo el afio

Acido formico
Bayverol

Remosion de
panles zanganeros
Seleccion de
colmenas

Monitoreo de nivel

Loqﬁé Ehropea
Loque Americana
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CONTROL INTEGRADO

= Control quimico
2» Control natural
2» Control cultural
2» Control mecanico

~ AGENTES CAUSALES|

" 20 Complejos de bacterias.
2 Bacillus larvae

" > Melisocucus pluton
.,Q;S'treptocucus .

- >Bacillus ..

Consideraciones

awResistencia |

»Pillaje

2»Reinfestacion de las colmenas
2»Practicas de otros apicultores
2»Material contamidado

. swResistencia comportamiento de limpieza

- Consideraciones

‘2»Exportaci6n (antibioticos sulfas)
. ZsFinalidad de las. colmenas (polinizacién)

ARMAS

=Manejo
z»Terramicina
»Cal

Control Integrado
" Inviemo . 'Evitar pillaje
" Pre cosecha Evitar alimentacion con
miel
Desinfeccion de
. . material
Pos cosecha ) Desinfeccion de
. ' © ' - material
Cosecha . Llegar con colmenas
L i sanas
Todo el aiio Seleccion de colmenas

toletantes
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Alimentacio colectiva en zonas
infestadas (s=suceptible r=resistente)

z» Apiario Local 2» Abejas silvestres
s T § T s T S T
s TS T s r s T
s TS T s r s T

Alimentacio colectiva en zonas
infestadas

2» Apiario Local 2 Abejas silvestres
s T s T r T
s'r s r r r
s T s T T r

Alimentacio colectiva en zonas
infestadas

2» Apiario Local 2» Abejas silvestres
T TS T T T T T
T Ts T T T rr
T rs T T TT T
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ESTUDIO DE CASO: La participacién de la mujer en la
apicultura

Por: Técnicos y participantes de los proyectos

Los participantes fueron reunidos en grupos pequefios tomando en cuenta diversidad
geografica, género y experiencia en la apicultura. La discusion se basd en la identificacion
de problemas y bdsqueda de soluciones. Posteriormente se expusieron las ideas de cada
grupo, lo cual permitié una discusién global de los problemas.

Tipos

Problemas

Soluciones

Educacién apicola

Rehuye

Ubicar mujeres motivadas

Temor a las picaduras

Diversificacion, capacitacion

Distancia y transporte

Accesibilidad, transporte y ubicar bien los
apiarios

Distanciamiento del apiario

Ubicarlo en lugares cercanos

Temor

Involucrar a la mujer en actividades de
menor riesgo

Temor al trabajo

Orientacioén y practica

Liderazgo

Capacitacion en formacion de lideres

Cultura apicola

Capacitar y educar

Indiferencia gubemamental

Programas de capacitacion

Falta de apoyo
gubernamental

Politicas de género

Baja autoestima

Orientar su capacidad

Falta de capacitacion

Capacitacion sobre oportunidades de
género

Falta de recursos

Aprovechar el recurso disponible

Machismo

Machismo

Concientizar a los esposos

Predominancia

Compartir ingresos con el cényugue

Esclavitud de la mujer en el
hogar

Concientizar a la familia

Juicio de la mujer

-| Capacitar y concientizar

Desconfianza conyugal

Integracién de familia

Discriminacion

Igualdad de oportunidades

Sumision Concientizacién de familia
Celos Concientizar que el trabajo da beneficios
Apatia Incorporar concientizando

No hay equidad

Educacion familiar

Financiamiento

Falta de recursos

Capacitacion sobre oportunidades

Falta de remuneracion

Participacién e integracion de la mujer

Falta de visién de la mujer

Concientizacion

Sociales

Temor al acoso sexual

Respeto de [a mujer y fe en si misma

Madres solteras

Apoyo familiar

Dependencia de padres y
eSposos

Concientizacion

Ocupacion domestica

Educacion familiar

Mucha carga

Distribucién equitativa del trabajo

-| Ocupacion domestica

Planificacion de actividades
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Los problemas encontrados fueron agrupados segun afinidad para determinar las causas

[ Problemas

Causas

Autoestima

Cultura
Falta de comunicacién
Psicologia

Financiamiento

Falta de bienes, tierra, mano de obras en las fincas

Riesgo e incertidumbre
Falta de acceso
Equidad de derecho

Politicas gubernamentales

Falta de organizacion
Falta de planteamientos
Machismo

sociales

Educacién integral
Desinterés

Machismo
Desconfianza

Falta de oportunidades

Ubicacién de apiarios

Disponibilidad
Defensividad de las abejas




PROPUESTA DE INHESCO
Por.‘lng. Alberto Diaz

INHESCO, como promotdra para instalar 20 apiarios en los departamentos Copan, y
Lempira en igual nimero de aldeas y caserios propone lo siguiente:

1. Organizarse regionalmente por departamentos

a) Valle g) LaPaz

b) Choluteca, h) Ocotepeque
c) El paraiso i) Copan

d) Ofancho j) Lempira

e) Francisco Morazan k) Otros

f) Comayagua

2. Cada regién nombra en la préxima reunién dos delegados para entre ellos formar
una directiva de ejecucién de 9 miembros quedando los demas como Consejo
Consultivo (9 + 9) v .

3. Que la Escuela Agricola Panamericana nombre dos técnicos de los proyectos
USAID y CORDAID para formar el Consejo y la Directiva.

4. Reunir el consejo cada 4 meses inicialmente y la directiva cada 3 meses en las
instalaciones de la EAP para:

a.) Determinar metas por regién
b.) Determinar politicas de produccién y mercado e incluye adiestramiento
con cursos - talleres, etc.

5. Aprovechar la duracién de los convenios con la EAP para proyectarnos primero
nacional y luego internacionalmente, esto por el prestigio de la EAP.

6. Proponer al Gobierno Central a través de la SAG el fomento de la promocion,
tecnificacién, produccion, asistencia técnica y demas de la apicultura, incluyendo
apoyo financiero y emisiéon de normas que propicien en general el crecimiento y la
sostenibilidad de programas.

7. Solicitar a entes internacionales apoyo financiero y técnico para el desarrollo e
incremento de la apicultura en Honduras. Igualmente a entes nacionales.

8. Otros detalles que los interesados crean convenientes.

FUTURA ORGANIZACION

Se considerd esencial la organizacion de los apicultores y el fortalecimientos de estas, con
este propésito se conformo una comisién provisional con representantes por departamento:

OLANCHO Rodolfo Padilla : EL PARAISO Mario Aguilar
LA PAZ Gaspar Oliva OCOTEPEQUE. Mauricio Aguilar
COMAYAGUA Luis Alonso - COPAN Alberto Diaz
SIGUATEPEQUE  Alan Velasquez TEGUCIGALPA David Mejia

COLON Rodolfo Orellana CHOLUTECA Juana Maria Ponce

Esta comitiva provisional determiné que se iba a reunir el préximo afio, para determinar el
papel que iban a tener en el sector apicola de Honduras.
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©CONOGO R WN =

TEMAS PROPUESTOS PARA EL PROXIMO
TALLER

Comercializacién

Crianza de reinas y produccion de jalea real

Aspectos empresariales

Inseminacion artificial

Diagnéstico y control de enfermedades

Cosecha y practicas de cosecha

Procesamiento de productos

Capacitacion en zonas de origen

Practica de crianza de reinas

Seguimiento de las organizaciones y sus metas
Elaboracién del plan estratégico de una microempresa
Redes de comercializacion

Planes de inversion

Abejas sin aguijén: Manejo en general, tipos de cajas, construccion de cajas

EJE



