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NOTA DE PRENSA

Se realizaron encuestas a los productores para evaluar los recursos y características
yro^nia.1 {9,cada grupo-, se analizó el proceso di comerci alizaciónen las uát.u, I se evalúola factibilidad de vender por medio de las mismas.

NUEVAS FORMAS DE MEJORAR LOS INGRESOS, HAN ENCONTRADO
PEQUEÑOS PRODUCTORES DEL DEPARTAMENTO DE EL PARAISO.

La Bolsa de Producto Agrícola es una oryanización que se dedica al mercado bursátil delos^pmcluctos agrícolas' En Honduras existe Éoka de productos y servieios(AGROBOLSA) y en El salvador la Bolsa de Productos (BoLpRoES), las cuales sepresentan como una opción de mercadeo de las cosechas de los prodlctores y unaopción de compra para los comerciantes e industriales.

Los productores de grupos organizados-en los municipios de San Matías, Teupasenti,Danlí y Alauca han- ericonÍado que trabajando unidoi en forma organizada y con lamisma variedad de frrjol, ellos puáden reunir suficiente volumen que les permita mayorcapacidad de negociación y tienen acceso a vender en el mercado nacional o elsalvado.reño a mejores precios que los demás productores. La diferencia de frecios cubrera movilización, comercializaclón y almacenámiento en que incurren para utiliz¿rr unmercado de mayor tamaño y más competitivo como el que p.esentan las bolsas agrícolas.

Con.y'-costo de producción de L. 23r.00 por quintal, se encontró que invirtiendo lacantidad de 39'00 lempiras más, los productorá, p,.r.á"n llevar su producto a sansalvador y aprovechar una diferencia dé precios ¿e m¿s de L. 100.00 lo que les genera
una utilidad extra mayor a los 50 lempiras por quintal.

En vista de que las bolsas agrícolas ofrecen más transparencia y seguridad al momento deuna negociación, se convierten en una verdadera altlrnativa que 1es permite ofrecer suproducto al mejor comprador y mantener la oferta en pie hasta por un mes de plazo.Mientras tanto, el producto estaría almacenado en una bodega adecuada en Danlí durantelos meses en que los precios estén deprimidos y se dispondría del grano, allá por losmeses de junio o julio, cuando los mismos arcancán su piá más alto.

Los resultados se obtuvieron en colaboración con el componente Frijol del proyecto deReactivación Agrícola PostMitch implementado por iu*oruno en varias zonas deHonduras.
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a 1. II{TRODUCCIO¡{

Honcluras- es un país cuy'a economía depende en gran parte de los productos agrÍcolas.
tanto par:r consunlo interno como para exportación. El friiol común (phus'eolu,s t,t.tlguris).
es una de ias fuentes de alimento lrás importante en h dieta diaria de los honclurcños.
especialmente en familias de escasos recursos económicos. La Secretaria de Agr.rcr,rlti-rra
-v Ganadería SAG (1998) considera que el fiijol dentro de los granos básicos scupa el
segundo lugar después del maíz en sr-rperñcie sembrada ). en consumo.

F'lores y Ley'r'a (1995) mcncionan unaproducción c1e 13,275 tonelaclas métricas (1.M.)cle
fiiiol. en Lln área setnbrada de 98,292 hectáreas (ha) con 114.276 explotaciones en el ¿iño
agricola 1992-1993. La mavot'ía proclucicla por pequcños proclucto..i .1u. procluccrr en Lur
área de 3 a 5 hectáreas. En cste estrato la producción ascendió a :s.+éz.s 'I'.M. 

cantrclaci
que represento el 82% de1 total prodtLcido en el país: sjendo los departamentos cle rna1,or.
producción Olancho. Francisco Morazán. Yoro I' Comayagua. qlle representan el 48.3%
de la producción nacional.

Br-r los últinlos cinco años, según 1a S.A.G. (1998) el área de frijol cultivacla cn el país firc
cle 113.789 hectáreas con LIna proclucción de 83.188 TM. lo que representa lur propcciicr
de I1'l qcllnz- Todo esto denota la importancia c1e este cuitivo para la economía nacisnal
v la sequridad alin-ientaria cle ios hondureños.

I.1 DEFINIICION DEL PROBLEMA

]rn Honduras tal como menciona Hernández (2000), la producción cle lrijol esta en lrarlos
dc pequeños productores con muy baja tecnología r- pu"o o nuio acceso a fl¡anciamiento.
Dichos productores llevan riesgo desde la siembra hasta ia comercialización cle sus
produclos. soportando las iucletnencias c1cl clima -v la inestabiliclad cle los precios en el
mercado.

El sector agrícola se caracteliza por estar de último en la cadena de comercialización de
los insumos y de primero en la venta de sus productos. resultando ser los más afectados
con las alzas en los precios de los insumos. Por otro lado recibe bajos precios al momento
cle la venta a los intermediarios los cuales pagan lo que quilren, aprovccha¡do la
incapacidad del productor para colocar su proclucto clireitamente al consumiclor flnal
(Hernánclez. 2000).

IICA (1990) refiere que Honduras ha tenido diflcultacles para abastecerse de fiijol csmo
producto cie la propia producción local. Problema aconteiido en rrirtucl ciue no cxiste un
comercio internacional fluido para importar grano en las épocas de escasez.
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Segitn Arias e/ al (1998). en la región centro orientc cle Honduras" denlro c1e los cultivos
de subsistencia el frijol es el que presenta los problemas rnás scrios c1e rcnciirniento.
También se encontró que los agricultores de est¿r zona reciben precios menorcs a ios
recibidc''s por los agricultores del ¿irnbito nacional. 1o que denota serias lrn'ritaciones al
momento de negociar su cosecha con ciif-erencias hasta de un 310% en comparación cor"l
otros agricultores. Por todo esto es not¿rble 1a neccsiclacl que tienen estos agricultoles cle
mejorar su sistema de comercialización. buscando nllevas alternatir,.as que le permitan
mejorar ios precios obtenidos en la venta de su grano.

Los productores atendidos por el Programa de Reconstrucción Post-Mitch
ZAN'{ORANO-USAID, particularmente por el componente de frijol. son pequeños
agricultores que enfrentan una serie cle limitantes proclucción, alrnacenaurierrto )
comercialización de su cosecha. Siendo la comercialización la que traciicionalmente ha
afbctado más su bolsillo. dcjzindoles rnLi\- pocos inurcsos para su manteuinricnto r cl clc
sLrs lanlilias.

Las Bolsas de Prodltctos Agrícolas se presenta como una de las alternatir,.as cle
comercialización para lograr los benef,cios que ofiezcan los mercados. Segiur Meclina
(1995). el coniercio bursátil de productos agropecuarios es la base f'undamental para 1a
comercialización agrícola, rnecliante mecanismos transfi-rrentes para determinar preci..rs.
cstablecer garantias. reducir perdicias por maltrato. acortar la caclena cle intcnlecli¿rci(rn-
generar infbrmación. reducir márgcnes c insertar Ia procluccicin nacional en cl mercaclo
intentacional.

También es importante tomar en cuenta es el Tratacio de l-ibre Comercio entre l-{oncluras.
El Salvador. Guatemala ,v México, cual f-acilitará la compra v venta de procluctos
industriales y agrícolas entre los cuatro países (SECOFI. 2000). eI cual a futuro afectara
I¿rs negociaciones de granos básicos. entre ellos el frijol.

El problema que aft"outan 1os procluctores de estas zonas Lllla vez cllle obtietrcn sLr

cosecha- radica p¿lfiicularmente en la obtención de precios.justos cle acucrclc¡ al mcrcacltr
local y naciottal. dondc por sus limitantes se ven en la necesiclad de vencler a los
intermediarios a precios get-ieralmerrte bajos. Debido a esto Lrrgen de una estratcgia cluc
les permita r-rbicar stts productos en el niercado en un¿1 fbrma seglrra y con precios de un
mercacio competitivo lo cual podría darse mediante su participación en el mercado de
procluctos agríco1as.

1.2 ANTECEDENTES

Existe limitacla infbrmación a cerca cle ia comercialización de1 fii.jol a trar,és clc la Bolsa
de Productos Agrícolas de Honduras (AGROBOLSA) ya que la misma recién esta
comenzando a realizat transacciones. Sin.embargo se tiene antecedentes a través c1e la
bolsa de productos de Costa Rica (BOLPRO) y la Bolsa de Productos de El Sah,ador
(BOLPROES), las cuales operan desde hace varios años cubriendo parte del mercacio cle
srallos básrcos en sus países. siendo modelos qlle pueclen sen,ir de guía para
\(iRotsOLSA
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El Tratado de Libre Comercio entre los países de Iloncluras. El Salvador. Guatemala v
Mérico (T.L.C.), también llarnado Tnángulo del Norte. entró en vigencia a partir clel
primero de enero del año 2001 (SECOFI. 2000). Esto obliga a los proáuctores a tener la
organización necesaria para el tratamiento adecuado c1e sus producios de manera que les
permita competir en el mercado nacional e internacional y sobre todo reducir l¿r
incertidumbre del comportamiento del mercaclo.

En los municipios de Teupasenti. Alauca. San Matías v el Valle de Jamastrán en Danlí.
erl el departamcnto de El Paraíso donde se concentro cl estudio. los peqr-reños agricultores
se dedican en sll mayoría a la producción de granos bhsicos como n-taíiy fiiiol.

En Ia actualidad en ia zona Centro-orientc esta trabajando el programa iie Desarrollcr
Rural Centro Oriente (PRODERCO). con a.vuda técnica a través de émpresas cle asesoría
agrícola. \' con el otorgamiento de créditos para la siernbra de cultivos dil'ersos. Así
mismo en el departamettto cle Olancho corrro apunta Hernández (2000). se encuentr¿l
PROLANICHO que es el Programa c1e Apoyo a loi Pequeños y N,ledianos fiampesinos cle
la Zona Rural de Olancho. Mientras tanto en el clepartamento de Francisco Morazálr
operan oNG's taies como caritas y Visión Mundial entre otras.

En estas zonas la mavol' parte (r-ur 70%) de las siembras se realizan en postrera
cosechando en los meses de Diciembre y Enero cuando los precios están bajos. Los
prodr'tctores al no tener la posibilidad cle aimacenar slr grano por mucho tiempo" por haber
comprolretido la cosecha o bien por la necesidad de efectivo. venden al piecio cluc les
ofiezca el internrediario y sin mayores oportunidacles cIe negociación.

I.3 JUSTIFICACION

Los productores dc la región Centro-oriental de Tioncluras con la avuda cluc se les
proporciona pueden llegar a obtener buenos rendimientos por área. lo cual es br-reng. Sin
embargo necesitan de un adecuado sistema cle cornerciaiización que les pernritei
aproYechar la ventana de mejores plecios que se presenta en Ios meses cie Abril a .lunlo.
Es necesario qr-re aden-rás Lma m¿rvor seguriclacl cle lenta. Pures si aumentamos la
producción r"ía insltmos. sin un cambio en el mercado. aumentara el riesgo cle los
agricultores de prodr-rcir fi¡ol e n I{onduras. ya que tenclrÍan mayores costos cle
producción los cuaies necesitan ser cubiertos no solo con mas rendimiento si no también
con un buen precio de venta -v la seguridad de la venta de la cosecha.

La f'alta de canales de comercialización aciecuaclos en los qlle se obtenga niavor scguridad
de Vent¿] ¡'nejores precios hace nccesaria la búsqueda dé soluciones f-actibles" entre las
cuales podría encc'rntrarse el sistema de l,enta a través de 1a bolsa.

I
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1.4 LIMITACIONES DEL ESTUDIO

[-os -erttpos con qLte sc realizó el esttrclio son cle bajos recursos c'corrómicos ¡' u() ticrle r])as
de tlos años de lonraclos por lo cr-ral al extrapolar los resLrltados ¿l otras regiorrcs plrcc1c scr
clLrc estas respondan dif-ercnte tauto p¿lra bieu cortro ¡tara rnal.

La cantidad de productotes que integran esto grupos es baja de 10. 12 o 18 rnien-rbros. con
la excepción de la Cooperativa Alauca que cuenta con 167 socios. lo que puede limitar la
aplicaciór'r de los resultados encontrados para otros grupos con mas miembros; ya sea en
la rnisma zona Lr otras regiones del país.

Los resultados pueden ser aplicados a otros grupos organizados atendidos por el proyecto
de ZAMORANO-USAID en otros depaftamentos como lo son: Olancho y Francisco
Morazán, los cuales se encuentran en condiciones similares de recursos tanto económicos
como tecnológicos y agroecologicos.

En aquellos lugares sin la infraestructura necesaria: de carreteras en buen estado o mLry
distantes resulta difícil movilizar cantidades grandes de fríjol, por el alto el costo de
transporte. Sin embargo se espera que los resultados de esta investigación puedan ser
r-rtilizada por las organizaciones de desarrollo presentes en la región para mejorar la
comercialización de fríjol, de los productores que ellos asisten.

I.5 OBJETIVOS

1.5.1 Obietivo General

Determinar las limitantes que los pequeños productores de frijol afrontan para poder
transar su producto a través de Bolsas de Productos Agrícolas y realizar las
recomendaciones de los cambios necesarios para superar estas Iimitantes.

1.5.2 Objetivos Específicos

. Identificar grllpos de productores organizados en los cuatro municipios mencionados.
que tengan poter-rcial de comercializar su liijol en Bolsas de Productos Agrícolas.
. Analizar Ia situación actual de la comercialízación que realizan los productores de fiijol
en estos municipios.
. Anahzar el proceso de operaciones de la bolsa de productos agrícolas.
. Determinar las posibilidades que tienen los pequeños productores de estos mlmicipios,
de vender mediante las Bolsas de Productos agrícolas.
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2. REVISION DE LITERATURA

2.I IMPORTANCIA DEL CULTTVO DE FRIJOL

Los países centroamericanos el fiiiol es Lrno cie los alimentos básicos y colno apunta
Rosas (1998). es Lln componente esencial en la clieta de la población rurai. -v en algr-rna
medida en la población urbana tarnbién. representando para los hondureños la principal
fuenle de proteínas. Este grano es un alimento muy proteico que supera a muchos
alimentos inclu-vendo los huevos y la carne de res lver cuádro i ).

cuadro 1. valor nutritivo del frrjol comparado con otros alimentos.

Alimento
Agua

ot/o

Caloría
/100 g

Proteína
o/lo

Grasa
o/to

Carbohidratos
otlon

Frijol
Soya
Arroz
l¡Aaíz

Trigo
Huevos
Carne de Res
Pescado

11

8
13
12
13
74
67
65

341
354
360
360
360
158
'198

7tr\

22.1
38.0
6.7
9.3
6.7
13.0
19 0
16.4

1.7
18.0
0.7
4.0
0.0
11.0
13.0
0.5

64.1
31.3
78.9
73.5
78.9
0.7
0.0
0.0

Fu.ente: Rosas. J.C. 1998

Según IICA (i997)^ el frijol en Honcluras, Nicaragua 1,.El Salvador el fi-ijol rojo pequeño
es el clue se consume de preferencia, mientras que en Costa Rica y Guatemala prefieren el
fiijol negro' Además se consiclera qlre los países centroamericanos son prácticanrente
aulosuf-icienres v las importaciones son poco signilicatir,as.
Dcspurés del maíz et frijol es el cultn'o clue 1e sigue cn áre¿r sembracla. así rnisrno l¿ rcgirin
centro Oriental es LIna de las quc mas produce a pesar cle las sequías de1 ultinro ario ¡
contribuye con casi el20 o/o de la producción nacional como se muestra en ei cuaclro 2.
Sin en-rbargo es notable que los rendimientos de la zona son de los más bajos en el país.

SegÚin la Dirección General de Estaclíslicas v Censo (2000) qlre en adelante aparecerá con
la sigla (DGEC), los rendimientos de esta zona son un pn.o rnas ba.jos clure el promeciicr
nacional debido a las condiciones climáticas achcrsas cle los últimos años quc h:rn
afectado la región.

?

-t
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cuadro 2. Area scmbrada y procrucci(rn de maíz 1,. fi"ijoi por regiones en Honduras

Fuente: Direcctón Generai de Estadísticas r,Clenso 2000 (D.G.E.C )

i?

2.2 COI\CEPTO DE MERCADO

El mercado es Lln complejo de relaciorles cornerciales tales como: o1érta. ciemanda.transparencia infbrmatiVa: cliseños r rnodelos de ploductos. canticlades. caliclacles,plecios' contratos de compraventa que interaccionan ent.e si (Ballestero. 1gg0).

2.2.1 Segmcntos cle Nlercado

La segmentación de mercado como anota Ballesteros (1990). es Lrn concepto puramentctécnico' Los clientes potenciales cie Lrna empresa en particular o cle una mercancíadeterminada se puede, clasitlcar en grllpos socioeconómicos tales conro: I )consumidores de altos ingresos; 2) consumidores cle medianos ingresos:3) ho,-rbresmaduros; 4) señoras casadas que traba.ian filera a.l h,lgal: 5) púrblico.ir-rr,,enil: ó) púrblicoi,lantil; 7) en.rpresa.ios que puedan áernandar .r priJr.,o :;;;i;; ie equipo; sretrpresarios que puedan demandar el bien conro nrrt.,ia f.i,ru o proclucto inte¡-r.rec1io. 9)organismos of-tciales' entre otros' En los graros básicos constitLLlen un proclucto que seconsume en principalmente en los estratos de nir,'el bajo y nivel meclio. dorcie lossegmentos están constituidos por consumidores qu. .orrrp.arr a gr-anel en los mercadoslocales' otros que compran en paquetes de 3 u s tit,ru, y también esta el mercadoindustrial.

íl

B

Región Cultivo S rfi Sem brau pe cre da ( mzl Producción Rendimiento
Primera Postrera Total Total (OO) QQ/mz

Centro Mlaíz 69,083 9,677 78,760 1 740,553 22.1Oriental Frijol 1 1,803 29,636 40,439 346 934 8.6Nor Oriental I'i,aíz 73,949 11,072 84,920 2,440,370 28.7
Frijol 15,122 34,963 50,085 689,632 13.8Centro lt(aíz 83,798 4,847 88,645 1,913,316 21.6Occidental Frijol 6,985 21,356 28,341 327,691 11.6Norte lt[aíz 66,947 29,852 96,799 2,607,983 26.9
Frijol 9,414 12,777 22,191 293,759 13.2Occidental I'Aaíz 56,459 4,202 60,661 1,335,380 220
Frijol 4,988 9,066 14,054 11 1,950 8.0otal lt[aíz 423,791 107,587 531,376 11,739,165 22.1Nacional Frijol 55,288 117 ,316 172,604 1,869,584 10 8
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2.2.2 Competencia

En un nlercado de cornpetencia perfécta donde una persona o empresa no puede tener cl
control del rnercado. los precios se mueven de acuerdo a la oferta y dema,da clel
pt'oducto Io cual benel'tcia tanto consumidores v productores danclo la oportunidad de
vender el la plaza .v en el momento que los procluctores deseen cle acuerdo a tendencias
de precios segiln la época del año. Según Thorpe ¡,Jiménez (1994).cuancio no hay
competencia. el monopolio( un solo comprador o r,,endedor) incidc negatilamente en el
desarrollo de un sector. tai cual cs el caso de ias transnaciol'lales bananeras cluicncs
regulan la proclucción Lrananera sector independiente de Honduras, Nicaragua v Closta
Rica. a través de contratos de cornpra\.enta.

A nivel cle I'rnca la preocupación por un mercaclo transparente y libre es mayor c'lebido a
que el productor esta todavía a merced del intermecliario qLre se queda con la mavor parte
de las ganancias.

2.3 PRODLICCION DE FRIJOL

En Honduras las áreas sembradas con fiijol han ido aumentando año con año 1, ep la
actualidad asciende a 1as 120.000 has. la clral es mayor que las realizaclas por El
Salvador tal cot-no lo muestra el cuaclro 3. Sin embargo los renclimientos por manzana en
El Salvador en gcneral son mayores qlre los obtenidos en Flonduras. Ambos paÍscs son
grancles consumidores del grano.

Cluadro 3. Area -v Producción de fri.jol en Honduras v El Salr.ador clel año 1993 al 2000.

'3

Año
Superficie Cultivada has

Honduras El Salvadol
. Producción T.lV. año Rendimientos qq/mz
r Honduras El Salvador Honduras El Salvador

{¡

'¡.

g

§

1 993
1994
'1995

1 996
1997
1 998
1 999
2000

83,370
117,579
68,273
83,203
83,000
78,882
111,646
120,706

74,340
74,270
60,560
67,622
82,902
77,972
74,410
83,300

55,1 66
72,906
38,216
54,204
74,525
72,665
53,426
84,98O

62,140
61,378
50,532
58,405
66,707
46,050
65,695
71,250

10.2
9.5
8.6
10.0
13.8
14.2
7.4
10.8

12.9
12.7
12.8
13.3
12.4
9.1
13.6
13.2

Fuente: FAO. modificado por el autor

En El Salvador analizando los índices de superficie sembrada. prodlrcción y renclilniento;
comparados con Lln año basc clue en estd caso sería el la temporada 1989/90, se obse¡,¿r
cltic fire nl¿rs variable 1a producción clue las áreas cle siembra como consecllencla clc la
\'¿iriacióll cle los rendimientos como se ve en el cuaclro 4. Aclentás este cuaclro también
muestra la cantidad de fiiiol que han tenido disponible los salvadoreños para su conslrmo.

_t
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Cuadro 4. Retrospectiva, Superficie, Producción, Rendimiento e Indices de Frijol en El
Salvador de los años 1988/89 a 1999100, (año 1989/90:100)

Año Superf"rcie Producción Rendimiento
Agrícola Sembrada (mz) (aa) (Qa)

Indice

Superficie Producción Rendimiento
r q88/89

i 989/90

I 9c)(ii9l

1991t92
1992t93

1993/94

1L)r)4195

199st96

1996t97

1997 t98

1 998/99

1999100

91.600

89,500

r 10.600

I i3.100
106.200

1 06.1 00

86,600

96.700

1 18.s50

1 1 1.500

r 06.300

968.900

1 . 145,400

1 ,461 .600

1,346.700
1 .3 5 0.e00

1,334,300

1.1 1 1.700

1.284"90i)

1,167 ,560
1 ,01 3.100

1.,+4,5"300

96.1 00 1 ,2.+0.000 12.9

10.6

128
13.2

1 1.9

)27
t2.6
12.8

13 3

12.4

9.1

13.6

105

100

98

121

123

116

116

95

106

t29
122

116

128

i00
118

151

t39
t39
138

11s

t33
151

105

149

122

100

121

t25
113

120

119

t21
126

tt7
86

128

c

:!

§

Fuente: N4jnisterio de Agricultura y Ganadería de El Salvador (MAG), adaptado por el
autor

Ciornparando los precios al transportista (cuadro 5) entre las capitales de ambos países
puede notarse la un precio mas alto en San Salvador durante los primeros cinco meses
del año r'' en los itltin-ros cuatro. esto permite pensar en que mes vender en San Salvador.

Cuadro 5. Precios promedios mensuales de fi¡o1 rojo corriente a nivel del transportista en
las capitales de Honduras v El Salvador en 1999.

[Mes
Tegucigalpa San Salvador

Precio fl/qq Diferencia (l) Diferencia (%)
Enero
Febrcrro
Nlarzo
,Abril
Ma¡,o
.]unicr

.lujlio
Agosto
Septiembrc
Octubre
Novientbre
Dicienlbre
Promedio Anual

,1.

3 36.80
3 1 5.82
321.80
343.41

395.31
428.69
3 3 5.45
2_70.07

288.80
28 s.06
26s.06
271.83

42s.44
417.85
387.73
387.51
3 83.75
425.40
416.23

325.00
300.00
3 3 3.32
296.69

372.63

81.05
71 .91

65.71
40.34
30.09
-12.46
-10.45
29.93
44.52
1 1.63

94.80

24.06
22.77
20.42
11.75
7.612
-2.91
-3.12
11.08
15.42
4.08

34.12
t Fuente: Ministerio cle

autor
Agricultura y Ganadera de El Salvador (MAG), modificado por el
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2'6'1.1Funciones de un Puesto cle Bolsa. Dentro de ias funciones que los puestos c1e
bolsa tienen qlie cumplir se encuentra las siguientes:

o Actuar como intennediarjos en la negociación cle los procluctos y servicios cn las
Bolsas.

o Operar por cuenta propia. cor-nprando o venclienclo para sí. con la obligación cle dar
prcférencia a las ordencs dc sus clientes conforme a ias normas que emita l¿r Bolsa.

r Recibir el pago de sus clientes por concepto c1e operaciones que se le encomielrcle.
o Prestar asesoría en materia cle operaclones )' comercialización agropccuaria

(BOLPROES.2000)

2.6.2 Corredor de Bolsa

El agente corredor. es una persona nalural representante de un puesto de bolsa. a nombrc
de quien realtza personalmente las actir,'idades qlre se le encarguen. Este debe ller-rar
previamente los requisitos establecidos por la 1el. 1. el reglimento. El misnro es
nombrado como tal por el conse.jo de administración cle 1a bolsa. Con la autorización. e1
corredor puede reahzar las operacrones respectivas de la bolsa (Medina. 1g95).

Entre los requisitos que deben cumplir los corredores cle Bolsa se encuentran los
siguientes:
. Ma-rrrre: tlc eJad.
o Nacioltalcs o crtr.altjcr.os.
o Experiencia ¡' couociuueuto eu la intermediación de productos o ses.,icios

agropecuarios.
o Aprobar el examen de conocimientos que dictaminan las Bolsas.
t No podrán ser agentes quienes hr-rbieren sido sancionados colrlo c'lirectores o

adrninistradores por la superintendencia en sociedades cor-l caliclad c1e bolsas o cle
puestos de bolsas.

2.6.3 Operaciones o Ruedas de Negocio

Llomo menciona l\4edina (1995). las ruedas o negociaciones son púrblicas. estudiando las
condiciones del mercado v producto para determinar los aspectos que debe cumplir las
of'ertas de negocios. tomando en cuenta el tipo dc prodr,rcto. precio, plazo de entrega.
condiciones. tbma de pago, presentación caficlacl. canticlad. lugar cle entrega. tipo de
contrato 1' algunos otros aspectos que dcr-i trar-ispiirenci¿i a la negociación.

2.6.3.1Desarrollo de una rueda de Negocio. Esta se lleva a cavo por las tardes en las
oficinas de la Bolsa, a Ia cual concurren los corredores como representantes de los
clientes y del puesto de bolsa.

!?

¡
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Los agentes corredores ingresan al área física de la Bolsa con los mandatos de sus
clientes para escuchar las ofertas 1' demanclas de otros agentes corrcclores. puclienclcr
hacer las operaciones que consideren convenientes.
El pregonero de la bolsa da a conocer ias ol'ertas de compra o r¡enta de los agentcs
corredores participantes. -v iuego se inicia la puja o competencia en los nil,eics de
precio para cada operaci(rn.
El tablerista va anotando las operaciones en el pizarrónhasta lograr su acl.judicació¡ al
meior postol'. con 1o que firma el contrato cle cierre de operación qlre se iegistra en la
Bolsa. gal'antizando así el curnplimiento del mismo por las pafies. Cuanclo no se llega
a un acllerdo de precio por las partes. la operación quec'la abierla para la prcixirna
rueda de negocio.
Por todo contrato qLle se registre en la Bolsa. esta cobra a catla pairtc contratante una
comisión sobre el valor transado. La comisión que cobra cada puesto de bolsa será
libre. su.jeta a negociación con su clienre (BOI_PROES. 20001

a

t.

2.6.¿f Como Negociar en Bolsa

Las nc-gociaciones como lo menciona BOLPROES (2000). son organizadas por la Bolsa
llevando ei servicio los siguientes pasos:

1. Ponerse en contacto con un puesto cle bolsa.
2. Elaborar el mandato de negociación. En este va el precio mínimo 1, márimo cle r,,enta

o de compra se_{ún el caso.
3. El puesto de bolsa elabora la oi'erta en f-rrme cle negociación 1'la presenta a la

dirección de operaciones de la Bolsa.
1. I'a Bolsa emite el Boletín de of'ertas en firme, el cual es enr.iaclo a toclos los puestos.

Quienes se ponen en contacto con los posibles compraclores para clue estos le
autoricen la compra. destinando también un precio mínimo y. máximo que será
ofiecido en la rueda de bolsa.

5. Los puestos elaboran la minuta de acuerclo previo.
6. Después del cierre de la negociación, la Bolsa emjte el contrato cle compra-r,,enta.
7. La Bolsa elabora la orden de entrega del proclucto.

2.6.5 Tipos de Operaciones o sen,icios

Las operaciones clue se rcalizan dentro de una bolsa son muy similares a las de un
nlercado de competencia perfecta pucliendo toda pe1'sona participar siempre y cuanclo
acuda er un puesto dc bolsa autorizado. En cuanto a los tipos de contratos Fiorcs l, Leyya
(199,5). exp[can clue hay tres transacciones posibles:

2'6.5.1Operaciones de Disponible. Operacrones cle disponible para entrega inmecliata se
realizan sobre productos clue están almacenados y clisponibl., pu.u ,". .nlr.gudos cn un
periodo no ma).or de 48 horas.
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2-6.5-2 Operaciones a Termino. [-as operaciones a témino se conocen colro contratos
por ar-rticipado en el cr-ral los prodr-rctores y ain-lacenistas se contprornetelt a entresar cn
uua lecha 1' precio def-rnido a un industriai exportador o corrsumidor Lllra deterntinada
cantidad de producto en entregas parciales o totales segÍrn lo acorclado.

2.6.5.3 Operaciones a Futuro. Sor-l contratos en donde se estipula ei compromiso cle
entregar 1' recibir un producto determinado en r-rna f-echa especifica pero sin que exista la
obli-eatoriedad de entregar o recibir el producto. Estos contratos se realizan en Bolsas
organizadas durante horas especificas de negocio 1 las condiciones contractuales c1e los
contratos solt altamente normalizadas. Aclentás los reclamos en caso cle qrre se
contraYen-qa utt contrato. corren por cuenta de la Bolsa. es decir que al fin¿rliz¿rr una
transaccicilt dc futr-rros" la llolsa se vuelr.e cl cornprzrdor de todos 1os vcndedores r cl
rendedor de todos los cotrpradores. Por lo qr-rc la Bolsa tome la responsabilidad de
curnplir cori toc'los los acr¡erdos qlle no hayan sido cnr-r-rplidos por cualqurcr p¿il'ticipaute
del ntercaclo de futuros.

2.6.5.3.1 Rol del mercado de Futuros. La firnción de un mercado de futuros cs pro\eer
Ltn descubl'imiento de precios v ser el mecanismo apropiado para la tr¿insferencia c1e

riesgos. El nirel de transparcncia de precios clue se obtiene es mncho nrcjor clure el cle los
nlercados ¿rl contado. Adenrás pro\ee un medio l'nlt\ accesible para transt'crir e1 1¿rctor
riesgo de los participantes ya qlle algr-rnos de ellos prcfieren desembarazarse cle ric-s-sos
indeseables. a estos se les llama coberturistas, mientras que otros prefieren correr los
riesgos 1,' a ellos se les denomina especuladores.

2.6.6 Garantías de las Operaciones de Bolsa

Una de las principales liurciones de la bolsa es la de registrar \ rrarantizar l¿rs opclauiones
qlle en ella se realizan. por lo que las operaciones comprenclen dos costos. Scgitn Flores ¡
Levva (1995). eriste un costo de correta-ie in'rputable al e-jercicio de r-rn m¿rridato v Lrno

flnanciero rtrpLrtabie a1 nronto que debe ciepositarse conto garantía de cuurplirniento. Una
vez liquidados los contratos mediante la entrega de ios productos o una contraoperación"
los depósitos realizados por concepto de garantía de cumplimiento y po1' difercncia se

der uelven a sus dueños.

2.6.7 Objetivos de las Bolsas

BOLPROES (2000), menciona qlre entre los objetivos de las Bolsas esta clesarrollar el
mercado a través de:
. Concentrar ofertas v demandas para enfi'er-itarlas v fbrmar precios.
. l)arle tr¿lnsparencia a través de la lnforn-ración.
. Darle agilidad.
o Organizar 1a of-erta (producción) r la demanda (constuno).
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o Desarrollar los sistemas de almacenamiento.
. Desarroliar sistemas de clasificación cle productos

2.6.8 Visión

La bolsa tiene como visión llegar a ser el mccanismo utilizado por toclos 1os sectorcs
agropecuarios y comerciales para la compra/venta cle sus proclucios -v sen,icigs ¿r ¡il,el
nacional ( BOLPROES. 2000).

2.6.9 Misión

Su misión es ofrecer un mercado pal-¿r la intermediación de productos ,v servicios
agropeclrarios, por medio de un mecanisnto bursátil eficiente y confiable.

2.6.10 Ventajas de Negociar en Bolsa

I a transacción por medio c'le las Bolsas trae una serie de ventajas tanto para el vendedor
(Productor) como para el comprador (comerciante o lndLrstriar).

2'6'10'1 Ventajas para el Productor. El procluctor es actor pnncipal que ciebc
aprov'echar 1as 

'entajas 
que las bolsas pueden ofiecerle en la negociación.

I Precios de me¡cado. Se asegura un precio de mercaclo en condiciones de libre
competencia. Dando un precio.justo v pago oportLtno.

2 Menor Riesgo. Se acude a un solo mercaclo organizado y reglamentado doncle
convergen gran cantidad de compradores ¡' r,encledores clismi¡r-r.vendo la
incertidumbre y' riesgo de incr-ulpiimiento de cóntratos. por las gar.antías que los
respaldan.

3 Menor llllnlero de interrnecliarios. En vista que en 1a transacción úrnicamcpte
intervienc el correclor de bolsa 1' la bolsa puru q.,. se realice la operación a cambi¡ cle
cornisión, esto reduce los márgenes en ia caclena de comercializáción.

'+ Anrplitud de rnercado. La cobertura cle los puestos de bolsa es en el ámbito nacional e
inclttsiYe illternacional. recogicnclo mas compraclores )¡ generanclo mas oportuniclades
de venta para el procluctor.

5 lnfbrmación de N4ercaclo. ofiece info.Lación cle precios 1' conclicioncs dc rnercaclg
clue redlrcen ias tluctuaciones.
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Eficiencia en el rnaneio del producto. Evita el transporte innecesario y disrninu\re las
perdidas post-cosecha al promover el rnejoramiento clel empaque y el
almacenamiento.

7. Transparencia de mercado. Hace el mercado mas transparente al reconocer el pago
diferenciar por calidad, contribuyendo con el establecimiento de normas y estándares
de pesas y medidas (BOLPROES, 2000).

2.6.10.2 Ventaias para el Industrial

l. Materias primas a precio de mercaclo. En r¡ista que oompra en mcrcado c1c

transparencia el industrial puede er-r adquirir su producto a Lrn ptecio jLrsto cle acuerckr
a 1a of-erta r,.demanda de ese rnomcnto.

2. Eficiencia eu el n-iane.jo cle iuvental:ios. Puede solicitar las cantidacles clue neccsita l en
el momento que 1as requiere con la cefieza que las recibirá segirn el contrato.

3. Ampiitttd de mercado. Tiene acceso a mercados 1'productos provenientes de olros
países.

4. N{aneio eficiente de capital de trabajo. No requiere inr ertrr grandes capitales ya que
pr-rede establecer compras perióclicas y el puesto de bolsa se encarga c1e buscarle ei
producttr quc Dccc5itir.

5. Infbrrnación de nrercado. La misnra Bolsa le provee información cle los preeios ¡
ofertas de productos.

6. Calidad de producto. En los contratos se estabiece ia calidad del producto transacio dc
acuerdo a normas preestablecidas.

2.6.10.3 Ventaias para el Comerciante

1. Infbnlración de mercado. Diariamente la Bolsa emite un boletín de of-ert¿rs. cloncle
detalla los prodtictos en of-ertas. el prccio y la calidad de los mismos.

2. Facilidad dc operación en el mercado. Los tramites son fáciles de realiz¿rr y pr-recle
ejecutarlos desde cualquier lugar a trar,és del corredor cie Bolsa.

3. Mavores opofiunidades cle compra v \ienta. A la Bolsa acuclen gran canticlacl de
compradorcs y vendedores y¿r scan nacionales o internacionales. lo clue da mavor
opción para realizar Llna negociación.

'1. Igualdacl de condiciones en negocizrciones. Cualquiera de los of'erentcs o clemancl¿rntes
puede adquirir el producto en la puja (rueda de negocios) ya que esta es librc v el
corredor puede ofiecer o pedir lo clue su cliente desee.

5. Manejo de Inventarios. Puede conlprar o r,ender de acuerdo a sus neccsiciacles ¡, no
necesita manejar grandes volúmencs en bodega.

6. Clalidacl unifbrr¡e. La calidacl dei producto es la misma .v esta certit-rcacla. aclcmás el
puesto de bolsa es responsable por la veriflcación cle ia calidad reportada.

7. Menor capital de trabajo. La realización de compras o ventas de acuerdo a las
necesidades de comerciahzar disminuve la cantidacl de capital inverlido.
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2.6.11Servicios que presta la Bolsa

o Es el lugar de reunión de los asociaclos para concefiar slls reuniones.

' Apo)'o al desarrolio de la asociación entre procluctores. comerciantes. inciustriales _v

otros entes int,olucrados en el mercado agropecuario"
o Infbrrnación cle precios. mercados. cosechas^ costos. etc.
o Propuesta de reglamentos y normas para oruanizar er mercaclo.
o Liquidación de operaciones a contacio o a terminas.
o Registro de operaciolles con garantíe cle cr_rmplimiento.

' Solución de conflictos suscitados por problemas de comercialtzacrón (a través c1e las
cámaras de compensación).

o Formación de precios en subasta publica.

2.6.12 Costo de transar en Bolsa h.

Los costos r" comisiones qr-te las bolsas dc procluctos cobran por las operacioncs quc
realizan son bajas. l' pretenden cttbrir sus costos de operaciór, .o, el proclucto de estas
con'iisiones Y generar un remanente para brindar mejores sen.icios a sr-rsilientes 1 socios.
La comisión clue cobra la bolsa no excede cle 0.50 0á sobre el monto total negociado.
Las corrisiones cltle los clientes pagan a los correclores son acordadas entre las pafies )'
depender-r de los se^'icios qr-Le el corredor brincla a sus clientes.
Las comisiones de los coredores normalmente incluyen los servicios de consecución de
los clientes- el regateo o puja en la ruecla. el respaldo o garantía del cumplir-niento cle la
opcración. los análisis de controles dc calidad 1, 1a verillcación de1 peso (BOLpROES.
2000).

2.6.13 Agrobolsa

La Bolsa de Productos y Servicios de Honduras. es Lrna organización privada creada para
prestar servicios de comercialjzación. sirviendo colno plmto de encuentro cntre e1
comprador r, el vendedor.
Comenzó a operar desde 1998, transanclo principalmente naí2,. arÍoz.. sorgo ).en algunas
ocasiones café.

Se cuenta con puestos de boisa en Teguci-ealpa 1 San pedro Sula:
En'fegucigaipa operan los puestos de bolsa: BIAGRO. MUI-TIAHRO. PROSITSA y
LAFISE AGROVALORES. Por otro laclo en San Peciro Suria csta ubicado NACIONAL
DE VALORES.
La actividacl cn AGROBOI-SA ha siclo lnlr\ poca reflcjanclo un lento crecimiento I
participaciÓn dentro de la actividad conlercial en Honduras. Debido a una serie cle
razones mencionadas por Carías (2000)r entrc 1as cuales se encuentran:

I Car'Ías 2000, Gerente de AGROBoLSA. Problernas que enfrenta la Bolsa en Honclur.as. T,
Honduras. (Comunicación personal)

egLrcigalpa,
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Llna Iálta de promoción continua e inforn,ativa a trar,,és de los medios de
comunicación.
Necesita de una estntctura .iuríclica con Llna ley' clara y adecuada. qLle aciemás,
pel'rnita ai gobierno convertir donaciones en ef'ectivo a iralés de las bolsas para
asegurarse de una venta transparente.
La existencia de intereses económicos que no desean que la bolsa se clesarrolle en
Honduras.
El apoyo por parte del sistenra financiero ha sido muy poco. v se ncccsita un¿r
participación activa 1' continua de los mismos para incentivar a los productores.
Existe r-rna lalta de visión de los ploductores hacia mercaclos más competitiygs.

2.6.14 Bolproes

Es la Bolsa de Productos Agropecuarios cle El Sah,aclor. Es una institución privada creacla
en 1997 para modernizar y fbrmalizar los rnecanismos tradicronales cle comercialización
agropecuaria.
Actualmente BOLPROES realiza negociaciones por mas de 15 millones cJe cjólares ¿rl añoy los principales productos transaclos son: maíz arnarillo. arroz granza. harina dc soi.a.
rnaíz blanco. sulfato de amonio y queso checlar entre otros. Por otra parte conro puedc
verse en el anexo 4. el fr'¡ot en el año 2001 representa un 5oA de las legáciacio¡es.
Actualnlente operan ocho puestos de bolsa: AGROBOLSA cUSCATLAN. MERCADC)
PRIMARIO. LAFISh AGRoBot.sA. S.A.; LATIN TRADE. s.A.; GRANCOsA. s.A :
NEAGRO. S.A ; INTERPRODUCTOS. S.A. I,SAN BENITO. S.A.

2.6.11.1 Marco Legal. En el Sah,ador existe la I_e¡, de para Boisas de procluctos 1,
serr''icios la cu¿rl regula las operaciones de estas institt,.iorr.r.

l' La constitlrción de BOI-PROES esta autorizada por el Decreto Itr jccutivo No.37 clel
diecinueve de Junio de 1997.

2. Reglamento General de BOLpROES.
Como toda sociedad, BOLPROES tiene su reglamento interno que rige las normas v
políticas a seguir como cmpresa.

3. Instructivos de BoLPROES. clentro de los cuales tiene los sisuientes.
. Instructivos para Puestos de Bolsa.
. instructivos para Agentes de Bolsa.
. Instructivos para Operaciones y I_icluidaciones.
. Instructivos sobre Garantías.
. Instructivos sobre la Cámara Arbitral.

2'6'14'2 Instructivos de Operaciones y Liquidaciones. La Bolsa de productos del
Salvador desde 1997 es regida por la ley dictaáa por el Congreso Nacional Salvadoreño.
Entre otras cosas se regulan los puntos siguientes.

a

O

a

a

a
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2.6.14.2.1Especificaciones de Calidatl. Art.12. Toda oferta en f-rrme d.e venta o compra
que se haga fuera de normas de calidad, deberá especificar el nombre del producto. el
co1or. .n'ariedad o la característica principal que lo identifica. )' una cualif-rcación
porcentual de los f-actores y defectos de calidad comúnmente considerados por el
comercio. como: humedad. impurezas. dañado. quebrado, tiempo de cocción. etc.
Art.13. Toda oferta en firme de venta que se haga. dentro de las normas de calidacl para
ciida producto por la Junta Directiva de la Bolsa. deberá acogerse a las especil'rcacior-rcs
de calidad establecidas en dichas norrias.
Art'14' E,s responsabilidad del Puesto de Bolsa que ir,scribe en la Bolsa una "ot-erta en
llrme" o clue participe en Lrna -iun1a de r¡enta. r,erif-rcar la cantidad, localización -v caliciacl
del producto que ofrece.
Art.16. En caso de inconfbrmidad en cuanto a calidad por parte del comprador. los
puestos podrán pactar arreglos directos de bonificaciones o descuentos los cuales se
harán notar en la orden de entrega al llrmar el "Recibí Confbrme". En caso c1c no llcgar a
un acuetdo. el puesto afectado acuclirá a la Bolsa. la cLrai solicitara a la cámara arbitral su
intervención basándose en normas de rruestreo, análisis 1 caliclad aprobaclos por. la.lr-rnta
Directiva de la Bolsa. )' en su defécto por las normas de calidad de los Estados LJniilos clc
Norte Arnérica. para productos importados.

2.6.14.2.2 Variaciones en Precio, Márgenes y Cobertura. Art.23. Para ncgociar
contratos de disponible de entregaaplazo. de entrega inme<liata. de entrega cliierida 1,de
futuro, las partes contratantes deberán garanftzar el cumplimiento cle sus obligaciones
mantenienclo garantías" en la forma. la cuantía y en e1 momento que señale la Bolsa. clc
acuerdo cou las coudiciones que esta establezca al electo (BOLPROI].S. 2000).

2.6.11.3 Metodología de Operaciones. El compraclor o r,'er.idedor se pone en contacto
con un corredor de bolsa o puesto de bolsa. h-rego el puesto de bolsa emite el rnandato de
representación. Er-r este se describe el producto y se establecen los términos c1e venta o
compra. así couo la comisióu del ptresto de bolsá qlre generalmente es de 0.5%. t,uego la
Bolsa emite uu comunicaclo de of'ertas a todos los puestos c1e bolsa para qlre estos
contacten posibles comprzrdores ,v reciban proposiciones dc cantidacles 1,. ¡rrecios. las quc
los corredores van a ofiecer una \¡cz rlLre se lleva a cabo la ruecla cie ncgocios r-r lrlLja.
Cerrada la venta la Bolsa emite el contrato respectivo ), se encarga de verif-icar c1i.re los
términos sean cumplidos por los participantes incluyendo el puesto de bolsa.



3 METODOLOGIA

El estudio contempla lazona orienl¿rl dei país. particularmente el departamento de El
Paraíso. A continuación se detallan 1os proceclimientos seguiclos puá tu obtención cle
resultados.

3.1 UBICACION DEL ESTUDIO

La investigación flue llevada a cabo en la región oriental de Honduras. en las zonas que
cultiYan más granos básicos como ser los municipios cle Danlí. San Matías. Alauca 1.1-eupasenti. En ellas se encllentran 1a nravorparte de tos procluctores cle fiijol cie ia región
1.tire allí doncle el proy'ecto clc reirtalización post-mitcl componente ft|ol hiz., nrá1..,r
esfuerzo por alender a los peclueños procluctores.

3.2 SELECCION DE COMUNIDADF],S

En Vist¿r que PRoDERCO l'a tenia productores organizadi¡s en varias comunidacles cle los
municipios clonde sc eiecutaba el provccto de ZAMORANO-LISAID. Sc. ubicaron las
coll-tuniclades en lugares que con grupos va fbrmaclos por PRODERCO y atenclidos por
stts técnicos. Resultaudo seleccionadas las comunidades de: ]-1 Matasano en el r.alle cie
'Iamastran en Danli. Santa Rosa No.l en T'eupasenti y Alauca en el municipio de Alauca.
Por su parte en el municipio de San Matías trabajamos con Visión Mundial y en esta zo¡a
el grupo Río Lindo de la comunidad cle santa Rosa fue el seleccionado.

' I'ara el caso en Danli en el valle cle .Iamastrán se escogió el grupo PROMAZA
(Proderco Matasauo) clue cuenta con 12 miembros.lue vienen traba]anc1o con el -qrlrpodescle principios clel año 99. E,ste grupo.r,u 1r¿b:r,jii en 1¿r alclea cle El Matasa¡o (\,er
figura 1) a 20 km. de Danli (115 km. cle Tegucigalpa). carretera hacia lrojcs. E¡
tierras planas ubicadas a Llna altura cle 650 rl,irr-. estos prodllctores tr:abajan
únicamente con las agltas llul'ias aprovechando tormentas cie piirnera y arriergundo
en las de postrera. i,a precipitación es poca. anda redeclor de 950 mln al año l. est¿r
cntre los meses de junio a octubre.

En San Matías se trabajo con el grupo Río i-indo el cr-ral tiene 14 miembros y.c1ue csta
,bicado en la aldea de Santa Rosa a l6 kni. de Darli (110 km. cle T'egucilalpa) 1 6ltm de San Matías como se mlrcstra en la figurra 1. La altura de la zona cs de 700
msnln. Aquí la mayoría de mienrbros trabajan en laderas y' fbrman parte de los
benellciarios de la refbrma agraria. Se fbrmarón como grupo desde el año 96. aclcmás

Er'
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son atendidos por el PDA (Programa de Distribución de Alir.nentos) 1, por la el
proyecto de Zamorano-tjSAID por los componentes de Frijol v plátano"
Fn Alauca que esta a 35 hm de Danlí (130 km. de'fegucigalpa) se trabajo con la
Cooperativa Mixta de Ahorro ,v Ciréciito Alauca Limitada. la que tiene cobertura en las
conlunidades de Alauca. El Jícaro" Momotombo. Matapalo. [,as Anonas. [-a Jagua. La
Chichigua, La Manzanilla. San Antonio v Los N4atazanos. un totai de 169 mienrbr.s.
Además tiene su sede en Alauca 1'ha alquilado 130 mz cle tierra para cultivarla con
granos básicos y plátanos. el terreno cuenta con 95 mz en plano .o,', u.".ro a riegu r
35 mz en ladera. los suelos son fiancos -v cle buen clrenaje. esta ubicado a una altura
clc 550 msnm. Esta cooperativa ftre promovida po,: EMSIGRO rErnpresa de
Servicios AgrÍcolas). la cual trabaja para PRODERCTO. Comenzando dicha
cooperativa a tlabajar desde julio de este año.

o Ein l'eupasenti se escogió el grupo La Esperzurza. cie la aldea de Santa Rosa No I Ia
que esla ubicada a 45 km de Danh ¡ a 95 km de l-egLrcigalpa a un¿r altura cie 600
msnm. Este -qrupo de 24 miembros provenientes de 18 tarnilias trabaja en laderas con
pendientes n-]uy pronunciadas v solo 3 de los 24 miembros del -e.rpo tienen acccso a
riego. aunqlle solo en una peclueña área de tierra de media mat;17anao menos.

Las ubicaciones de los grupos Cada comunidad puede ubicarse a trar.és del papa que se
presenta a continuación. donde están nombrados los municipios .v así mismó las aldeas
donde se encuentran los grupos para los que se realizo la in'eitigació,.

Figura 1 Mapa de ubicación de los grupos en el departamento cle El paraíso
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3.4 LEVANTAMIENTO DE TNFORMACION

Por tratarse de grupos específicos no sc hace necesario buscar un tamaño de muestra r a
c¡ue el cstudio es para estos grupos particr-rlares. Para conoccr la situación cle los
productores 1' del grupo nrisnro se rc-alizó una enclresta. Buscando inf-ornración cle los
nliernbros del gn-rpo para conocer su lbrma de producir. rolúrr-nenes. recursos. tccnología
r'rtiliz¿rda. costos. beneflcios v aspectos ref'erentes ¿r comercializ¿rción. así comcr sus
posibilidades de acccso a crédito. par¿r mayol cletalle puede verse el anero 1.

3.5 VARIABLES A EVALUAR

Con la encuesta se buscaba obtener datos de cada grupo que nos mostraran su situación.
por lo que se evaluaron las sigr-rientes r,ariables.
Epoca de sielnbra
Area de Sien-ibra
Tenencia de la tierra
Rendimiento
Almacenamiento en tipo(sistema) 1, en cantidad
Destino de cosecha
Mes de r enta
Laplaza y el precio en esa plaza
Sernilla que siembra y la cantidad
Tipo de illsulno utilizado y sr_r costo
Forma de preparación de tierra y su costo
Utilización de la mano de obra y su costo
Lugar y precio de venta
Ingresos totales
Costos totales
Beneficios
Diferencia costo-beneñcio de transar en Bolsa vrs. Vender a intermediarios.

3.6 ENTREVISTAS

En r"ista que la investigación busca la posibilidad c1e transacción de productores en la
bolsa. fue ttecesario realizar entrer¡istas a los represcntantes BOLPROES. AGROBOT-SA
\ agentes corredores. para conocer acerca de 1os rolirmenes de li¡ol transaclos por ambas
bolsa- procedimiento en l¿rs trausaceioncs: rrpcrtLtra cle los agentes corredores.
posibiliclades de realizar venlas por rledio de ellos. Se realizo r-rn r.,iaje a la repúrblica de
El Sahador para obtener tal infbrmación de BOLPROES y, al mismo tiempo presenciar
el luncionamiento de la bolsa (el corro dc bolsa) v conocer las otras plazas como
mercados y sllpermercados. Logrando támbién colltactos coll intermeclianos 1 otras
personas involucradas en el comercio del frijol en dicho país.



22

3.7 ENCUESTA A TNTERMEDIARTOS

Como la mayoria de compradores de la región están en Danlí" Motivg por el c¡al serealizo Llna encuesta a varios intermediarios para conocer: sr-r política .le cJrnpra \. \,enla.
r"olúmenes cornprados, comunidades cle las que compran v el margen cie ganancia qr-ic
obtienen.

3.8 INFORMACIOI{ DE COSTOS DE TRANSPORTE

Este es uno de los mayores gastos para pocler llevar el grano a plazas mar orcs. 1,, lainfbrmación se obtuvo hablando directamente con personas dedicadas a este nc-r{ocio en
particr-rlar. Obteniendo la los costos por rnoviliiación c'le 1as cosechas de Danlí a
Tegr-rcigalpa,v a San Salvador.

3.9 ANALISIS DE LAS BOLSAS

Para cottocer la situación de las bolsas recurrimos a la información histónc¿r dc las
transacciotles cllle estas habían realiz¿rclo con fiiiol. para hacer una conlparaciir¡l cntrc
ambas 1' r'er el refleio de sus servicios y niveles d. pre.io, en slls ventas. para co¡lcstar
de esta manera si hay o lio ventaja para los productoles al render por medio de las bglsas.

3.10 Procesamiento 
-v análisis de información

Los análisis estadísticos se realizaron creando la respectiva base cle clatos en el programa
excl para luego ser analizacl¿rs en el programa estadístic o Stuti.st:ul progrum fot. ,\¡ciul
Sc:ience'v (SPSS) en la versión 7.5 para Winclr¡vt,s 95. basánclose en estadístrca cicscr.iptiva
especialmente en ias medidas de tendencia central y pruebas múrltipies de meclia.

301360
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4 RESULTADOS Y DTSCUSION

4.1 CARACTERISTICAS DE LOS GRUPOS

A cacia productor se le realizo Llna encLlesta personal. En Ter-rpasenti se encuestaron 1g
personas en Ia comunidad de Santa Rosa No.1 pertenecientes al grupo la Esperanza. E¡
EI Matasarlo. Danlí se hizo 1o mismo con los l2 mienrbros de grupo PRON4ASA. por srr
parte en Sanla Rosa. eu san N4atías se aplico la encuesta a 1 0 prociuctores clel grupo Rícr
Lindo' En el n]ut]icipio de Alauca. por tratarse de una cooperativ:r con micmbros cle I 1

comunidacles- se encuestó a clos o tres productores c1e caáa cornunidad p:ir-a sur-nar ?g
encuestas en Alauca r. 68 en el estudio.

..1.1.1 Los Rendimientos

L'll cst¿rs cotlltttriclades casi toclos los procluctores siembran cn priurcr..r -\ llostrcra s por. Irr
nrcllos cl 90?ó c1e ellos 1o hacen; sembrando a la cntracla de inriemo solo un tercro ciel
área de postrera tai como se aprecia en el r''er cuaclro 6, esto rnclica que a trnal ciel añ9
podrían disponer de mayor cantidad cle grano.

Cr-radro 6. concliciones socioeconómicas de productores de fi¡ol.

Variable
San

Matías Teupasenti Danlí AIaucanr roductores en Primera 10
10Productores en Postrera

Area sembrada
Promedio/primera (mz)
Area sembrada
Promed io/postrera (mz)
Rend im iento promed iolmz
lngreso (L.lmz)
Costo (L.lmz)
Beneficio L

1.2

3.2
B.B

3020
2371
649

to
18

u.b

1.4
8.0

3089
2107
926

12
12

1.2

3.5
11 5
4302
2535
1782

25
2B

1.1

2.0
9.4

3536
2456
1 080

Puecle apreciarse en el cuaclro anterior qr-re los rendimientos por productor en las
comunidades analizadas son bastantes similares con excepción de Danli que prescnta 2
qqr'mz nlás por sobre el resto. Si colnparamos este rendirniento encontra.lo" .on el clLrc
prescnta la D.G.E.C. en el cuadro 1. encontramos qlre no hay dif-ercncia con los 8.6
qcli:rrt. qLre ellos calcularon para esta zona centro oriental en cl año 2000.
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Sin embargo el promedio nacional lire un poco mayor (10.8 qqlmz).lo cual muestra un
claro problema de producción en la zona. que vino a agrandari. .o, ias sequías cle final
del 2000 1' 2001. Tales problemas climáticos generaron una pérdidu .uri total de las
siembras de f-ri.iol sobre todo en el r-nr-rnicipio cle Alauca. Tanto así que algunos
productores se quedaron sin semilla para 1a siguiente siembra recurriendo a la compra de
la misma. para tener existencia tanto para siernbra colrro para consLrmo.

Los beneñcios por manzanas fueron muv variables entre las comuniclades. presentanclo la
el grupo PROMASA de El Matasano un beneficio de hasta tres veces 1o obtenido en San
N4atías; esto pudo deberse a LIn mayor rendimiento. qtLe muestra cLran sensible son los
beneficios a los rendimientos obtenidos ) qlre tura mejora en la producción le ayudara
mltcho a todos los gn-rpos. Es importante resaltar qr-re los beneflcios obtenirJos ecluivalen
al precio c'le 2 qr-rintales y,en el mejor de los crlsos a cuatro.

Puede apreciarse clue la rentabilidad sobre los costos lire de 27o/o. 44o/o,70% 5, 440A. para
los productores de cacla grr:po. obsen'ánc'lose una clala clifercncra entre grupos a pcsar
de clue los costos fileron r-nr-r1'sin-iilal'es. otra \,es esto ciebiclo a la sensibiliclacl al
rendimiento.

1.1.2 La Tenencia de Tierra

Al investigal'cuantos de los produclores poseÍan tierra propia (cuadro 7). se encontró que
casi todos los productores sembraron tanlo en priurera conlo en postrera. I-a gran r-navorí¿i
trabajan en tierras sin titulo de don'iinio plcno. lo cual clificultaría su acceso acreclito. ¡,,a
qr-re la tierra no les serviría como garantía. con la salveclad de que en Alauc¿r la mitaci de
las personas poseen su respectirro c'locumento que les puecle amparar un préstamo.

Cuadro 7. Porcentaje de productores qLre siernbran por época r,.tenencia de tierra.

Variable
Porcentaje

San Matías Teupasenti Danlí Alauca
Producen en Primera
Producen en Postrera
Posee Tierra Titulada
Posee Tierra sin Titulo
Utiliza Tierra Prestada

100
100

B9

100
0

100
0

0

100
100
25
5B

0

17

89
100
54
29
14
3

il

100
U

0Utiliza Tierra Alquilada

'fambién se encontraron casos en los cuales la tierra es alquilacla o prestacla. lo clue
diflculta más las posibilidades de f'lnanciarse los lbndos para 1a proclucir via prest:rmos
bancarios. Clomo consecueltcia debiclo a 1os pocos rccursos clel productor. este no puecla
aplicar un:i nte.iot'tecnologí:r pani me.jorar slls rendirnientos. Lo anterior nos hacc pensar
en la necesidad de alternativas cle créc1ito doncie la cosecha se la garantía o en la
aplicación rápida cle titulación de tierras.
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4.1.3 La venta de sus Cosechas

Uno de los piiares en la comercialización es el libre mercaclo doncle los pr.ecios se
nllle\ien de acuerdo a la of-eta .l ler derlanda. En el fiiiol debido la estacionaliclacl cle los
precios" el allnacenamiento sc hacc necesario si se quiere vender en la ventana clel
segundo trlmestre clel año. Si ernbar-9o los resultados que presenta e1 cuadro 8 no son
mur,' lár,or¿ibles para el productor.

Cuadro 8. Tipo de almacenamiento y variedad sembrada.

Variables Tipo San Matías % Teupasent¡ o/o Danlí o/o Alauca o/o

Almacenamiento Silo
Barril
Saco

Variedad Paraisito
Iío Canela
Dorado
Otros

90

10

0

o

U

94
bb
17
0

17

I
17
75
83
0
I
B

29
7

64'
58
21
0

21

100
0
0
0

Con un altnacenamiento en saco es diflcil mantener la calidad del -qrano l, controlar las
plagas post-cosecha mediante fumigación. otro problema es ia thlta c1e unifonr-iiclad cle
variedades. que baja su posibilidad de vender en fbrma gn-rpal. h,s clara la necesiclacl de
un progranla cle sientbra común clue pcrmita la utilización de la mtsma r, aricdaci.

En lo quc refiere al destino de la cosecha tal como muestra el cuaclro 9. se observo que
los prodlrctores almacenan de uno a dos quintalcs para el consumo ), para sernilla.
mientras que venden a un intermediario en la misma finca al salir l¿r cosecha. sin bi-rscarlc
me.iores mercados ),'a sea en Danlí o en'legucigalpa.

cuadro 9. Destino de cosecha, mes de venta y el mercadeo de1 producto

Variables Tipo
San

Matías %
Teupasenti Danlí Alauca

%%%
Destino de
Cosecha
N/es de Venta

Venta
Autoconsumo
Enero
Febrero
lt[arzo
Abril
tMayo

lntermediario Local
lntermediaria foráneo
En la finca

80
20
70
10

10

0

10

0

100
100

76
24
83
11

6
0

0

0

100
100

74
26
100

0

0

0

0

0

100
100

22
64
4
4
10

18

29
71

100

7B

lVlercado

Plaza
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Las características mostraclas en los dos cuadros anteriores indican el grave problerna que
enfi'entan los grupos pala vender en las Bolsas Agrícolas. Err la falta di lrnr,rog.neiclad de
la Variedad. va cllle diférentes varicciacles como: paraísito. tío canela. cloraclo, ótcr,,\ t t:
y' alguros tipos locales como N.4arciano 1' Estelí. Lo clue trae difbrencias de c;rlidad qr-re
no permiten poder ofrecer una producto unifbrrle.

,f .1.¿l Costos de Producción

El análisis de los costos de proclucción nos refleja la inr,ersión que se realizar,ia cantidaci
cle ef-ectir,'o qlle se necesita patra suli.agar los gastos.

Cr.raclro 10. Dislribución de los costos dc proclucción.

lÉ'

Variables San Matías Teupasenti Danlí AIauca
P reparación de tierra con azadón y
chuzo (%)
Utilizan tracción animal propio (%)
Utilizan tracción animal Alquilado (%)
Tractor Alquilado (%)
Costo de Ia Semrlla (L.tmz)
Costo preparación de tierra (L.tmz)
Costo de [Mano de Obra (L.tmz)

10
20
70
0

248
443

1 600
2371

17
28
55
0

294
479
1200
2107

50
B

17
25
268
401

1 669
2535

50
29
21

0
281
416

1541
2456Costos Totales (L.lmz)

La mano de obra es aportada en su mayor parte por el productor 1. es el principal costo
qr-re e1los afi'ontan- constituyenclo descle el46% al6l% cle los costos cle práclr-rcción como
pucde \ erse en e 1 cuaclro I 0. Por otro laclo el segundo gasto se ller.a a cabo en la
preparación cle 1a tierra qlte alciinzit casi la c1r-rinta parte cle los cgstos totales.
La prepalacicir:r cle suelos por los gl.Llpos de Matasano -v Tcr_rpasenti se realizo
principalmente con tracción animal alqLrilacla rnientras clue en Alauca ), san Matías la
mitad de los productores del grupo rcaiizan una preparu.iórr .on azaclcin y siembr:rn cc-rr-r
chuzo. estas caracterÍsticas pueden af-ectar 1a apliCación de tecnologías.

¿f.1.5 Semilla e Insumos

Encontramos que para la nue\/a siembra el proclr-rctor utiliza como semilla eI grano cic la
cosecha anterior. la ctlal no garantiz¿r Lrna buena gern,inación. El costo clc eita senlilla
(Cluaclro I 1), en estc estuditt se tomo como'costo cie oportuniclacl. al precio del grano cr-r el
mercado local. Con respecto a los costos en insumos (scmiiia y agroquímicos¡-la semilla
representa el 600A. 66%. 46% y 54% para los municipios de San Matías. Teupasenti.
Danlí r .Alauca rcsfcctir antellte.
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Cuadro 1 l. Costo dc Ia semilla e insut-nos

lnsumos
San

Matías Teupasenti Danlí Alauca
Cantidad de Semilla (tblmz)
Costo de la semilla (L./mz)
Costo de lnsumos (L./mz)

69
248
415

77
294
447

70
268
586

74
281
521

Es claro que la inversión en insumos es bastante baja ya que la semilla en general
representó la mitacl de los mismos. Dc allí clue no pr-rede esperarse rrayores renclimientos
con tan poca inversión para la aplicación de nutrientes v control cle plagas.

4.1.6 Cosecha Potencial

En vista de que para transar en la Bolsa se necesita de un volumen suficiente par ilenar r:n
camión de 200 o 500 cluir-rtales. pasamos a evaiuar las cantidades cle cosecha tanto en la
siembra de primera como cle postrera.

1.1.6.1 Cosecha de Primera. [-a siembra cle primera generalmentc es menor qtrc la cle
poslrera debido a que e1 productor prefiere cultivar maíz cltrante esta época para
aprovechar rleJor el invierno: mientlas qr-re el frijol quecla relegaclo para la postrera
sembrándolo una vez que eI maíz ha alcanzado su punto de madr-rración.

Cuadro 12. Posible cosecha en primera con el área y los rendimientos cle los integr¿rntes
del -erupo.

Cosecha Potencial Teupasenti Danlí AIaucaSan
Matías

Cosecha grupal primera (qq)
Consumo y semilla (qq)
Total Disponible para venta (qq)
Precio en Aldea L./qq

106
1B

88
355

65
15
50

368

166
22
144
373

1884
315

1 569
374

La clispontbilidad de grano para la venta con ios recursos ¿rctuales mlrestra. que en la
siembra de primera la capacidad dc negociar se ve cJisminuida por los bajos voliunenes c1e

producción qLle no llegan ni a los 100 c1c1 en los casos de San Vlatías v Teupasenti. L,l
grupo de El Matasano en Danlí contaría eon casj 150 quintales para llenar un camión y.

buscar Lln conlprador a mejor precio. Puede verse qlre 1a cooperaiiva de Alauca, juntando
la producción de sus afiliados obtiene más de mi1 quintales qLre le pueden penr-ritir transar
en Bolsa )'a sea en Honduras o en El Salvador. dado que el costos de el transporte v la
negociación pr-rede ser.justificado con un mejor precio en estos mercados.



28

4.1.6.2 Cosecha en Postrera

En la cosecha de postrera se dispone de un volumen casi tres \ eces ma\'or clue cn
primera (Cr-radro 13). Lo que abre una puerta para negociar precios con Ios cornpraclores
¡". trasladar la cosecha desde la aldea hacia mercados más grancles corro 'I'egr.rcigalpa v
San Salvaclor. En BOLPROES las transacciones se re¿rlizan con volirmencs mÍnimos de
500 cluintales. por lo quc la cooperativa mtrestra mavor posibrliclad cle transar. debicio a la
c¿lllticl¿id cltle puecle recogclr dc sus rniembros. siernpre v cuanclo obtenga una buena
calidad cle fiijoi.

cluradro 13. cosecha en postrera po' los integrantes de cacla grupo.

Cosecha Potencial
San

Matías Teupasen t¡ Danlí Alauca
Cosecha grupal postrera (qq)
Consumo y semilla (qq)
Disponible para venta (qq)

282
35

247
355

204
40
164
368

483
40

443
373

3140
450
2690
374Precio en Aldea L ./qq

4.2 LA COOPERATIVA REGINAL DE AHORRO Y CREDITO ALAUCA
LIMITADA.

llsta cooperativa inrciti operaciones cn.junio de este año. a la fbcha cuenta con Ió7
socios. su capital proviene de las suscripciones de los socios v cle otros fonclos proveíctrs
por PRODERCO. El objetir,'o principal de la cooperativa es prolr.lover el clesarrollo dc los
socios para nlejór'alos en sll ecronomía 1,organizact(>n. La cooperatira ltretcnde trabajat
cot-t tlicroempresas de rosclLrillas ¡,'tajadas de plátano fbrmadas por los rnismos socios.
La cooperatir,'a trabaia con productores cie las comr-uridades de: Alauca. Manzanilla. I-a
{--,'hiciiigua. I-aJagua. Sau Antonio. N4ornotombo, Nlatapalo. EI Jicaro" f'alnalotal^ I-¿r
(leibita y Las l-imas.

4.2.1 Recursos de la Cooperativa.

C'uenta con los siguientes recrrsos:
t Clapital proveniente de las inscripciones cle los socios. lo qr-re haciencie a 2500

Iernpiras.
o Ecluipo de oflcina .v computadora clonada por PRODERCO valorados en t-.12000.00

' El capital semilla de 5000 lempiras que aport¿i PIiODERCO a cada nna de las ca.jas
ru.raies de los grltpos de cada comuniclad. p¿rso a ser parte cle I capital cic la
cooper:Ltiva

o C'uentan con 10.000 ser-niI1as cic plátzino valoraclas en l. 50.000.00. senrLrra.clas cn
parcelas c1e coopcrativistas para obtener seniilla suflcicnte parzr plantar 40 hectirreas.
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' Los cooperativistas cllle adquirieron sistemas dc riego por medio de PRODIIRCO,
pagan las cuotas a 1a cooperativa para auntentar el capital cle la misma.

o Ha alcluilado 130 rnanzanas de ticrra a un costo cle Lps.200.000.00 anuales" para
sembrar cultivos de ciclo corto como granos básicos. lambién se tienc planeaclo
cultivar plátano. El contr¿rto de alqurler esta estipulado para 5 años \¡ con opci(»-r a
compra.

o La mano cle obra para las actiriclaclcs de producción es aportada principalmente por
lc¡s socios.

' Sé esta gestionanclo la instalación cle un equipo de riego para la tierra rentacla.
o Por eltconttarse a la river¿r del río Choluteca. la flnca tienc clisponibilidad cle agua

para riego durante todo el año.
. Ei tipo de suelo es lianco y con una pcndiente del lot al 2 oA.

1.2.2 Organización

[,os órganos presentes en 1a cooperalir,a son 1os siguier-ites:
Asamblea General
.lunta Directiva
Presidente. llamado también Gerentc Ciantpesino
Vicepresiderrte
.lunta cle Vigilancia
Administrador

¿1.2.3 Condiciones Agroecológicas

La finca esta ubicada en LIna zona con clima caliente con temperaturas a1 redeclor de 1os
25'C 1' una precipitación de 800 a 850mm al año. posee cametera para transportar los
productos. haY una casa que sirve coilo bodega cle materiales. La firente cle as.ua es el ríg
que pasa por la propicdad e1 cual m¿rnticne slr cause todo e1 año. La tierra es arable \a qlrc
allí se cultir.aba rneicir-1. ticne 95 nlanzanas en plano r.3,5 en laclera cor-r posrbrlidacl cie
instalarle riego por gravedad, aspersión o goteo. Para las labores de cuhivo 1a mano cle
obra puede ser aportada por los rniembros de la cooperalir,,a ), ot1"a parte contratada.

4.3 EI MERCADO SALVADOREÑO

L,a cercanía entre Honduras ) El Salvaclor ha dado apertura cornercial cntre arnbos países.
en la actualiclard gr:rn parte dc 1os procluctos agrícolas hondureños se venden y consumen
en la 'u'ecina nación. conslituvendo estc un mercaclo insatisl'echo en el cual se pucde
negociar la cosecha a tral'és de los entes comerciales aprovechando las ventajas en precio
que pueden ofrecer 1os compradores s¿rlvadoreños.
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Cluaclro 1"+. Dilerencial cle precios mensuales del fiijol rojo seda en a nivei clel
transportista. ma1'orista v detallista en San salr,,aclor en 1999.

Mes Transportista Mayorista
Élqq Stqq

Detallista GananciaGanancia
(%\ ltqq o/o)

ENITRO
I- EBRITRO
N4ARZO
ABRII-
MAYO
.ttrT{Io
JTII-IO
AGOSTO
SEPTIEMBRE
OC]I'T]BRF
NOVlEMBRE
DICIEN,IBRE
PROMF,DIO ANLIAI

125
125
425
120
400
450
400
400
375
375
320
300
3r)3

450
440
450
435
4t0
470
425
420
400
400
340
315

4t3

59
3.5
59
36
2.5
44
6.3
5.0
6.7
6.7
6.3
5.0
5.1

500
500
500
500

11 .1

13.6
11 .1

14.9

550
500
500
500
450
450
400
486

17.0
17.6
19.0 '
25.0
12.5
32.4
27.0
17.8

Fuente: Nlinisterio de Agricultura y Cianailería de El Sah,.ador. aclaptaclo por el autor

L's claro que entre mas iarga es la cadena de comercialización clcl prodr-rcto. menor es cl
precio que recibe el productor. Los nrzirgenes de ganancia van sieldo ma\ores a rredicla
se extiende dicha cadena. En el cuadro 1,1 basándose en la inrersión ciue hacen los
mavoristas puede verse el porcentaje cle ganancia qlle obtrenen. El cual se mantiene al
redcclor de utl 59/,r a 1o largo del año. La ventaja de el1os esta en la rotación c1el clinero ya
que se mantiet-ien comprattdo v vendiendo casi toclos los c1ías por. lo que al flnal cle Ia
tetnpor:rda la utiliciad obtenida es bastante alta. Por otro lado eL dctallista gana el tnple
clue el ntavorista ¡'su flujo de compras es mas que todo semanal. A estos máigenes hablía
clue sumarle la ganancia del transportista. Al final el productor solo recibc al recledor cie
un 60olu del valor pagado por el consuuniclor final. Todo esto nos da una iclea clara de 1a
necesiclad de acortar 1a distancia entre el consnmiclor r el productor tor-nanclo cn cuent¿i
qLle se neccsit¿Lr1i c()ntr¿ttat'los servicios adecuados para colocar el productct en manos clel
compraclor. Para esto sc encuentra la Bolsa de Procluctos que puede mediar entre
productor y comprador a cambio c1e un porcentaje en la negc-rciación.
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Figr'rra 2 Precios al tt'ansportista en plaza de San Salr.ador. fuente BOLpROES.
modificado por el autor.

La variabilidad en precios al transportista en San salvatlor en los años 1c)99 ¡-,2000 no
fue tan alta como en 1998 (Figr-rra l). tjnican-rentc en 199g se encontró quc los rleses
con meior precio fueron Marzo. Junio v en Noviembre. lógicamente poi.1.,. en estos
meses no ha¡ cosecha.

Por otra parte en Honduras (Figura 3) encontramos una ma)¡o1' r,ariabilidacl cle precios.
principalmente en los años 1999,2000 y 2001. Esta variabilidad esta dada porqr-re durante
ios meses de cosecha hay abundancia de grano en el mercado y los p...io, ,on bajos. por
otro lado en Mayo hay escasez 1,' los acaparaclores sacan su grano o e1 sobierno sLrple
para bajar el precio cn.Ittnto. pero una vez rllie esta reserr,.a se gasta ei pr.ecio yuelyc a
subir en Jtrlio. hasta qlte sale Ia cosccir¿r de primera en el mes cle Agosto. cltredanclo los
precios lllcllores por el resto clel :rño clebido a c¡ue continúran coscchánclose ciertas áreas.
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4.4 COMERCIALTZACION A TRAVES DE LAS BOLSAS

La oportunidad que las Bolsas agrícolas brindan para transar. esta determinada por la
calidad y el volumen de producción qlre los grupos puedan ofrecer. esta puede
p1'esentarse colrio una r.'ía de comercialización que ofrezca mejores opor:tunidacies c1e
negociación. l.os grtlpos del Matasano. Santa Rosir No.1 ¡ Santa Rosa de san Matias con
los bajos volÚtmenes y la ciivcrsiclaci cle varieclacles sembracias enfrentan un¿r clar¿r
dit-lcr-rltad de lransar en bolsa. Una cie las causas de sus escasas proclucciones es ei nivel
de pobreza en que la r-na¡,oría vive. r-lo disponen de recursos económicos para inyertir cn
stts cultivos Y esperan cosechar lo que la natu.raieza mism¿r les perunite. Éste factor cs la
n-)aYor limitante )' no sott 1as Bolsas cor.no rnecanismo de comerciallzaciór-r qlrc van a
resol\er cl probler-tta si no quc sc nce csila c-le una estr¿ltegia dc clesarrollo clel pzrís.
La unión clc las cosechas de los cll¿rlro grupos pala realizar una solo venta sería una
posible salida. sin embargo l¿rs clistancia 1, la coorclinación entre ellos pasaría ¿r ser la
rnayur dillculrad.

1.5 TRANSACCIONES EN BOLPROES

BOLPROES. es la Bolsa que esta trabajando mejor en el alc¿r centroarnerieana.
realizando negociaciones colt Honduras. Nicaragua 1, Procluctos provenientes c1c Il.¡.A.

4.5.2 Negociaciones de BOLpROES

El mercadeo por nTedio de BOLPROES presentó una alta variabiliclacl de en el año 2000
debido a dif-erentes calidacles de granos transadas clurante ese periockr (FigLrr:r 4). en este
caso 1a falta de información no nos permite evaluar una sola calrc-Lacl cle grano para
encontrar la verdadera r,ariación c1e precios.
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FigLrra 8 Volumen de Ventas realiz¿rdas por los pr¡cstos cle Bolsa de BOLPROES de
enero a septiembre del 2001. lirente: IIOLPROES. modiflcacia por el autor

Detalle Cantidad Unidad Clu Co. 1 mes Co. 6 meses

Se puede escoger algirn puesto cle bols¿r. basándonos en compras o ventas este parámetro"
totnando en cuenta que la seriedad cle l¿r relación entre el proár-rctor 1,el correclár clepencle
mucho del grado de acercanrieuto 1'comunicación y q.,. .l correcloi puecle ofiecerle mas
servicios al cliente si este los solicita. Así pues ..,al-qri"ru de los grupos pr-rede infbrmarse
a trar"és de otras personas que hayan transaclo en Bolsa, de cual o .rál"r-puestos de Bolsa
son los mejores.

1.6 COMERCIALIZACION EN SANI SALVADOR

Para esperar a vender en los meses de mejor precio se necesita almacenar en Lula boclcga
con las condiciones apropiadas para la conservación del grano. esto implica un alcluiler
mensu¿rl .v la rr-ro'u'ilización desde la finca hasta el local (cuádr.o 15).
Invirtiendo L'6.90 por quintal. los proch-rctores de Alauca pueclen air-nacenar su coscch¿rpor un mes ell el almacén de depósito de Danlí r r encler en febrero si ci precio Ira
mef orado' o bien esperar hasta por 6 mcses 1'comercializar jLrnio il-rcur.rienclo cn Lrn 

-e,astode L. 10.41 por quintal.

Cluadro 15' Costo de llevar 1'alntacenar la cosecha. en un almacén de ciepósito en Danli.
y mantener ei grano almacenado por Lln tnes y por seis llteses.

Transporte al almacen

Carga
Almacenaje
Seguro
Banda
Total
Costo

Camiones
200tqq

qq
qq

c/1 000qq
Hora

2000
1400

2
400

13802
6.901

2000
8400

12
400

20812
10 406

10 1000 10000 1 0000

2000
2000

2
2

1

07
1

200
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El cambio de Dólares a Lempiras se caicuio a la tasa promedio de Lps.I 5.5533 por $ 1.00.Los puestos de bolsa son los encargados de buscai compradores y vendedores de losproductos. además como se vio en la literatura revisacla son los únicos que tienen la
autorización para realizar transacciones en la Bolsa.

Analizando los puestos por el valor cle las compras que realizan (Figura 7). se cncontró
que AGROBOLSA CLISCAI'LAN cs ia que ..áliro *o, .orrrp.as. Jlégando a cubrir m¿s
de un tercicl del total realizadas por meclio cle la Bolsa. lo clue indica su alta capacidacl iie
transacciotles V nos hace pensar corrro un posible ,.praran,unte c1e nuest.n 1,.oá,-,.,,, pup
la l'enta o para buscar un comprador.
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Figura 7 Volumen de Compras realizadas por los Puestos de Bolsa de IIOL.pRO[IS. de
enero a septiembre del 2001 . fuenle: BOLPROES, rnc¡diflcada por el autor.

En las ventas (Figura 8). AGROBOLSA CUSCATLAN fue también la clue ocupo cl
primer lugar- aportando ventas por Lrn 40oA clet total de ia Bolsa. por otro l¿iclo
GRACONSA, S.A. también ller"o a cabo bastantes transacciones ), ocupo el scgur-ido
lugar con un i 5%. ambos puestos de bolsa pueden ser una alternativa puru q.,. le buscluen
r,enta a la cosecha c1e los grupos en estudio.
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El crecimiento de las ne-{ociaciones en el 2001 BOLPROES (Figura 5) rnuestra ladinámica de las actividades de transacción aumentando en comparación con el añopasado' sin embargo se obse^,'o mavor'fluctuación en el nirrel de tiansacciones por. mesen estc año clue en el atrterior. La I-r.[5¿ ¡1s procluctos de EI Salvaclor sigr-re crecienclo r,iirrtaleciéndose. pot'lo cual gellera rnas conilalza ciltre sus cljentes.
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Irigura 5 Crecinriento de BOLPROES del año 2000 1 2001 Fuenrc: IlopROES.modif icado por el autor. L

En las ventas de fi¡ol en los primeros meses de este año (Figura 61 no se encontró muchadil'erencia de precio entre los tipos: ro.io. rojo ocre, negro y ro-¡o corriente. Además dichosprecios estttvieron en su mayoría sobre los 25 dólaies ál quintal. que serian iguales olxa)'ores a 400 Ienlpiras el qr-rintal. Dichas r,'entas se realizar.on cuando los precios qr:crecibía el prodr-rctor en l{onduras eran iguales o menores a 350 lempiras por cluintal.
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El cuadro 15 muestra que los principales gastos, que son: el transporle de la frnca al
almacén en Danlí, el pago por almacenaje que es cie setenta centavos por quintal, y el
pago a los cargadores. Sin embargo la dif-erencia de costo de en almacenar por seis nreses
esta dado únicamente por el almacena-ie de 70 centavos por quir-rtal por mes.

Cuando se piensa en llevar el producto a rnercado externo es necesario contar con
suficiente volumen para abarafar los costos por quintal, ya que se incurre en gastos Frjos
que se van dilr,ryendo a medida qlle allmenta el volumen.
Para la cooperativa de Alauca transportar su frijoi desde Danlí hasta San Salvador
incurriría en un gasto promedio de L 28.36 por quintal (Cuadro l6). Comparándolo con el
costo encontrado por Hernández. (2000) en cr-ryo caso fue de L 47.83 encontramos una
dif'erencia de L.19.47,|a qLIe se debe principalmente a los volúrmenes ya que él calculo
para 392 qq mientras que en la cooperativa lo hacernos para 2000 quintales, lo cual
abarala los costos.

El cuadro 16 detalla los gastos en que se incurre para que el producto pueda salir del país
y ser llevado a san salvador, en este caso tratamos de realizar una sola venta por los 200
quintales para no realizar varios viajes de negociación. Los mayores costos resultaron el
transporte y el acarreo. los que son costos variables.

Cuadro 16. Costo de comercializar 2000 qq en San Salvador

Detalle Cantidad Unidad Costo
Unitario

Costo
Total

Transporte

Acarreo
Certificado de calidad
Formulario de registro aduanero
Autorización sanitaria de imporlación
Certificado ú n ico centroamericano
Certificado sanitario
Paso de aduana
Viaje de negociación
Total
Costo/qq

camtones
500/qq 12000 00

0 Lps/qq 2 00
Clu 934 00
C/u 130 00
Clu 100.00
C/u 100.00
C/u 60 00
Clu 100.00
C/u 1300 00

2
4
00

1

I
1

1

1

1

1

48000 00
6000 00

934.00
130.00
100 00
100.00
60 00

100.00
1300 00

56724.00
28 36

Para concluir observamos qlle el costo de producción de frijol aplicándole un paquete
tecnológico para obtener un rendirniento de 25 qq/nlz fue de 5-777.00 por manzana (Ver
anexo 5). lo que resulta err L.231.00 por'qr,rintal. La opción de llevar el producto a la
capital salvadoreña conlleva algunos costos extras (Cuadro 16) los cuales deben ser
contemplados para decidir llevar o no el producto a este otro mercado para la cooperativa
esto implica un costo de L.28.36 Así mismo también se incurre en costo de
almacenamiento par esperar a que el precio aumente ) este costo es de L.6.90 en Lrn mes
y hasta L. 10.41en seis meses por quintal.
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Los costos van aumentando a cada paso en la comerci alizaciln y clel costo total en el
salvador (Lps269.77lqq), producción representa un 8570, Almacenamiento en Danlí un
4oAy la llevada al vecino país un 11%. Todo esto denota que soio se incrementa el costo
en un 17Yo pata obtener una mejor utilidad. lo que se necesita es voluntad y esmero.

EI aumento neto de costo paranegociar en San Salvador es de L.38.76 (Cuadro 17)" pero
como la venta a través de la bolsa también lleva un gasto por la comisión del 1 .5% sobre
el precio de venta al final se incurre en un costo total extra que esta entre los 45.00 a
50.00 lempiras, que es poco más de tres dólares.

Los productores pueden entonces decidir llevar su producto a BOLPROES siempre y
cuando estos le aseguren un mínimo de L.50.00 por quintal, sobre lo que pagan los
intermediarios en la aldea.

cuadro 17. costo incurrido hasta vencler el producto en San Salvador

Detalle Cantidad Unidad Valor unitario Total
Costo de Producción
Costo Comercia I ización
Costo Prod. + comerciali zación
Costo almacenaje *

Costo Total Prod.+alm.+trans.
Costo almacén + transporte

2000
2000
2000
2000
2000
2000

qq
qq
qq
qq
qq
qq

231
28 36

259 36
10 406

269 766
38 766

462000
56720

518720
20812

539532
77532

* El costo de almacenaje es por seis meses. de enero a junio.
Este costo no incluye el IVA. impuesto al valor agregado que es de un 130lo sobre el vaior
del producto.
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5 CO¡{CLUSIONES

La Bolsa es LIna alternativa viable para que los grupos comercialicen su fi'iiol.
especialmente en BOLPROHS. la cual realiza ma)'ores transacciones que
AGROBOLSA. Además esta Bolsa es la que actualmente esta realizanclo
transacciones con frijol.

J'odos los grupcts de productorcs eltfl'entan el
dcbido al la lált¿r dc sarantí¿rs.

r-lrismo problema cle accesc'r a crédito.

De los cuatro grllpos evaluados. la cooperativa de Alar-rca es la estaría en posibilidadcs
de vencler su prodr-tcto por rredio de la Boisa de El Salvador. c'lado que los r ol[unencs
de producción esperados perrniten qr-re los costos de almacenauriento r transporte por
qtrintal se \ravan reduciendo.

Cotr los rettdirlientos actuales sc necesit¿r cluc los crlrpos clrenlen con Lur urínimo de
treinta miernbros para uuir sus cosechas 1' renderlas cn l-nercaclos corno el de
fegucigalpa.

Para comercializ,ar a través de la Bolsa de Productos Agrícolas de El Salvador se
necesita de grupos con mas de cincuenta productores- los cuales aporten un prouredio
de ocho quintales de frilol con las mismas car¿icterísticas.

Todos 1os grupos tienen el nrisn-ro ¡r'oblenra de alnracenamiento del liiiol. por 1o cual.
ia tltilización dc un almacén de cleposito u otro tipo cle sen,icio especializzrdo seria
necesario para mantener la calidad del grar-io hasta el momento de su venta.
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7 RECOMENDACIONES

o Los grupos de productores debcrían intcgrar mas miembros para alrmentar lgs
Volúmenes de cosecha grupal v c1e esta manera tener mayor fuerza de ¡egociación.

o AGROBOLSA urge de una estrategia de mercadeo de sus sen.icios para mejorar sus
niveles de transacciones en FIoncluras.

o Tanto BOLPROES como AGROBOLSA a trar,és de los puestos de Bolsa deben
buscar posibles compradores de los productos como et fii.jol para incrementar su
nivel de transacciones con este proclucto.

o Los grupos no deben de queclarse con Ia sola comercialización a granel, mas bien
deben pensar ell a-qresar l'alor a su producto a través clel embolsuáo o del proccso
industrial. pat-a aurlelttar slrs márgenes de ganancia.

o Realizar este estudio con otros productores en otras col-nurnicl¿ic-les dei país ).compararlos con los encontrados en esta zona.

o En Vista que la investigación se realizo con productorcs peqLleños se recomiencla. clue
el mismo se 1le'e a cabo con procluctores medianos y con srancles.
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8. ANEXOS

Anexol Encuesta de diagnostico para prodrictores de fr-ijol
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Anexo 2 Producción de frijol por regiones en El salvador

SUPERFICIE, PRODUCCION Y RENDIMIENTO DE FRIJOL POR M,ODALIDAD DE
SEGUN REGION DEPARTAMENTO Y COSECHA AÑO 1999-2OOO

SIEMBRA,

EL SALVADOR

TOTAL MODALIDAD
DEPARTAMENTO Y COSECHA

t999 - 2000

Total Solo AsociadoREGION,
DEPARTAMENTO Y

COSECHA
Superficie

(NIz)
Producción

(qq) (qq/mz)
Rend. Su ¡rerli c ie

(i\lz)
Prod u cc ió n

(qq )

ILend
(qqlmz)

S u pe rlicic
( NIz)

P rod ucc ió n

(qq )

Rend
(qq/ntz¡

REGION I 35,250 387.500 1 1.0 32,630 1i? or) I 1 2,621 29,509 I 1.3

.,\h uachapán 1.1 92,200 12 9 6,793 8 7.5 90 12.9 357 4.610 129
Santa,\na 20.700 231 900 113 ts.25l ) .451 I t.3 t.449 16,4,13 I 1.3

Sonson aLe 7,100 60.400 82 6.5 8 5 r.g.t4 79 8t4 8.456 l0

II 37,100 602,400 l6.l 548.884 16.2 3,115 53,5 l6 15.5

6,100 r26.200 t9.7 5.760 116 101 202 r 0.096 i5 8

La libetad I 4,500 228 000 15 I 3.050 15 7 1..150 I5 7

San Salvador 5.900 84.000 14 5.605 79 800 t4.2 295 t42
CLrscatl¿in I 0.600 I 15 5 9.5,10 141. 1 5.5 1.060 16.4)0 i5 5

REGION III 2l,250 330,300 15.5 I 8,653 2.59tt 39,845 l s.l
La paz I 20,100 132 1.413 19 380 I 78 1.020 132
C abañas l 1.000 r 56 700 142 9,3 50 r33.l9s t4 2. 1.650 23.505 1,1 l
S¿rn Vicentc 8.700 I 5t 100 t7.6 7,83 I 37.880 11 6 870 1 5.320 t] 6

REGION IV I2,.100 I 25.100 10.1 1 il2,119 l0. t 1,2t7 12,681 10.3
I lsLrlLrtlut 5,450 5 5,400 10.2 4,90s 49 860 102 545 5.540 102
San i\ligLtcl j,7 00 I 8.100 10 3.4 78 i5.6 t9 t02 222 1,681 l2 I

Mor azált 1,450 I 9l 1,1 10 560 9l 290 9t
Llltr0lr r,800 1 10.1 1.620 I t0 t r80 r .820 01

TOTAL PAIS I I.{J5.J00 r 3.6 96,{0i) r,309, 9.900 135,551 13.7
I a. C'r¡secha 17 2-10 200 13.5 16.142 225. I 59 ri 9 1.658 15.041 9r
2a. Cosecha 86,500 1.181.100 tJ./ 7 8.1,+4 1.062.990 lt 6 8.056 rr8,lt0 141
ia L osccha 2,000 24.000 t20 I,814 21 600 lrg 186 2.400 l2

33.955

6.+l)

205.20(] 22 800

1.200

290,155 15.6

2.640

r 3.6
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Anexo 3 Precios de frijol roio a nivel ciel transportista en las capitales de Centroaménca

401 )0

FRIJOL
PII.ECIOS PROMEDIO MENSUALES DE FRIJOL ROJO CORRIENl-E A
-I'RANSPORTISTAS 

EN LAS CAPITAI-ES CENTROAMERICANAS.
NIVEL DE

r999
(COLONESiQUINTAL)

MES SAN SALVADOR GLJATI]MALA
-I'EGI.JCIGAI-PA MANAGUA SAN JOSE

tlNERO 125.44 3 82.3 7 42 8.95 331 .54

FEBRERO 417.85 3 94.5 8 336.80 403.,+6 33 5.57

MARZO )ó I . / ) 315.62 315.82 360.85

ABzuL 387.51 335.56 32 r .80 439.69

MAYO 383.7 5 35 r .60 3,13.41 350.12 434 02

JUN]O 425.40 390.51 395.3 r 3 86.03 408.3 8

JULIO 116.23 3 70.06 42 8.69 *

AGOSTO 3 25.00 1)) ti 3 3 5..15 4I 3.79

SE,PTIEMBRE 3 00.00 210.01 )k 420 60

OCTUBRE 3 33.32 i24.1 5 2 8 8.8t) 414. 18

NOVIEMBRE 296.69 3 10.04 285.06 * 401 .3 t

DICIEMBRE -265.06 403.85

PROMEDIO 312.63 355.69 211.83

Intbnr.ración no disponible
FUENTE: SecretarÍa Permanenle del Tratado de Integración Centroarrericana (SI ECA)

.+- 392-.29 3 9 8. -5 8

1
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Anexo 4 BOLPROES. Resumen cle Negociaciones realizadas de enero a septiembre clel200 1

Resumen de neg ociaciones del 1 de enero al 30 de sept¡embre 2001

Maíz Amarillo 491,294 QO $ 2,762,60L91 $ 15,403.53
Granza 233,776.06 o.o 2,671,926.23$ $ 13,359.63

Harina de Soya 190,354.00 OQ 1,954,429.1$ $ 10,523Blanco 135,934. oo 1,220,423.1 $ 6,14sSulfato de Amonio 12,645 T.M, $ t,lgg,20oJo 17,753.00
Queso Chedclar T.M 1,093,002.10$ $ 5,711.75Leche Entera en Polvo 588,035.27 Libras 986,579. $ 5,040rijol Rojo 32,599 Q.O. $ aqzJte $ 5,220.86Harina de Maíz Nixtamalizado 4,397,940 Libras 741,752.91 248.72$

Oro 40,014.00 a.o 679,632.7$ $ 3,126
ite Veg etal Comestible 135,261.00 Galones $ 356,099 2,514Az(tcar Blanca 13,335.1 Q.O. 3'19,293.19$ $ 1,685.66Frijol Rojo Corriente 13,0 o.o. $ st¿,319.s2 1,599.59

Café tostado y Molido 486,900.00 Libras 219,063$ $ 1,326Paquete de Alimentos 7,976.00 Paquetes 70,097 $ 525rijol Ocre 3,645 QO 68,132.57$ $ 357.73Frijol Negro 1,000 Q.O 26,171.43 $ 130.86Frijol Rojo Ocre 965.60 Q.O. g 2+,uo $trasa Amarilla 75.00 T.M 24,000 $ 120Aceite de Oliva 2,000 Cajas 16,000.00$ $ 200.00Sal Yodada 322,191.00 Libras 15,122.97$ $ e¿.as
de Res 40.00 T.M $ 6,600 $4eula 9-22-11 762.00 Sacos 5,790.31$ 57.91

Mig a de Maíz Blanco 423 Q.O 1,527 .03$ $ 'ts.zlBombas Aspersoras 12.00 UNIDAD 514.2$ 5.14
D-60 SL 108.00 Litros 288.21$ 2$

Total
$ ,555.67 $

L\
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Anexo 5 costo de producción de frijol para la cooperativa de Alauca.

Insumos Cantidad Unidad Gosto unitario Lps. Costo Total
Lps.

semilla
Fertilisante
lnsecticidas
Fungicidas
Herbicidas
Sub total

50
2
1

I
2

I
4
B

o

B

4
4

Libras
Quintal

Lts
kg
Lts

Jornales
Jornales
Jornales
Jornales

Jornales
Jornales
Jornales

mz

mz

qq
qq

mz
día

750
320
130
70
160

1430

Mano de Obra
Limpia
Siembra
2da. Limpia
Control de
plagas
Cosecha
aporreo
Soplado
Sub total

Maquinaria
Arado y
Rastreado
Surcado
Sub total

Almacenamiento y manejo
Transporte 25
Curado 25
Sub total

Alquiler de tierra. 1

Riego 5
Imprevistos 10%

Total

40
40
40
40

40
80
40

300

200

320
160
320
240

300

200
500

250
50

300

500
750
457

u.

320
320
160

1 840

1

1

10
2

500
150

5777

15
160
130
70
80
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Anexo 6 Superficie' Producción y Rendimientos de Clultivos en El Salvacjor. en el año
Agrícola 1999-2000.

Cultivo Superficie (mz) Volumen flnidad Rendimientolmz
MAIZ
SORGO

FRIJOL
ARROZ CJRANZA

C]AÑA PARA AZLJC]AR

CAÑA PARA PANELA
CHILE, DULCE,

PAPA

REPOI,LO

TOMATE

YUCA

SANDIA
t-IMON

NARANJO
PIÑA

PLATANO

COCIOTERO(fi'Lrto)

N,IARAÑON (semilla)

A.IONJOLI

IItrNIrQUflN
ALGODÓN RAMA
CAFE.]'O

Quintal
Quintal
Quintal
Quintal
T.Corta
T. Clorla

Cientos

Quintal
Cientos

QLrintai

Quintal

Qr-untal
Clientos

Cientos

Cientos
622,200 Quintal

9,500 1.900.000 Quintal
5.000 55,000 Quintal

16.000 160.000 Quintal
5.3 00 59.360 QQ fibra
4"360 t 30.800 Qurntal

376.300

151.950

106,300

r 5.600

t07 -200

3.000

600

950

1,200

1.500

2.400

3.1 00

1.000

7"000

s00
I 050

14.342.600
3.031.600
1.445,300

1"247.050

5.6s 9.986

189.600

1.288.800

304.000

186.000

649,000

4,53.600

1.100.,500

180.000

2./+50.000

60.000

38.1

20.0

13.6

199
528
()-).

2118.0

320.0

155.0

432.0

189.0

3_s5 0

180.0

3 50.0

i 20.0

201.0

790
It0
10 0

1 1.2

3 0.0

15.3231.7 51 3,s 3t .220 QQ oro
Fuente: Ministerio de Agricul tura y. Cianadería de El Salr.ador (N,{AG). modificado por el
autor
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Anexo 7 BOLPROES. negociaciones realizadas en los primelos meses de los años 2000 v
lu0 I

MESES MONTOS ANUALES
2000.00 2001.00

Enero 2613642.97 1896450.58
Febrero 1201570.98 362L5A4.O4
Marzo 1083656.46 1063866.38
Abril 991006.1 1 1953736.38
Mayo 724503.69 L1t2L43.L4
Junio 5993a2.27 t21.9295.a6
Julio 581026.91 743693.57
Agosto 710420.64 2464355.74
Septiembre 13396a4.71 L542429.9a

9444494.7s 15617555.67
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ZAMORANO
CARRERA DE ACITOINDUS'TRIA

LABORATORIO DE TI]CNOI,OGíA DE GRANOS
ANÁLISIS DI] LABORATORIO

Gcneralidndcs
Clasc:
Clicntc

I Retinto Nacional
o Propictario: Reserva ca del País

Centro de Procedcncia: Planta Silos
Alnlaccnado. Silo No. Bodcea No. I No. 6 lrccha:

Evaluación Organoléptica
Olor:

¡r.

No. Total dc
i nsectos/kg:
No. dc cxcrctas/kg:

t2.89
r.00
r.70
0.50

1.30

Vivos: Muertos:
4

Tcnrpclatura:
Aparicncia: Bucna:

0

Regular: Mala:

Análisis Selectivo
I Iurncdad:
Inr purczas:

Dapor por insecto:
Dario pol hongo:

Daño por gcrnten café:
Dañor por
calentanricnto:
Otros daños:

l'otal dc grano dañado:

Crano qucbtado:

%
%
%
o//o

%
/o

%
o//o

%
o//o

o/o

%

/o

/o

/o

Clasc constrastantc:
Mezclado:
Ilendinliento:
Rclación
entcro/qucbrado:
Crano ro.jo:

Grano yesoso:

(irano con glunta:
Tiempo de cocción:
Pcso Llushcl (hectolÍtrico)

Calidad:

0.2

2.10
5.60

Grano partido 0.20
*Rcprcscnta la hurncdad dc la mucstl'a no del lotc total
gcrnrinados, grano ampollado. 'r¡t* En base a 1000 g.

** Daño pol rocdorcs, grano inmaduro (arrugados),

/o

/o

Lbs.
(ke)
o//o

Normas de Calidad

Frijol
CA-l = Total de daño 0 a 0.5%
CA-? = Total de daño 0.5 I a | .jYo
CA-3 = Total de daño 1.1 a3.5Vo
CA-4 = Total de daño 3.6 a 5.0Yo
SM - Total de daño de 5.1 en adelante

Observaciones.

Jcf'c dc Tccnología de Granos
Dr. Raúl Espinal
Tcl 776-6140 Dxt. 2105
E-mail rcspinallilzar¡orano.cdu.hn

Técnico de l-aboratorio
Eliaín Banegas
Tcl: 77 6-6140(50) Ext. 23 l0
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Anexo 9 Condiciones de venta de producto

VENTA M.AIZ AMARILLO
1) CARACTERISTICAS DE LOS PRODUCTOS:

21') Maíz Amarillo

2.1.1) Segundo: 1,1100 'fM. ensacadas en envase de polipropirenol
cada saco será de 50Kg. C/u. este lote será embarcado, la última semana
de Noviembre. de lo cr-ral se elaborarán 2 juegos cle documentos de
embarque de 500 TM c/u. y un último juego de documentos de 400 TM.
La negociación será a partir del 1" de noviernbre de 2001 .

2.1.2) 'lercero: 2.000 TM ensacadas en envase de prolipopileno.
cada saco será de 50 Kg ciu. este lote será embarcado la últirna semana cle
Diciembre. de lo cual se elaborarán 4 juegos de documentos de embarc¡ue
de 500 TM c/u. La Negociación será a partir del l" de Diciembre 2001.

Precio US$130 OO TM

Calidad: Grado IJ.S #2 o meiorl humedad máxima
14.5% \, evaluación dc peso 54.0 mínima
lbs/bul

Otras consideraciones: El tipo de embarcación. la velocidad de
descarga ¡ Ios premios o castigos
relacionados con 1o anterior son a favor del
vendedor.

2) REQUTSTTOS A CUN4pr_rR poR Los PART'TCTPANTES

a) Depósito de Garantía:

Para poder participar en las negociaciones los Puestos de Bolsa cleberán
garantizar la compra con al menos el 10% del rnonto del contrato para atender
situaciones de variabilidad de precios por incumplimientos. Si la garantía
existente de los Puestos dc Bolsa luese insuhciente al r-nonto del contrato.
BOLPROES. hará un llamarniento para alcanzar al menos cl 10% del monto por
negociar. En ese momento Ios Puestos dc Bolsa presentarán el.idencia por meclicr
de cheque el respectivo cumplimiento. Dicho cheque será clevuelto al f inalizar la
liquidación total de los contratos o podrá aplicarse a cuenta de la compra.





T't"

i
i

-12

8) INCUMPLIMIENTOS

Los contratos que no sean pagados dentro del plazoseñalado en el numeral anterior,
;Jff"Ht:ji1"r."""-o in"u'''pri"";; v se tratará de acuerdo ar Regramento de ra

,Tt.;,*##:i¿,TT,'"lJü'f"".,.Irt*H:,ti*,Jl*f *f ,H.':,.,tJ:;mcumplidor. Asimismo BolpRoel"prr""ü 
"orto, 

n]rurLi..o, en base ar período enque cHF Internacional deje d; ñHir tos irgr"ror;;;r-" a lo estipulado en laoperación que fuera incumplida' s" i"**a com-o *r.r.r"ilr atasabancaria activa.

I
i
I

N.

\+"---

I
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